
D032013年10月18日 星期五

编辑：杜光鹏 美编/组版：赵长通

今日日照

身边

日日照照广广汽汽丰丰田田全全车车系系试试驾驾活活动动火火热热招招募募
-----驾享·乐购 日照广汽丰田带你畅享速度激情

以“驾享乐购”为主题的广汽丰
田全车系试驾会正在紧锣密鼓的筹
备中，届时，日照多家主流汽车媒体

与众多新凯美瑞、汉兰达、逸致和致
炫的意向客户都亲身参与，零距离
感受广汽丰田全车系产品的优越操

控性能和卓绝科技品质，深度领略
广汽丰田全车系产品所带来的巅峰
科技魅力。

活动时间：10月19日
据了解，本次极限之旅将邀请

顶尖专业车手带您体验全新凯美瑞
的震撼，同级车型的大PK，带您近距
离感受中高级轿车典范——— 凯美瑞
的卓越性能，让您在试驾中感知驾
驶乐趣，在试乘中感受终极魅力。到
场试驾均赠送精美礼品一份，活动
当天更有机会获得神秘大奖一份！

本次试驾活动安排了专业讲师
为现场客户讲解广汽丰田全车系产
品各项性能参数，专业赛车手们还将
带领媒体及客户进行逐一试乘试驾，

现场有直线加速&紧急制动、湿滑路
面、U型弯道、S型绕桩、紧急避让、颠
簸路面等各种试乘试驾体验，让媒体
和客户在实际操作中感受和体验广
汽丰田凯美瑞、汉兰达等车型发动机
的澎湃动力、出色的静音效果及减震
系统，直观感受豪华舒适和全面安
全。而本次活动，不仅会给你激情的
试驾享受，还会给你更低更优惠的价
格政策，让你购的快乐！

报名参加我们的全车系试驾
会，与驾控高手一决高下吧！而真正
的终极挑战来自于如何不断地自
2013年，凯美瑞宣布国产突破100万
辆，而全球销量更已达到1500万辆。
不断累积的销量一来令凯美瑞的成

本结构优化，实现研发和制造成本
分摊最大化，固定成本被摊薄，成本
竞争力大大提升；二来说明了车辆
能够经受各种路况的考验，是凯美
瑞可靠品质的有力证明。同时，庞大
的使用样本也保证了故障的及时发
现和持续改善。

更为值得一提的是，近期刚刚
上市的凯美瑞2014款星耀版改款车
型，不仅在外观方面迎合了年轻消
费者对时尚动感的需求，更大大降
低了凯美瑞品牌的入门门槛，让消
费者能以更高性价比，入手一辆大
品牌、高品质的安全车、可靠车、实
用车和省心车，享受到尊贵、贴心的

“凯美瑞体验”。

本报济南 1 0月 1 7日讯 (记
者 刘 伟 赵 发 宁 ) “ 窝 窝
团”是我们熟知的团购网站，也

许很多日照人都不是很清楚，
“窝窝团”(现称窝窝商城)的董
事长兼CEO徐茂栋是个地地道

道的日照人。12日，在济南，他
说窝窝的客服、商务、编辑等团
队的运营中心从北京搬到了日
照，纳税主体也设在了日照。

徐茂栋说：“现在做生活
服务电商，正好是我过去20年
创业经验的整合。做手机无线
广告是面对各个品牌企业，做
超市是面对广大消费者，正好
分 别 对 应 了 团 购 网 站 的 上 下
游。”

从2010年下半年开始，团
购成为全民生活消费必备，徐
茂栋看到，消费者在团购时，
既希望买到高性价比的产品，
同时还希望在服务和售后上得
到保障。

为此，徐茂栋在2011年一
直做研究实验，参与一些商户

的走访沟通，然后还与运营人
员不断讨论，亲自体验产品等。
在此基础上，2012年4月，窝窝
推出了窝窝商城，把“万达广场
模式"引入团购行业。

徐茂栋是日照人，他从未
忘记为家乡做贡献。现在在山
东省内，窝窝几乎覆盖了所有
城市，在日照、德州等城市处于
绝对领先。

自2013年5月份开始，窝窝
商城逐步将客服、商务、编辑等
团队的运营中心从北京搬到日
照，现在仅客服中心，就有300
余名员工，绝大部分是山东人，
其中日照人在里边占了不小的
比重。

“不光是客服中心，我们公
司 创 业 团 队 中 很 多 都 是 山 东

人。而且，现在我们的纳税主体
也设在了日照。”徐茂栋说。

作为山东人，徐茂栋了解
山东人的秉性，“到日照之后，
我们营运效率提高了。日照编
辑 中 心 每 人 平 均 编 单 水 平 为
1 9 . 8单 /天，而全国平均仅为
10 . 8单/天。员工都是在真心实
意地工作。”

除了员工的实在，能让员
工全身心投入工作的，还有窝
窝商城对于员工的激励机制，

“我推行的是‘员工持股’战略，
把我自己的25%股份与员工们
分享。”徐茂栋说。

徐茂栋还透露，窝窝商城
已做好了上市准备，正在等待
最佳窗口期，“而且，我希望以
山东公司的名义上市！”

窝窝商城董事长兼CEO徐茂栋专注做生活服务电商

窝窝窝窝商商城城““回回家家””，，为为日日照照做做贡贡献献

徐茂栋向记者介绍公司的运行模式及情况。本报记者 赵发宁 摄
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