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今日枣庄

财金

中中国国人人寿寿终终于于退退还还了了保保金金
困扰魏大爷五年的心病了了

市市民民购购金金热热情情不不再再
卖出饰品以挂件居多

金价下跌，市民更多的是咨询，买的很少。 本报记者 马明 摄

济宁银行开业剪彩。

本报枣庄10月21日讯(记者 韩
微) 10月18日上午10点58分，济宁银
行枣庄分行开业典礼盛大举行，济
宁市政协副主席孔维民、枣庄市副
市长王新宁、济宁银行行长李印喜
出席了本次仪式并致辞，仪式由枣
庄市政府副秘书长朱世宏主持。

开业当天，除了枣庄地区众多
金融机构代表人员，前来参加仪式
表示庆贺外，众多市民也纷纷赶到
银行大厅询问优惠业务，并积极申
办济宁银行“儒商卡”。“听工作人员
介绍使用这种‘儒商卡’免收跨行或
异地取款的手续费，我就赶紧办了
两张，一张我用，一张给正在北京上
学的儿子用，方便多了。”正在办理
业务的赵女士说。据了解，济宁银行
是全市唯一一家总行设在济宁的股
份制商业银行，并在全省首推“小微
信贷工厂”模式，开设了“e路行”网
银、国际业务等新型金融产品，此次
枣庄分行主打的“儒商卡”更是受到
众多枣庄市民的推崇。

除了全国跨行、异地取款不收
手续费外，“儒商卡”还携带免收短
信通知服务费、免收自动理财服务
费、免收个人贷款服务费、免收儒商
卡开户费等“16+1”项免费业务。其中
自动理财服务成为吸引年轻人保卡
的理由，银行工作人员介绍，只要客
户存款达1000元，即可享受“定活自
转”的理财服务，但同时儒商卡账户
的资金使用，并不会受功能的限制，
持卡人可以随时使用卡内的所有资
金,方便灵活并可锁定五年期利率，
还享受上浮10%的利率优惠。“我现
在的工资基本上是月月光，攒不住
钱，办定期存款又觉得麻烦，今天正
好看到济宁银行开业，就看看有没
有什么适合我的理财业务，最后工
作人员就根据我的情况介绍了儒商
卡，理财消费都实惠，关键是以后出
去玩只带一张卡也就够了。”刚参加
工作的高女士说。

济宁银行开业

市民办卡忙

近日，农业银行出台《“三
农”信贷业务审查指引》(以下简
称《指引》)，进一步推进“三农”
信贷业务规范化、精细化管理。

据悉，《指引》涵盖了农业
银行11项县域信贷产品、8个涉
农行业和9种“三农”特色担保
方式，归纳了客户、项目、财务、
市场、担保等方面的审查要点，
提炼了业务主要风险点并提出
了相应的风险控制方案，具有

很强的针对性、实用性和可操
作性。

农行三农信贷管理部相关
负责人介绍，此次出台的《指
引》主要有四个特点：一是突
出了“三农”特色。《指引》涵盖
了主要的“三农”特色信贷产
品、行业和担保方式，针对性
强。二是注重好用实用。《指
引》既有审查方法的介绍，又
有审查案例的引导，力求易

学、好懂、易掌握，方便审查人
员日常使用。三是统一审查标
准。《指引》结合不同行业和产
品，统一了审查参数，规范了
审查格式和审查用语，有助于
培育严谨、精细的“三农”信贷
审查文化。四是坚持与时俱
进。《指引》贯彻了最新出台的
国家相关政策法规和农业银
行信贷政策制度，落实了农业
银行优化定价管理、强化经济

资本约束的最新要求，强化了
对担保链、担保圈及民间借贷
等近年热点风险问题的防范。

《指引》的出台不仅有助
于提高“三农”信贷审查人员
业务能力，提升审查工作效
率，而且有利于提高“三农”业
务条线风险防控水平，强化

“三农”信贷“双基”管理，为
“三农”信贷业务可持续发展
提供有力保障。

《“三农”信贷业务审查指引》出台

农农行行推推进进信信贷贷业业务务精精细细化化

本报枣庄10月21日讯 (记
者 马明) 连续一个月以来，
黄金价格持续走低，21日，记者
走访枣庄市多家金店发现，前
来购买黄金饰品的市民并不
多，市民疯狂抢金的热情已经
不再。

21日，记者在君山路一家
商场看到，千足金黄金饰品每
克价格为340元到350元不等，
价格比“五一”黄金周期间还要
便宜，但前来购买的是市民竟
是少之又少。一名黄金饰品专
柜的销售人员告诉记者，最近
两个月以来，黄金价格一直持
续波动，最低时价格卖到317元
每克，现在的价格为349元每
克，但已经没有抢购热潮了，都
是市民来买自己所需要的黄金
饰品。

该销售人员表示，四月下
旬至五月下旬，金价大跌时，她
们柜组一天能卖出七八十万的
货，“现在卖的并不多，周末的
时候最多卖出七八万，平时更
少。现在已经少有大妈级的市
民结伴来购买了，最近来的年
轻人比较多，大多是给小孩买
带属相的黄金挂件，大手笔投
资的也很少见了。”该销售人员
说，步入十月份以来，很多市民

都是来给家里的小孩购买挂
件，卖出的黄金饰品以小孩的
属相挂件及佛像挂件居多。

在记者随机采访了的几位
市民中，一名刚从超市出来的
李大妈告诉记者，五一期间就
看见黄金价格暴跌，那时就已

经把家里的闲钱都拿来买黄金
了，现在金价再下跌，自己也没
有闲钱了，李大妈表示她和身
边的朋友都不看好现在的黄金
市场，当时买的都滞存，现在的
情况更是都不敢买了。

长期从事黄金饰品交易的

庄先生表示，很多市民早在金
价第一波下跌时就已经出手购
买，但把黄金饰品当作投资实
物黄金的主要方式是错误的，
黄金饰品一般没有保值升值的
功能，最好是用作消费，不能作
为黄金投资的主要方式。

本报10月15日报道版面

本报枣庄10月21日讯(记者
韩微 ) 本报曾报道过的《五年
了，能否退保成了心病》的主人
公魏大爷给记者打来电话，称
中国人寿保险已经给自己退回
了保险金，现在自己终于了了一
块心病。

奔跑五年要说法，魏大爷为
自己六年前存的保险没少折腾，
除了儿女挂心，老伴也经常会因
此事跟他怄气，现在钱好不容易
退回来了，魏大爷也终于松了口
气。魏大爷说，靠着年轻时攒下
的手艺，退休后，自己还经常到
外地的一些工厂，做技术指导类
的工作，但自从这件事后，不仅
自己的生活受到很大影响，连孩
子们也经常为保险金的事分心，
久而久之成了压在自己身上的
担子，成了心病。采访中魏大爷
也跟记者表示，如果以后再碰到
类似的事情，自己绝对不再轻
信，虽说办保险本身是件好事，
但如果保险业务员对客户隐瞒

事实，或者误导客户，就绝对是
自坏诚信，自毁市场。

而 自 从 刊 登 报 道 了 魏 大
爷的事情后，不少市民也通过
热线，跟记者交流他们所遭遇
的类似事件。家住滕州市界河
镇的王先生介绍说，五年前自
己父母到附近银行存款时，就
不 小 心 在 中 国 人 寿 保 险 业 务
员的推销下，存成了两万元的
保险，自己知道后，便去保险
公司了解情况，被告知，当时
父母所办理的保险业务，属于
定期分红类型，只有到五年之
后才能领取，如果中间退保，
连本金都无法全额取回，至于
最后分红有多少，保险公司也
没有给出确切说法，最后老人
不 舍 得 亏 钱 ，也 就 没 坚 持 退
保。而就在去年老人又在同样
的情况下，被同家保险公司办
理 了 分 红 保 险 ，这一存，又得
五年才能取。

同样为取钱发愁的还有市

中区的胡先生，因为工资卡办
理，几年前，胡先生在银行选存
了一份中国人民人寿保险股份
有限公司的分红型保险，当时
的业务员告诉胡先生，如果想
用钱，可以随时取用保险金。因
为是用工资卡完成保险转账，
所以胡先生也没有多想，直到
今年打算给儿子买房去取钱才
得知，这笔保险金得到第10年才
能取，若中间取出，就要支付相
应金额的利息。最后实在没办
法，胡先生还是提前取出了2万
块，而他所需支付的利息，半年
就要600元，而据胡先生说，就算
十年期满将钱取出，自己的分红
也到不了2400元，可一年下来，
自己光支付利息就得花掉1200

元。
本报“说说保险那些事”热线

平 台 1 5 2 0 6 3 2 1 0 6 2 或 Q Q :
2921458251，同时，您也可以将自
己的遭遇发送到2 9 2 1 4 5 8 2 5 1@
qq.com,本报将予以关注。
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