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银行理财产品被指

只谈高收益不讲风险

中消协此次是通过银率网
“我评银行”平台对60家银行网

站进行的调查了解，结果发现，
消费者往往难以得知实际收益
率，有的到期不通知就被自动续
买新一期理财产品，资金划转周
期太长导致资金占用。

同时，多数银行销售人员避

重就轻，只谈高收益不讲风险，
宣称“能保本，收益高”，消费者
看不懂晦涩难懂的说明书，加上
对银行的信任，就稀里糊涂地买
了，结果遭遇巨额亏损。有网友
就称，“一银行理财让他一年25
万元损失近12万元”。

调查显示，超过三成的消费
者都经历过银行的误导行为，银
行销售理财产品过程中未进行
任何风险提示；而在银行代销的
产品中，把保险(放心保)当银行
理财产品误导销售的比例占
39 . 42%。

银行理财信息披露
不全

据中消协介绍，目前银行理
财产品的信息披露渠道、披露详
细程度、时效性都没有统一标
准，全由银行自行决定，因此各
银行之间在理财产品信息披露
上存在较大差异。

被银率网调查的60家银行
中，理财产品说明书的披露、运
作公告、到期公告等各个环节都
存在信息不全面、不稳定、滞后
性，包括汇丰、恒丰、广州银行、
北京农商银行等在内的多达29
家银行在官网未公布理财产品
投资运作，既有知名外资银行，
也有股份制银行。

同时，9家银行在官网查找
不到任何理财产品的到期信息，
而即使公布的银行也很滞后，有
的一个月集中公布一次，有的仅
公布未达预期收益率的信息。中
消协提示消费者，不仅要了解清
楚理财产品的投资期限、预期收
益率、起购金额等基本信息，还
要重点关注收益类型、风险等
级、运作模式、存在的风险，不要
被理财经理的高收益“忽悠”，选
择与自己风险承受能力所匹配
的产品。

(廖爱玲)

中消协发布理财提示：
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真正挂钩实物社区

自2009年保监会批准第
一个养老社区投资试点以来，
关于传统养老保险产品与养
老社区如何对接的讨论一直
不断。

此次，合众人寿实物养老
保障计划最大的突破就是锁
定客户在未来养老社区租金
方面的投入，客户只要购买保
险，就可以保证养老社区的入
住，不论未来租金水平怎样，
都不用再增添租金。客户用现
在的钱锁定未来入住养老社

区的租金成本，保险资金投资
收益好坏的风险和通胀高低
的风险均由保险公司承担。

首家开园入住

除了合众人寿，其他保险
公司养老社区也都已经开工
建设，但是具体选址、进度情
况等各有不同。

据了解，由合众人寿旗下
合众健康产业(武汉)投资有
限公司在武汉投资建设的优
年生活养老社区将是第一家
开园入住的由保险公司投资
的养老社区。

合众优年生活养老社区
坐落在武汉蔡甸，借鉴CCRC
社区的模式，融居家、社区和
机构三种养老方式于一体，提
供了各种生活配套措施以及
各种功能会所，具备了现代社
区的所有功能。社区包括定位
于55岁到70岁的活跃老人社
区和70岁以上的持续退休社
区，提供了包括独立生活、协
助照料(含失忆照料护理)和
专业护士护理(含功能康复护
理 )等系统化的专业照料服
务。志在让老人们享受到“居
住在家中、生活在社区、服务
于机构”的退休生活。

除了武汉以外，合众人寿
在沈阳、南宁、合肥的养老社
区也已经开始建设，目前，合
众人寿计划在济南市长清区
规划建设健康社区项目，总投
资60亿，建成后可提供3万张
养老床位，未来几年将完成全
国化的战略布局。

面向中产阶层

合众人寿养老社区选择

主打中产阶层客户。选址养
老压力较大、收入中等的二
线城市，床位数量多，每个
项目可容纳上万人。按照计
划，待合众养老社区完成全
国化的战略布局，可安置46
万老人的养老，保证了充足
的床位资源。

客户可以选择现在缴费
直接入住，也可以通过购买保
险产品选择未来入住。

如果选择直接缴费入住，
以入住活跃老人区为例，按照
目前的市场价格，除了入门费
外，每月只需要1350元就可以
租到二室一厅、服务费每套每
月只需700元。

如果选择购买保险产品，
据了解，合众人寿此次推出的
实物养老保障计划共有3款产
品，分别是合众乐享优年生活
实物养老保障计划(A)、合众
颐享优年生活实物养老保障
计划(A)和合众尊享优年生活
实物养老保障计划 ( A )。以
35——— 40岁的客户为例，如果
选择十年缴费，每年的投入只
需三万到五万元。

汇添富沪深300
安中动态策略指基发行

汇添富沪深300安中动态策略指数
型基金10月18日起正式发行。该基金具
有三大突出优势：首先，标的指数中
70%的部分是沪深300指数10个行业的等
权配置，组合更加优化；其次，剩余
30%的部分根据安中投资动态调整模型
进行调整，对未来有潜在表现的两三个
行业进行主动管理，有望为投资者获取
行业轮动的超额收益；再次，该产品是一
次强强联手的合作，汇添富基金具有丰
富的指数产品管理经验，安中投资的投
资团队在指数投资方面拥有丰富经验。

前三季股债“阴晴不定”
博时三基金位居第一阵营

上证综指前三季度累计下跌超4%，
在反复震荡的投资市场环境中，风险控
制优秀的基金更容易脱颖而出。其中博
时基金旗下三只产品凭借稳健投资风
格，业绩稳居第一阵营。据银河数据统
计，截至9月3 0日，博时旗下博时回
报、博时平衡混合和博时信用债纯债三
只基金产品今年以来在同类基金中业绩
排名前列。

一觉醒来，你是谁？
2013年10月22日，一觉醒来，身为科

员的小周成了一家干洗店的店长。这出
真人版的穿越剧目前仍在朵拉国际洗衣
连锁热闹上演。针对此事，笔者采访了小
周。

笔者：您当时是怎样做到一夜之间
化身店长的呢？

小周：这要从朵拉洗业的“三天店长
体验计划”说起。有投资意向，报名申请
就可以获得三天“带薪店长”的机会，深
入了解干洗店真实的运营情况，朵拉的
这个方式非常新颖，一下子就吸引了我。
我觉得这是最直观可靠的考察方式。

笔者：您是怎么对干洗行业感兴趣
的呢？

小周：创业应该是很多人的梦想，我
很久之前就在关注创业信息，曾经考察
过餐饮、服装等多个项目，后来发现干洗
店加盟市场空间大、客源稳定，而且不存
在货物积压的问题，是一项风险低、利润
大的绝佳投资项目。但任何一个行业内
部都有优劣之分，我的经验是一看品牌，
二看实力，品牌要大，实力要强。

朵拉国内发展13年，立足山东，辐射
全国，600多家加盟店的成功案例值得信
赖。尤其这一次朵拉独创的“三天店长体
验计划”，给投资者一个可以深入到实体
店亲身见证的机会，更加体现了朵拉的
实力、自信和真诚！

笔者：请问这三天体验您有什么收
获？

小周：眼见为实嘛，我之前确实没想
到干洗店的盈利情况会这样好！顾客源
源不断，衣物堆成小山，尤其是看到很多
朵拉客户办卡充值，这个行业的资金回
笼还是很快的。而且干洗成本低，每一项
业务都是高回报，一张张订单摞在那里
像金叶子一样。看到大家每个人都忙忙
碌碌的，我在店里都忍不住要参与进来，
好像这已经是我自己的店了。我一定要
开一家这样的店！

笔者：说得真好！相信您在朵拉的
支持下一定能够早日走向财富之路，获
得成功！

体验咨询热线：0531-86117788、4000-
786-887

网址：www.sdduola.com

干干洗洗店店里里的的

真真实实穿穿越越故故事事

财情播报

每月1500元，连续缴纳保费，就可以保证70岁入住“居住在家
中，生活在社区，服务于机构”的CCRC持续健康退休社区。

日前，国内第一款保险产品对接养老社区的实物养老保障计
划由合众人寿率先推出。

与市场上目前产品不同的是，合众人寿实物养老保障计划真
正实现了保单与实物的对接，客户只要购买保险，就可以保证养
老社区的入住，而不用考虑未来租金的上涨，且面向广大的中产
阶层，床位充足，价格不贵。

近年来，分级基金发展迅
猛，其中进取份额凭借“以小搏
大”的杠杆属性，受到了许多较
高风险承受能力投资者的喜爱。
但目前杠杆投资主要集中在中
国股市和债市，而全球投资新焦
点的海外新兴市场债券却“尚未
开发”。对此，嘉实新兴市场双币
分级债券基金B级份额将填补这
一市场空白。

作为全市场首只双币分级
债券型基金和全市场首只美元

约定收益基金，嘉实新兴市场双
币分级债券基金在运作期内分
为两级份额。其中A级份额为美
元份额，6个月开放一次，以获得
约定收益为目标；B级份额为人
民币份额，封闭两年，利用支付A
级份额本金和约定收益后的剩
余资产为风险承受能力较高的
投资者提供杠杆，投资海外新兴
市场债券。

与众不同的是，嘉实新兴市
场B还可以利用国内外利率环境

的差异，为进取份额投资者提供
“融资成本低一点”的优势。嘉实
新兴市场A份额的首期约定年收
益率将为2 . 6%，这个收益率虽
然低于国内分级基金优先份额的
收益率水平，但远高于美元一年
期定存利率，能够满足美元份额
投资者“看得见”收益的稳健投资
需求。相比之下，通过收益需求相
对较低的美元来募集A级份额，
能为嘉实新兴市场B(人民币份
额)的投资者节约融资成本，提

高上升空间带来更多的可能性。
从投资标的上来看，嘉实

新兴市场双币分级债券基金所
关注的亚洲美元债券市场，正
成为全球新兴市场中的亮丽明
珠。目前亚洲美元债券收益率
处于2009年以来仅次于全球金
融海啸和欧债危机的高位，平
均市场收益率接近6%，一些2-
3年期的高收益债券的收益率达
到7%-10%，是近年来最好的投
资时点之一。

英英大大财财险险应应用用33GG技技术术实实现现快快速速赔赔付付
2013年7月8日,英大财险山

东分公司3G移动查勘系统正式
上线。

3G移动查勘系统的运用打
破了传统的理赔服务模式。该系
统是查勘人员到达现场后在3G
移动终端在线作业，后台核损人
员通过远程图像对查勘人员进

行全程指导，即可在10分钟内完
成现场查勘、定损、支付等流程，
能够更加快速、准确地完成金额
在5000元以内的案件。截至9月
25日，英大财险3G移动查勘系统
处理案件8550笔，结案周期缩短
2 . 5天。该系统不仅对防范内、外
道德风险起到由被动转为主动

的方式进行全程监控并且依托
3G的技术优势，加强与4S店、定
损中心的合作，有效提高了理赔
效率和服务质量。

与此同时，英大财险注重客
户体验。为客户手机终端安装自
助查勘系统，小额简易案件让客
户无需等待，自助上传现场照片

并指导处理，满足客户自助索赔
的需求。

3G移动查勘系统的运用，提
升了车险案件的理赔时效，使理
赔服务更加透明，树立了车险3G
应用的新标准，增添了客户理赔
新体验，为客户最大限度地提供
最贴心便捷的服务。

□财金记者 程立龙

很多人喜欢在银行购买理财产品，10月22日，中消协发

布提示称，银行理财产品存在销售误导、夸大收益、出现巨额

亏损、信息不透明等“顽疾”，多达29家银行在官网未公布理

财产品投资运作情况，汇丰、恒生、韩亚、星展、大华等9

家银行在官网更找不到任何理财产品的到期信息。
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