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TOP10中“日系第一车”

新新轩轩逸逸强强势势引引领领日日系系回回暖暖
数据显示，东风日产新

轩逸9月销量高达22，972台，
成为中级车市的销量冠军。
同时，近2 . 3万台的优异表现
也让新轩逸成功跻身车市
TOP10，并取得第7名的历史
最好成绩，成为TOP10中唯
一的日系车，强势引领日系
车回暖。

新轩逸勇夺中级车市冠军

据内部数据显示，新轩逸
9月的终端交车量高达27，091
台，高出厂商9月销量足足4千
台，创造“史上最好”成绩。此
次夺冠可谓“含金量”十足。
在“金九银十”期间，中级车
市的竞争压力更为巨大：中
高级车的疯狂降价，紧凑型
车的猛力反扑，SUV的乘胜
追击，都给“夹缝”中的中级
车市以无穷压强。然而，新轩
逸却顶住压力，一举夺冠，其

功力之深厚可见一斑。

稳居TOP10 无愧“日系第一车”

从车市TOP10的榜单中
不难发现，新轩逸已经不是
第一次跻身该榜单，月均 2
万台的稳健表现让新轩逸
一直稳居车市前十之列，更
是TOP1 0中唯一的日系车
型。可以说，凭借强势且稳
定的销量表现，新轩逸堪称

“日系第一车”。除了在销量
表现上无懈可击，新轩逸在

产品、品牌、定价等多方面
都实力强劲，是“史上最强
中级车”。

首先，新轩逸将日系车
的优势发挥到了极致。“高舒
适性”、“高燃油经济性”和

“高品质”是日系车征战市场
的“三高”卖点，也是新轩逸
的核心竞争力所在。

另外，众多先进技术和
配置的“越级”运用，追求极
致舒适时对操控的兼顾，“一
步到位”的诚意定价，“两代

同堂”的多层次布局，以及自
蓝鸟以来根深蒂固的优秀车
型口碑，全面助推新轩逸步
入“日系第一车”的巅峰。

东风日产引领日系车回暖

除了新轩逸在中级车市
勇夺冠军外，东风日产旗下
各明星车型也在本月表现不
凡。新TIIDA这款经典的时尚
两厢车，以15，555台的成绩延
续了“两厢车王”的神话；新
生代骊威也不遑多让，以9，
965台的成绩刷新了今年换代
上市以来的最好成绩；逍客
凭借12，668台的佳绩达成了
今年的销量新高；启辰品牌
仅依靠两款车型就完成67，
919台的业绩，月均销量超过
7，500台，已然成为合资自主
品牌中当仁不让的标杆。东
风日产为日系车的强势回暖
打了一针强心剂。

10月21日上午，由大众网联合海马汽车共
同举办的“共建美丽山东，海马汽车走近
‘第一书记’”大型公益活动启动仪式在山
东新闻大厦举行。据悉，“共建美丽山东，
海马汽车走近‘第一书记’”大型公益活动
将在第一书记所在村开展齐鲁“扫盲”行
动、海马爱心图书室捐建、海马圆梦助学计
划等公益爱心活动。

活动由大众网联合海马汽车旨在履行社
会责任，充分利用新媒体宣的优势报道和宣
传，创新传播模式，以网络媒体的主流社会
责任实现文化惠民的具体实践，与海马汽
车、志愿者们携手促进贫困农村的经济建设
和社会发展。在本次活动中，海马汽车将发
动全省海马经销商一起，邀请海马汽车爱心
客户，与“第一书记”一起走进乡村，为贫
困地区村民给予无私的帮助。

启动仪式结束后，参加此次活动的眼科
专家医疗队和志愿者们随即启程，奔赴德州
市武城县郝王庄镇进行眼病公益筛查。同时
海马爱心圆梦助学计划网络征集正式上线，
所有“第一书记”所在乡村符合要求的学生
均可通过网络平台或致电0531-85196047报名。

10月19日，鲁鹰丰田在其全新4S店举行了省城首秀的
“楼顶漂移秀”活动，专业车手驾驶着全新锐志为到场嘉宾
及媒体带来了一次最纯正最地道的漂移感官震撼。鲁鹰丰田
全新4S店位于济南市无影山中路289号，其富丽堂皇的装修风
格及舒适典雅的VIP休息区可以为省城广大丰田车主提供更加
优质的服务体验。活动当天丰田专业的售后技师还为到场嘉
宾演示了快速换胎，并讲解了日常实用驾驶技巧。 (孙亮)

10月19日-20日，沃尔沃在济南交警培训中心举办了主
题为“真我·新格调”2013年沃尔沃北区试驾汇活动，在
交警培训中心专业的试驾场地带给试驾人员全方位的体
验。感受到沃尔沃的顶级安全系统和极限操控。活动当天
分为四块不同的试驾区域：科技体验区、安全体验区、越
野体验区、操控体验区。专业的车手为试驾人员详细讲解
安全细则，并带来关于安全带方面小知识。 (本记)
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