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今日潍坊

关注

钱钱钱钱赚赚赚赚不不不不着着着着多多多多少少少少，，，，还还还还累累累累个个个个半半半半死死死死
部部分分淘淘宝宝店店今今年年未未参参加加““双双十十一一””活活动动

本报记者 李晓东 秦昕

““今今天天你你下下单单了了吗吗？？””无无疑疑成成为为今今年年““双双十十一一””的的流流行行语语，，这这个个
原原本本被被大大学学生生称称作作““光光棍棍节节””的的节节日日，，现现在在却却成成为为电电商商们们的的销销售售盛盛
典典。。在在经经历历了了去去年年““双双十十一一””爆爆仓仓之之后后，，今今年年的的““双双十十一一””让让不不少少淘淘
宝宝店店主主们们在在应应对对时时更更加加理理性性了了。。

今年29岁的王冠军是众多
淘宝小卖家中的一员。2011年
他辞去了超市酒水部经理的职
位 ,开办淘宝小店独自创业。
2011年6月7日开张至今，小店
已经拥有三颗蓝冠，每天都有
上百个订单。

11月11日，记者来到王冠
军的“淘宝小店”，小店位于经
济开发区一小区的一楼，一走
进单元楼就能看见敞开着的

“小店”大门。王冠军的淘宝美
食小店完全就是一个没有经过
任何装修的毛坯住宅楼，店内
摆满了货物，唯有一条小道通
向各个房间，两三个工作人员
正在分拣物品打包，准备发送。

在客厅排放着四排货架，
散装着各类小吃；餐厅是负责

分拣准备打包发送的货物，准
备下午快递员上门收快递；紧
挨着餐厅的卧室就是小店中心
办公区，工作人员正在三台电
脑前与买家交流，发放订单，
记者发现，每个工作人员都是
同时和十几个买家进行交流。
而剩下的房间全部都用来存放
货物，堆放了顶到天花板的货
物。

对于电商们的销售盛宴，
王冠军的“淘宝小店”没有想象
中的繁忙，虽然堆积了不少下
午准备发送送的货物，但是工作
人员依旧能从容应对。

记者见到王冠军时，他脸
上挂满了疲惫，黑黑的眼袋，顶
着一头杂乱的头发。在和王冠
军谈话的过程中，手机在他身

上响个不停，一会摸摸上衣口
袋，一会摸摸裤子口袋，“忙不
忙你看看我发型就知道了。”

”双十一“是电商盛宴，但
今年王冠军并没有参加这场盛
宴，反而善意地提醒买家尽可
能避开这段时间购物。他告诉
记者，“双十一”太熬人了。对于
今天，王冠军打算着先去买个
打单机，因为原来的机子坏掉
了，没办法出单；然后再去厂家
进货，准备接下来的货物，然后
就在淘宝上购买家里需要的东
西，最后就回家好好睡一觉。

王冠军利用午休时间向记
者讲述了他去年“双十一”的
经历。王冠军去年一早就报名
参加了“双十一”活动，在零
食分会场的页面拿到一个小展
位，当时就想着趁“双十一”
好好赚一笔，走走量。然而，
实际并不如王冠军所想的那
样。

“完全超出预期，钱没挣
着还赚了一身累”。王冠军
说，去年“双十一”当天的订
单他用了4台打印机足足打了
两天才打完，然后雇了16名分
拣工装了将近一个礼拜把货包
装好，紧接着又碰到了快递
“爆仓”，“发杭州的货足足
等了26天才到，这对一个买家

来说，实在不能理解”。
对于盈利，王冠军说，他

的盈利就是靠走量，但是去年
“双十一”他为了配合活动已
经把价格压到了最低，加上
“爆仓”之后出现投诉、退货
等一系列问题，再去除额外增
加的人工费，王冠军的生意好
歹是持平了，差一点就是白忙
活一顿还亏钱。

“今年冷静处理，理性对
待 ， 不 参 加 活 动 ， 照 常 经
营”。王冠军说，今年他一早
就接到淘宝的通知，但是很早
就决定不报名活动，照常经
营。

当天，王冠军虽然没参加
活动，但是网店的浏览量比平
时增加了八成，对于这个数
字，王冠军说，去年参加活动
时的浏览量是他平时的25倍。
“今天的生意超过200单应该
没问题，也算是沾了‘双十
一’的光”。

当了“逃兵”的卖家

去年4台打印机连打两天才出完单

本报11月11日讯 (记者 韩杰杰 )

“双十一”来了，传统商家坐不住了。记
者获悉，相对往年冷淡的商业氛围，今
年不少传统卖场都加大了对双十一的
促销力度，有的还推出主题促销活动，
期待通过参与的方式截流部分消费者。

11月11日，各路电商擂起战鼓，潍
坊本土购物网站也加入狂欢。网上泰华
城11月8日至15日启动双十一购物狂欢
节，限时秒杀活动吸引了不少眼球。潍
百集团旗下小蜜蜂购物网、天猫宝洁中

百专卖店、天猫中百官方旗舰店也纷纷
推出重磅让利活动，促销力度胜过以
往。除去网络狂欢，往年对双十一应
对淡漠的传统商家也纷纷加大促销投
入，参与其中，期待以此截流部分消
费者。新华路一家家纺店打出“门店
购物更给力，线上比价，差价双倍返
还”的旗号吸引消费者，并提前启动促
销，拉长促销战线。中百大厦、国美电
器、佳乐家超市也都启动了双十一促销
活动，百货大楼、振华商厦虽没双十一

主题促销，但也推出羽绒节、店庆等促
销参与这次光棍节，未缺席这个重要的
促销节点。

业内人士分析，如今双十一已被淘
宝催成了一个新的营销热点，在线上商
家强力吸金的影响下，线下商家也纷纷

“投诚”，“与其坐以待毙，不如主动出
击，将这个节点营造成像五一、十一那
样的影响力来，成为所有商家的狂欢，
这样传统的商家还能截流部分消费者，
分得一杯羹”。

传统商家坐不住了

开始增加促销投入
期待参与“双十一”截流消费者

便宜幅度没想象中那么大

夫夫妻妻二二人人共共同同经经营营着着自自家家的的““辣辣男男食食品品””淘淘宝宝店店。。

坐坐在在电电脑脑前前的的客客服服抽抽空空伸伸个个懒懒腰腰。。

王冠军分析称，像他这样规
模不是很大的淘宝店都不会热衷
于这种大电商节。“我们不是厂家，
都是现款现货，不会出现堆积库存
的情况，没有必要如此大量的走
货”。王冠军说，在“双十一”周期
前，大量买家就开始了只逛不买，
坐等这一天再出手，所以前期走量
非常的少。

“双十一”当天走量激增，出现
高峰值，紧接着就会碰到“爆仓”一
类的问题，而接下来的一段时间
内，买家又会出现冷淡期。如果算
上前期备货、人工费、资金的垫付
等筹备工作，仅那一天的出货量并
不划算。“我们需要的是缓慢但稳
步的销售和发展”。

“买家永远没有卖家精”。同样
是在潍坊从事淘宝行业的李先生
告诉记者，所谓的全场几折、抄底
价等等多数都是噱头，确实便宜，
但是幅度并不算很大。李先生说，
电商节是大厂商及大淘宝卖家所
期望的，能清库存。“厂商是不会把
投入了大量研发和大量宣传的新

品让你用如此便宜的价格买到的，
如果新品价格低了，那实体店的经
销商们就不干了”。李先生说，不少
所谓的抄底价其实是活动一个月
就把价格提高，然后卖家坐等“双
十一”那天再降价。对买家来说，最
简单的办法就是复制商品名称多
逛几家店比对一下，便宜幅度并没
有想象中的那么大。

在桐荫街与东方路路口附近
的一家淘宝店的店主反映，如果他
够资格报名参加活动的他肯定会
参加，但是这种想法完全是被买家
倒逼所迫的无奈选择。“你如果不
参加，人家其他同行店铺的销量会
领先很多，那时候就会造成客户流
失”。该店主说，节前就会接到很多
客户的咨询，询问优惠幅度等，如
果抓不住这些客户，那以后想赶超
别人基本就不可能了。

在采访中，不少店主反映，
现在的卖家对待电商节越来越理
性了，但是买家的热情却还在高
涨，今后是否会趋于平淡也很难
预料。

打打包包的的客客服服一一天天要要打打220000--330000个个包包裹裹。。

今今年年““光光棍棍节节””，，登登记记结结婚婚的的少少了了
相比往年人数少了一半多

本报11月11日讯(记者 丛书莹)
11月11日，光棍节这天，一些市民
选择走进婚姻登记处办理结婚登记
来告别单身，记者了解到，市民的
这一脱单形式难见前两年的狂热，
今年的数量不比往年。

这几年很多人都选择在光棍节
以结婚登记的方式告别单身，导致
婚姻登记处产生扎堆的现象，有时
候排队都排出门外去。11日上午九
点，记者来到奎文区婚姻登记处，
看到门前并没有排队的现象出现。
大厅里也较为安静，窗口前只有三

对新人在办理手续。另外还有三对
新人在座位上等待叫号。

不过说起来，为何选择在今天
登记。来办理登记的新人异口同声
回答，因为今天是光棍节。在座位
上等待的吕先生和邓小姐告诉记
者，他们觉得这个日子非常有纪念
意义，等到老了回忆起来也是一种
乐趣。家住在奎文区的张超告诉记
者，他和爱人自由恋爱，谈了有5年
的时间。决定在今年结婚，11月10
号刚订了亲，因为爱人一直想在光
棍节这天登记，所以刚订完亲，他

俩就来登记了。
和张超比起来，他的爱人韩田

田显得比较羞涩，韩田田说，两个
人都是奔着结婚相处的，虽然中间
也有波折，但是在11月11日这天他
们登记了，正式成为了夫妻。她感
到很幸福。

据了解，今年的光棍节来登记
的人数少了。工作人员告诉记者，
88点开门到10点钟，一共发了20个
号，但是在去年和前年的这个时间
段，会发到40-50个号，而且外面
还有排队的，今年少了一半多。 一一对对新新人人选选在在1111月月1111日日登登记记结结婚婚。。

疯狂的“双十一”
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