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来自四川的王阿姨接受笔者采访表示，五十
几岁的她就是众多包租婆中的一员。当初王阿姨
进入包租这一行当纯属意外，当时她有一朋友到
外地工作，将闲置不用的房子让她打点。有一天两
个大学生来问是否有房子出租，王姨灵机一动便

把朋友的复式房子一楼租给他们了，自己住二楼。
现在，王姨的包租生意做得风生水起，代理着

市中心的诚基和万豪两个楼盘的300多个房源，短
短3年时间净赚1000万，并在这两个楼盘购买了好
几套住房，一方面用来自住，主要还是用来出租。

房房产产投投资资热热催催生生职职业业““包包租租婆婆””

为贴合泉城人的购房需求，位于经十路与腊
山北路交汇处的实力·粼湖居率先推出“预选”
购房模式。准备换套大户型的梁先生说：“买东
西都可以选好了再购买，为什么买房不能先选后
买？当时买首套房的时候就有这个疑问，现在粼
湖居给我们解决了。”据了解，实力·粼湖居位
于西部成熟住区，紧邻腊山湖湿地景观。社区内
部分主体建筑已封顶，先后获得“优良工程”、

“结构杯”等多个奖项。目前景观、幼儿园、会
所、样板间已实景呈现，即将准现房面市。

目前，粼湖居93-158㎡房源预选正在火爆进
行中，除交10000元预选金享最低96折购房优
惠、送1500元/㎡精装修之外，本周预选还推出
多重优惠豪礼：选房最低首付一成，即可轻松置
业；成功购房赠送半吨汽油；前来看房还有健康
礼品相送。

实实力力··粼粼湖湖居居预预选选启启幕幕 先先选选房房再再买买房房

上周末，阴有小雨，冷冷的
天气却丝毫不影响重汽·莱蒙湖
的热闹非凡。中午十点“爸爸去
哪儿”儿童益智类建筑模型制作
活动在售楼处拉开帷幕。为回
馈广大新老客户，重汽·莱蒙湖
特举办此次活动，旨在邀请家
长与孩子一起动手，感受久违
的亲情之乐！在父母的参与和
帮助下，孩子们亲自体验设计
房子并付诸实施，一砖一瓦，

一点一滴的筑造，无不凝聚着
欢乐与智慧，其乐融融的氛
围，让售楼处洋溢成了欢乐的
海洋。

11月16日，重汽·莱蒙湖洋
房样板间即将盛情开放。洋房
户型科学人性化设计，楼间距
大于26米，视野格外开阔。一
梯两户，出入更加便捷……重
汽·莱蒙湖产品不限购。目前，
175万起住别墅，60万起住洋房！

重汽·莱蒙湖儿童建模制作活动圆满落幕

11月3日，碧桂园·凤凰城临
街旺铺低调开盘，短短2小时，所
推货源便所剩无几，100-150㎡

珍稀商铺现正应市加推。据工作
人员介绍，此次推货并没有进行
大规模宣传，仅老业主和被实景
吸引过来的上门客便占去大半。

资深投资人王先生侃侃道
来：“社区商铺总价不高，投资风
险远低于商场商铺，在通货膨胀

和股市不明朗的大环境下，不失
投资客资产保值升值的新选择。
拥有强大品牌保障，完全覆盖
高端人群的碧桂园·凤凰城更是
走俏。”作为碧桂园在山东打
造的超级大盘，碧桂园·凤凰城
拥有自成一城的完善社区配
套，未来，业主入住率很高，庞
大的高端人流量，是商铺升值的
强劲后盾。

碧桂园·凤凰城开盘 现场一铺难求

11月8日上午，海那城总部
公园Ⅰ期在体验中心举行盛大
的开盘活动。众多品牌企业老
板、投资人及社会各界名流济济
一堂，现场人流如织，尽管场外
天气微冷，但是总部公园Ⅰ期商
业总部开盘场面非常火爆，人气
足以匹敌大品牌刚需住宅开盘，
真正体现出“开盘必特惠，开盘
必升值”的价值。

据悉，海那城总部公园仅以
个半月就完成从亮相到认筹，对

于办公产品而言能在市场上有
如此亮眼的表现，本身就是一个
奇迹。据海那城置业顾问刘经理
分析，由于西二环通车，海宁
中国皮革城合作签约，还有范
冰冰和孟非亲临见证产品发布
会，总部公园的人气与日倍
增。事实上，进入11月海那城
总部公园稀缺价值日益凸显，
汇聚省会多重优势资源，1 . 2容
积率，仅有58栋总部楼，席位日
渐紧缺。

海那城总部公园盛大开盘 1小时劲销1 . 9亿

住宅向西，商业向东，东城
投资依然火热，尤其是丁豪广
场，作为高新区第一投资品，一
直受到人们的追捧。近期丁豪广
场10万㎡大型购物中心就要开
业，更是给项目带来了不容忽视
的升值潜力。40-120㎡商住公
寓，年均12 . 34%回报，东城吸金
不用愁。

丁豪广场10万㎡购物中心

集时尚、休闲、娱乐、购物、美食于
一体，共吸引200余家名品入驻。
日前，华润万家、横店影城、特色
餐饮等百余商家已入场装修，开
业在即。据统计，大型购物中心的
开业必将带动周边物业升值，而
开业前50天也成为置业的黄金时
期，用最少的成本赚取最大收
益。前所未有的繁华，前所未见的
商机，质变崛起带动公寓升值。

丁豪广场开业在即 臻品公寓稀缺发售

11月9日至10日，金科城项
目组织业主包机进行“渝州行
齐鲁情”重庆游活动，100位济南
金科城业主奔赴重庆共赏“品质
金科、魅力重庆”。10日上午，济
南金科城业主一行来到金科天
湖美镇、金科时代中心，每到一
处，一声声“欢迎济南金科城业主
参观”，让业主倍感亲切温馨。

济南金科城，傲据西部核
心，为济南量身定制150万㎡城

市综合体，成就济南新的居住中
心。金科城巧妙利用连廊设计做
到门户南北通透，集超大楼间
距、86-140㎡全涵盖户型、超大
户内空间等众多优势于一身。现
在，二期新品，84㎡明星两房、101、
104㎡幸福三房、116㎡舒适三房及
137㎡奢享四房，全城盛大认筹
中！11月16日即将盛大开盘。认筹
期间可享5千抵2万再享总价99

折的限时钜惠。

金科城“渝州行 齐鲁情”活动圆满落幕

11月10日，备受市场瞩目的
万科天泰金域国际二期，在众人
的期盼中于山东大厦隆重开盘，
在开盘仪式进行之前，已有六
百人早早到达开盘现场，尽管
天气微寒，但购房热情高涨。
而此次万科推出的96-143㎡U8

精装三房，在不到一小时的时
间成交逾200套，劲销3个亿，
继一期完美清盘后，再次验证了
万科在济南爆棚的人气，同时也

为万科在济南的销售盛况再添
强势一笔。

开盘当日上午，开盘仪式还
未开始，现场已经座无虚席，在

“银十”传统旺季己完结的济南
依然可以看到如此盛况，万科新
品的魅力可见一斑，而此次开盘
推出的252套U8精装三房，自上
午9点半选房正式开始至10点
半，成功认购超过200套，销售额
逾3个亿。

万科再续传奇 1小时劲销3亿

11月9日名辉豪庭营销中心
人潮涌动，前来购买的人群摩肩
接踵。千人购房的场面，首次出
现洪楼东。

名辉豪庭自面世以来，短短
几个月的时间，便在全城刮起了
一股“抢占洪楼东”的风暴。而此
次开盘热销，更是受到了购房者
的广泛认可和热烈追捧。名辉豪

庭坐拥洪楼东大区域发展利好，
坐拥5分钟洪楼生活圈，享顶级生
活配套。以20年港式豪宅筑造理
念，倾力奉献75—140㎡刚需户型，
并赋予豪宅品质，让更多的人加
入名士会大家庭。随着首次开盘
的热销，洪楼东60万㎡豪庭生活
样板——— 名辉豪庭，大城魅力将
更加凸显。

名辉豪庭11月9日开盘 再续热销传奇

行业资讯相关数据显示，今年上半年济南租房价格平均24 . 35元/月/㎡，较上年同比上涨28 . 16%。
而由于今年毕业生众多，并大量涌入房屋租赁市场，以及合租房屋形式的出现，使得下半年
房价又在原有基础上加剧了增长速度和幅度。

在这样火爆的租赁市场背景下，催生了一批批的房产投资客，同时也催生了一种新的行
当——— 包租，一批包租婆、包租公们游走于各大新建楼盘，为投资房产的业主们排忧解难，同
时也为自己获得了一份丰厚的收入。

▲和平路诚基中心实景

“其实复式房子最赚钱，性价比最高，相当于
一层用二层，我将两层拆分开出租，一般像诚基、
万豪的房子，一层可以租到2500元/月，相当于一
套房可以租到5000元/月。只有这样，我才有得
赚。”王姨滔滔不绝的介绍着她的致富经。

如今，随着近些年房产投资的人越来越多，为
“房”服务的人也越来越多，王姨通过以租养居的
方式，找准市场，不仅解决了居住的问题，自己还
获得了丰厚的回报。

(楼市记者)

复式房型最赚钱

“不是中心区的房子我不收，最好是新楼盘的
房子，租得起价格。”作为包租行业的行家里手，王
阿姨现在已经很老练了，对于出租的房源有自己
独到的见解。“现在还是小户型比较吃香，特别是
中心区的房源，所以我只收山师东路这一带的房
子，这里我非常熟悉，交通、吃饭、买东西都很方

便，还有很多医院，也有专门为住院找房子的，像
万豪和诚基的房子最好，新楼盘环境好租得起价
格，很多老外就一定要租这种房子。”这段时间，随
着高校毕业季来临，刚就业的大学生占据了租赁
市场不小的份额。

市中心的小户型房源最吃香

一位外地房主张先生持有一套2011年购买位
于和平路的两居室，购买初衷是投资。由于该房地
理位置条件优越，今年大学毕业生多，租赁市场火
爆，租金回报一直都比较理想，今年房屋价格也上
涨了一倍，于是本打算卖房的张先生就考虑转售
为租。

投资房产从长远来看，是出租收益更大，一般
外地投资客由于人不在济南很难打理自己的房

产，房子交给中介代管，这需要交一笔不小的代管
费。而将房子交给王阿姨这样的包租婆可以免收
代理费，“现在很多人比较忙，房子多不好打理，他
们都很愿意将房子租给我，我和他们签订超过2

年，甚至还有6年的租房合同，他们有租金保障，而
我可以从中挣钱，而且我对租户也不收中介费，这
样很多租客也喜欢找我租房，我就从中挣差价。”

王阿姨谈起“生意经”滔滔不绝。

包租市场大源于租赁市场火爆

11月9日，安泰··诚品二期封顶开盘。开盘当
天，销售现场人气指数近乎爆棚，8300元/平方
米的主城均价让购房者欣喜不已，纷纷抢定。

“看得到的精彩，想不到的激情”恰能体现
出开盘当天的盛况。现场排队选房、备受瞩目的
开盘当日优惠、200多位客户热烈捧场、1小时完
成近百套房屋的即时销售，总销售额近亿元。安

泰·诚品是安泰集团的进入济南的首席力作，是
依托济南主城的成熟配套优势打造的改善型高品
质楼盘，最大程度地满足追求高生活品质、热爱
城市中心生活的济南市民人居需求，是主城区稀
有的高性价比楼盘。

目前项目房源仅剩数十套，7900元/起。

安安泰泰··诚诚品品封封顶顶开开盘盘 引引爆爆泉泉城城
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