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今日聊城

调查

柳园街道办事处推动计生工作上台阶
东昌府区柳园街道办

事处积极创新计划生育工
作方法，努力推动街道办事
处计划生育工作上台阶。

柳园街道办事处计生
服务站人员在入户宣传教
育上狠下功夫。计划生育宣
传内容从只注重生殖健康
知识的宣传 ,拓展为针对不

同年龄段的人群 ,开展人口
早期、青春期、婚孕期、产娠
期、哺乳期、更年期等健康
知识宣传；计生部门从侧重
法律法规、政策理论等人口
知识宣传同时 ,转向侧重科
普知识、致富信息、就业信
息等群众实用知识宣传。在
宣传教育培训上狠下功夫。

计生部门从单一集中培训
形式 ,拓展到针对每一个育
龄群众家庭进行面对面咨
询培训服务。在开展各项活
动上做文章。计生部门结合
群众喜闻乐见文体活动 ,宣
传身边事、身边人,让更多群
众参与其中。

(王振)

房价一路攀升，主城区内难觅6000元/㎡以下房源

买买房房还还是是租租房房，，刚刚需需族族进进退退两两难难
记者手记

面对纷繁选择

更需一份冷静

半年前的北关老城区拆迁
景象依旧历历在目，700余户的老
城区如今已成为平地，新起的外
墙将片区与闹市一分为二，当时
数百人的选房潮人满为患，而如
今，半年的时间里，各地块拆迁
和规划图的相继公示已司空见
惯，也很难再有当时的热闹。

今年，城区各大地块相继摘
牌动工，而城区的格局也在悄然
发生变化，对于聊城房地产市场
而言，遇到了前所未有的时机，
各大楼盘争相入市，让今年开年
以来的水城楼市看点颇多，无论
是精品刚需，还是品质改善房源
都各具特色，而随着古城区开发
推出的别墅区建设项目，更是将
水城地产推向“高端”。

养老地产项目和南部新城
项目的推进，也让水城地产的关
注度急剧升高，种种利好的大背
景下，带给市民更多置业选择，
却也让不少刚需一族有了购房
压力，品质房源比重的增加，让
这部分人群直言“吃不消”。

连日的走访，让记者对于刚
需族们购房路上的“进退”有了
更为直观的感受，面对压力和现
实，买不买房，买哪里的房子都
成为刚需族们迫在眉睫的问题。
业内人士透露，如今聊城的地产
市场，品牌影响力是不容忽视
的。随着市民生活水平的提高，
市民追求品质房源是必然趋势。
知名房企的强势入驻，不仅让置
业者有了更多选择，也为本地房
企带来巨大的压力和挑战，业态
间的竞争，也让地块间的纷争愈
加激烈。

对此，业内人士建议置业者
更需一份冷静，尤其对于刚需一
族而言，首套房的购买切忌盲目
冲动，要在综合考量各方面条件
前提下，仔细比较各家的户型、
价格等。而相互竞争催生批量房
源的入市，同样也有利于增加一
个片区的房源供应，拉低区域房
价。 本报记者 张超

文/片 本报记者 张超

如今的水城楼市可
谓风生水起，地块间的
延伸开发，各大知名房
企的争相入驻，原本房
价平平的水城楼市确也
过足了“升温”瘾，有的
楼盘单价破“八”，别墅
豪宅更是动辄百万，尽
管开年以来的水城楼市
看点颇多，但对于如今
的房价，不少刚需一族
们坦言进退两难。

买房日记>> 倾囊首付，为有个安身之所

18日，当记者再次联系到
小陈的时候，他正忙着办理新
房的贷款手续。就在几天前，经
过数日激烈的思想斗争后，小
陈终于做了决定，首付18万买
下位于柳园南路的一套新房。

“心里有底儿了，以后有的累
了。”这是谈及买到新房后，小
陈回复记者的第一句话，而此
时的小陈既成为有房一族，也
成了一名房奴。

现年28岁的小陈在某事业
单位上班，老家阳谷，由于工作
需要，每天来往于城区和阳谷
之间，迫不得已要在城区租房
住。谈及两年前租房的经历，小

陈笑道：“那段时间一直在小宾
馆住着，找了一周，才成功租到
了兴华路上的一套三居室。”而
所谓的成功，在小陈看来也是
迫于无奈，每月1650元的租金，
让小陈喘不过气，只能寻求家
人的帮助。

每月高昂的租金让小陈租
住不到一个月，就发布招租信
息，用以分担费用。尽管如此，但
相比之下，还是负担重重，每月
两千多元的工资，合租减半后的
房租仍是一笔巨大开支，能有
套自己的房子在小陈看来成为
迫切却又遥远的幻想。

“这两年我跑了不少楼盘，

说心里话，一个人住怎么都行，
但是找媳妇，人家就得有条件
了，有房得是最基本的吧，再说
也老大不小了，不能老是租房
子住。”面对现实，两年的时间
里，在家人朋友催促相亲的同
时，小陈不停地来往于各大楼
盘之间，再就是每天奔波到十
几里外的单位上班。

小陈告诉记者，经过两年
的积蓄，再加上原来的存款，今
年年初买房子的念头越来越
大，尤其今年入市的新盘很多，
也让自己有了更多的选择余
地，挑来挑去，终于决定买下这
套房子，短暂的激动之余，小陈

又陷入巨大的压力之中，“这是
自己的房子，是婚房，也是个根
儿，迟早都是要有房子的，狠狠
心也就买了。”小陈给自己算了
一笔账，房子全款60多万，自己
凑了18万首付，贷款要还30年，
谈及如此漫长的还款时限，小
陈不无顾虑，“工作丢不下，也
不能老是租房子，有多少家庭
能一下子买套房子，多数人还
是走分期付款的路子，现在房
价飞涨，买不买房子，买什么样
的房子，对于我们这些人来说
确实很纠结，买了房子心里踏
实了，但也成了‘房奴’了，以后
得更努力了。”小陈直言道。

市场调查>> 房价攀升，刚需族卷入“租房潮”

数月来，入市的不少新盘
相继刷新水城的楼市单价和单
日成交量，每平破“八”的单体
房价让不少置业者，尤其是刚
需一族们直言“压力山大”，同
时也让购房者陷入品牌影响力
和本土开发商的亲和力考量之
间。如何选房，甚至是逃避现实
的房价成为不少购房置业者，
尤其是刚需族们面临的难题。

“十月份刚订婚，现在在看
房子。”去年毕业的小许是标准
的刚需一族，迫于婚事，购房成
为第一要务，但由于条件所限，
现在和未婚妻租住着位于兴华
路西首的一处两居室内。他告
诉记者，房租是现在一个主要
负担，但单位临近的房源又十

分紧张，价位又高，迫于无奈只
能在更远的地方租房住，新盘
的频繁入市，加之婚期的临近
让小许萌生了尽快购房的想
法，但选来选去都让小两口感
觉到压力，“好地块就贵，便宜
点的就太远了。”在现实与梦想
之间，小许打算先续租到年底，
然后准备在开发区附近买套小
户型。

近年来，知名房企纷纷登
陆水城，各大地块相继加推新
品房源，让今年的水城楼市格
外热闹。坐拥传统老区的成熟
配套，城中地块房价一直维持
在6000—7000元/平方米左右，
并大有向外延伸的趋势，纵观
徒骇河沿岸开发楼盘，也大都

徘徊于此。
备受瞩目的开发区地块，

近年来吸引不少知名房企入
驻，东昌路、黄河路沿线地块大
部摘牌，早前开发的楼盘也相
继问世，5000—6000元/平方米
左右的价格浮动，吸引了不少
置业者青睐，相较于市区的喧
哗而言，颇具开发潜力的开发
区地块的地产项目在悄然升
温，而从实际的开盘情况而言，
火爆程度日益高涨。

相比下的嘉明片区和高新
区则选择中低端市场，尽管单
价较低，但项目成交不温不
火。从城区“东扩、南展、北
延”的发展规划上来看，南北
两区地产项目在急速升温，亚

太农都、运河五期、徒骇河两
岸开发迅速，八里庄、郑坑、
董桥等棚户区改造项目推进扎
实。同时，南部新城的规划与
项目建设也在迅速开展，南部
新区的某精品大盘也于近日问
世，赚足了眼球。

在各大地块地产项目属性
日渐鲜明的眼下，对于刚需一
族而言，有了更多选择，同样
也带来更多考量。购房进退
间，租赁市场和楼市交易悄然
升温，一路攀升的房价让不少
刚参加工作的刚需一族卷入
“租房潮”，由中心城区向外
围分化的趋势也逐渐鲜明，而
这也在不同程度上加速了城郊
地块的升温。

在城区一处售楼中心，市
民在看房选房。

如今，想在高楼林立的水城
买房安家越发难了。
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