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“购房者和价格

都疯了”

“最近人们都和疯了似的，
都急着要买房。难道大家都没看
见价格在疯涨吗？”从事房地产
研究的刘伟对近期的楼市局面表
示疑惑。他告诉记者，最近周围
不少朋友都在咨询买房事宜，
“甚至有人预测明年价格会继续
上涨，所以要‘先下手为强’。
其实这种心态是不提倡的，因为
最近的房价涨的有些离谱。”

记者在调查中了解到，虽然
今年济南市场整体均价上涨趋势
并不明显，但是在化纤厂片区、
西客站片区、奥体片区、唐冶片
区等几个热点区域的房价出现了
明显的涨幅。就如今年火热的东
部化纤厂片区，短短一年时间，
在几大一线楼盘的相继入驻开发
后，一些既有在售楼盘每平米涨
价高达2000元。“去年8月购买
的力高国际一套85平米的住宅 ,

当时优惠完后价格为7100元/平
米。”李先生说到 ,如今一年时
间刚过 ,力高国际房源已经所剩
无几,均价一度每平米9200元的架
势“惊”着了不少购房者。

杜晓英于今年6月购买了银
丰·唐郡一套140平米的三居室，
“当时优惠后，每平方米的价格
是5619元/平米，一周后开盘的
房源均价都已经上涨到6200元/

平 米 ， 如 今 起 价 6 7 0 0 元 / 平
米。”杜晓英有些激动的告诉记
者，她的房子已经开始升值了。

看到周围的同学、同事都已
经拥有自己的房子，郑侃也想给
自己一个落脚的地方。“房价是
在涨，可还是想在年底入手一套
房子。”郑侃已经在一楼盘交付
定金2万元，一套94平米的房子
三成首付逼近27万，月供达3700

元。“目前工资一个月3000，以
后还贷款还得需要父母倒贴。”
郑侃无奈的说到。

在采访中记者发现，去年刚
需购房者的购房预算在60万元左

右，今年年初则已经达80万元左
右。临近年末，刚需置业者纷纷
出手置业，预期总价也飙升到
1 0 0万元。面对如此疯狂的房
价，购房者开始寻求多种优惠渠
道。

“团购优惠

羊毛出在羊身上”

伴随着一路看涨的房价，
“团购大军”也在壮大。如今，
打开网页，“琳琅满目”的团购
信息充斥着整个页面。“明湖白
鹭郡3000享20000”、“茗美花园
会员独享500元/平米优惠”……
面对这些诱人的优惠，不少购房
者都欣喜不已。

“我参加了网站5000元抵2

万元的优惠，这样我在开发商优
惠 的 基 础 上 又 能 享 受 总 房 款
15000元的优惠。”上周末，贾
小姐在金科城选中一套106平米
的小三室住宅，1 . 5万元的优惠
让她倍感庆幸。

与贾小姐有不同感受的田先
生则表示，有些楼盘同样推出
5000元抵2万元的优惠，这5000元
直接抵房款而非交给网站，相当
于总房款便宜了2万元，楼盘直
接让利要比参加所谓的团购合适
的多。

业内某人士告诉记者，电商
团购更多的是概念营销，给予一
种“噱头”吸引购房者。“本来
房价是7000元/平米，参与团购
提价至7500元/平米，通过团购
这种名义再降至原有价格，羊毛
出在羊身上的优惠实在是多此一
举。”

一家全国龙头房企的营销负
责人表示，楼盘销售不会通过电
商这种形式。“我们会直接让利
于民，参与电商其实就是把本该
让利于购房者的优惠给了第三
方。”

“购房勿冲动，

岁末蛋糕不好吃”

记者调查楼盘发现，多数
房 企 今 年 的 销 售 任 务 已 经 完
成，选择“守株待兔”的销售
模 式 ； 有 的 楼 盘 虽 然 继 续 加
推，但是价格明显上涨。

“从今年的房价走势分析
看，年末房价定或是一年中最
高 的 时 期 。 一 来 销 售 任 务 完
成，商家追求利润惜售，造成
市场供应的紧张；二来很多市
民在历经多半年的考察后 ,看好
的楼盘不断升值对其购买也有
一定的催促作用。”一业内人
士谈到。

他坦言，房价的上涨与现
在销售模式不无关系。如今市
场形势下，开发商之间的竞争
加大，为了更好的抢夺客户，
只能通过大幅度的优惠来吸引
购 房 者 。 但 是 为 了 不 减 少 利
润，只能通过提高价格加大优
惠的销售模式，所以房价的上
涨也是“情理之中”。

(楼市记者 陈晓翠 马韶莹)

岁岁末末楼楼市市““野野蛮蛮””生生长长
各种噱头、概念营销充斥市场

“交5000元抵80000元，这个优
惠力度很是让人心动”，张梅兴奋的
告诉记者，她在网上看到位于济南东
部某楼盘近期推出了这样的团购活
动。“兴奋的同时也有点让人犹豫，
这个楼盘单价较低，优惠力度这么
大，不知道是否靠谱？”

今年以来，普通住宅市场“1万
抵2万”、“2000抵1万”这样的小幅
优惠活动渐渐取消，取而代之的却是
“3万抵10万”、“电商团购最高优
惠10万元”等等的字眼充斥楼市。

如此之大的优惠力度是因为楼市
销售遇冷？可是记者看到的却是楼盘
涨价速度快，据调查，有的楼盘半年
时间每平米涨价高达1000-2000元。
在济南的一些热点区域，更是出现了
排队抢房，花钱买号的现象。

 临近年底购房需求攀增

住宅价格疯涨

带动公寓销量上升

“今年六月，我已经看好
了东部一楼盘，但是因为公积
金等原因，最终没能购买，当
我 1 1月再打算去购买该住宅
时，它每平米已经涨了将近
1000元。”说起购房经历时，
王涛稍显无奈：“这让我本该
充足的首付预算变得非常拮
据，很难再在东城选到合适的
房子。”与王涛有同样感受
的，还有不少在济南工作几年
的年轻置业群体。已在济南工
作接近三年的牛女士也告诉记
者：“济南的住宅价格近期涨
得太快，大大改变了我对房价
的心理预期。”

据国家统计局发布的数据
显示，10月份济南新建商品住
宅涨幅达到了0 . 5%，已经连续
16个月环比上涨，累计上涨幅
度达到9%，创下了最近几年来
新房价格连续上涨的最长周
期。

相比住宅价格的快速上
涨，济南公寓的价格虽略有上

升，但相比住宅价格仍然低不
少。11月18日，记者在鑫苑名
家售楼处看到，不少20—30岁
的年轻人在咨询该项目公寓的
情况。一置业顾问告诉记者：
近段时间来他们公寓接待的客
人明显增多，其中还有很多年
轻人打算将公寓作为婚房使
用。对于这样的现象，近期也
在济南各大公寓楼盘出现。万
豪国际公寓的工作人员也告诉
记者，近几月他们的公寓销量
稳步攀升，不管是投资还是自
住，都越来越受市场认可。

精装修设计

符合年轻人口味

如今济南市场上在售的公
寓产品有卓越时代广场、万豪
国际、祥泰汇东国际、杰正山
山山、鲁商国奥城、华创观礼
中心、鑫苑名家、东都国际
等，其中大部分都是精装修产
品。“公寓精装修既可以免除
购房者装修的苦恼，也有利于
让 投 资 的 业 主 尽 快 收 回 成
本。”省城一研究公寓产品的

业内人士刘先生告诉记者：公
寓产品因其不限购、不限贷的
优势，广受投资者欢迎，很多
投资者并不愿意再为装修等琐
事操心，精装修的公寓不管是
出租还是自住，都更受市场欢
迎。

对于刚需购房者而言，购
买精装修公寓，则便于他们及
早入住，减少租房成本。这样
的观点也得到了已在杰正山山
山购买了一套公寓的杜先生的
认同：“现在装修的成本太高
了，材料、人工等成本都非常
高，自己装修花一大笔钱可能
还 得 不 到 让 自 己 满 意 的 效
果。”他表示，当初决定购买
杰正山山山的公寓时，其中一
个原因也是因为其装修风格非
常符合他心目中的标准。

成本低

公寓吸引刚需族关注

牛女士毕业后到济南工
作，如今三年快过去了，户口
却一直挂靠在老家。“之前一
直以为济南要求购买90平米以

上的住房才允许落户，但是房
价对于我这样的年轻人来说，
太难承受了。”牛女士告诉记
者，她最近在关注省城的公寓
情况：“我已经咨询过有关部
门，我这种情况不需要90平米
的住房也能落户，以我现在的
资金情况，买一套40平米的公
寓，总价在30万左右，首付一
半仅需15万，因此我决定购买
一个便宜的公寓产品居住。”

记者从济南政府网上看
到，在引进人才落户的政策
上，允许拥有本科学历并具有
学士学位的专业技术人员，在
能够足额纳税办理养老保险登
记并按时足额交纳养老保险费
的企业事业单位，实际工作满
3年，本人按时交纳养老保险
费，有合法固定住所的人落
户。符合该落户条件，资金又
不是非常宽裕的年轻人，也可
购买公寓产品。“公寓可以作
为合法固定住所，满足一些人
的落户条件。年轻人购买公
寓，压力也不大，我还是非常
支持的”刘先生说道。

(楼市记者 韦超婷)

带精装，总价不高，可拎包入住

小小公公寓寓以以““低低门门槛槛””走走俏俏

空间不大，但精致温馨。相
比住宅价格高涨，济南一些公
寓产品仅需二、三十万，就可让
购房者安家。毕业四年在某机
关工作的王涛于今年十一月购
买了一套卓越时代广场的公
寓，他告诉记者：公寓低首付、
低月供、低总价的优势，非常适
合作为过渡性住房使用。
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