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今日泰山

黄金楼市

专专家家评评审审团团之之装装饰饰公公司司组组成成员员

泰安九创装饰工程有限公司
是济南九创装饰泰安分公司。济
南九创装饰工程有限公司成立于
2009年，是济南首家套餐模式的
装饰公司，也是从事室内装修装
潢服务的专业公司。公司自成立
以来经过不断的努力和勤奋耕
耘，发展迅速，业务不断创新，公
司规模日益扩大，整体实力稳步
提高。2010年被山东商报、山东新
闻网授予《消费者公认装修品
牌》。

发展至今在济南已有
东环国际总部店、经一纬
九旗舰店，潍坊、淄博、济
宁、泰安4家分公司，有员
工600余人。

公司秉承“创新理

念、追求卓越”的经营理念；在“专
业、优质、高效”的战略指导下，坚
持“以人为本”的经营理念，重视
员工的需求和职业发展，为员工
提供良好的工作环境和广阔的发
展空间，把“诚信、高效、创新、团
队、分享”做为九创人不断的追求
和目标，诚信、勤勉、务实、创新生
活的企业精神，不断向更高的目
标奋进，为创造美好的生活空间，
而不懈努力。

我们坚信，只要以市场为导
向，以创新为动力，以质量求生
存，以发展求壮大，我们就一定会
赢得更好的明天。

曾服务楼盘项目：海普凤凰
城、华新新城、志高国际、苹果园

泰安市大展装饰工程有限
公司，成立于2006年，经过多年
大展人的励精图治，现已发展成
为集工装公司、家装公司、整体
家居制作厂三大核心业务的集
团化公司。公司现有经验丰富资
深设计师30余名，是目前泰城本
土规模最大最具设计实力的装
饰公司之一。

公司多年来坚持以质量为
根本，以信誉求发展，先后承接
了泰城多家高级酒店、政府办公
楼等大型公共项目。工装设计团

队由泰安著名资深设计师吴秀
文领衔，主持设计了泰城多处房
产项目的销售中心、酒店、办公
空间、样板间工程等，获得了同
行以及客户的高度赞誉。

大展装饰拥有健全的管理
机构、严格的质量保证体系和
最周到的装修服务。有着工艺
精湛、品质超群、高效严谨的施
工和质量监理团队。丰富的施
工经验，先进的施工设备，为您
精雕细琢，造就不凡品质。我们
还提供“项目专员全程跟踪服

务”，从最初的上门测量及方案
的设计规划、预算到施工、监
理、维护、提供周到精致的全程
服务。

我们的宗旨：用品质赢得客
户，用真诚服务客户，用质量取
信客户，用满意回报客户。

曾服务的楼盘项目：华新新
城销售中心、海普·凤凰城、国山
中心、信德·泰山御园、名仕尚
座、东平盛世·常春藤、三里银河
源样板间、奥来新天第样板间、
宝石名家酒店等。

广东星艺装饰集团股份有
限公司前身为广东星艺装饰有
限公司，1991年在广州创立，属建
筑装修装饰工程专业承包壹级、
建筑装饰工程设计专项乙级、
ISO9001国际质量体系认证企业，
是广东省和广州市的“著名商
标”企业。本集团公司注册资金
三千万元，本集团公司直营分支
机构410个，分布在全国24个省、
市、自治区，从业人员四万五千
多人，其中拥有高端室内设计师
五千多人，项目经理和工程监理
九千多人，技术工人三万多名。
本集团公司为中国建筑装饰协
会常务理事单位、中国建筑装饰
协会住宅委员会副主任委员单
位和中国建筑装饰协会设计委
员会副主任委员单位。

星艺装饰泰安分公司总设计师
杨彬

九创装饰营销部总监 单鑫

立立志志做做一一名名优优秀秀设设计计师师

电话：6597888
地址 :泰安市东岳大街东升

国际商务港(市政府东)

设计师要懂得体验生活

因杨彬进步快、悟性好，仅
用了一年的时间，他便从一名画
图员，升至设计师。2001年，他迎
来了人生的第一个设计作品。他
现在还记得，当时接过单子时的
心跳加速。

经过认真的实地测量与精心
设计，他将一份自己较为满意的
作品交到客户手中。可出乎意料
的窘况发生了：客户要求在设计
厨房时预留消毒碗柜位置，杨彬
便别出心裁地在原本该空的地方
设计了一扇小门，他不知道关上
这扇门自动洗碗机本身的门就无
法打开。为此，客户很不满意。

杨彬坦言，当时自动洗碗机

非常少见，在设计时他根本没见
过，更别说使用了。这件尴尬事
后，杨彬深刻体会到，生活和想
象是两回事，设计师不是埋头苦
干就可以创作出精彩的作品，而
是要懂得体验生活。

以设计细节酝酿“家”的味道

有了第一次的经验教训，杨
彬更注重设计的实用性，随着阅
历的加深，杨彬对设计的感悟也
越来越丰富。从2 0 0 3年开始，人
们的家装价值取向开始发生变
化，更加重视舒适、怡然自得的
居家体验。这也给了杨彬很大的
发挥空间。对于每一位客户，杨
彬都会以自己的专业知识与客
户进行有效沟通，引导原本对设

计、对自己所倾向的家装风格并
无直观印象的客户，最终获得自
己最满意、感觉舒适的居住空
间。这份“善解人意”，获得了客
户的广泛认同，杨彬的设计理念
得以口碑相传，越来越多的客户
慕名而来。

用心“工装”闯出新天地

除了家装外，在做工装时杨
彬也会细致地替对方考虑，不仅
把设计做得漂亮，更会站在对方
的角度考虑营销模式和流程。

一次，广州的一个大型美容
院老板慕名找到他，对方只提出
一个要求：3 0 0 0平米的营业空
间，一定要让每一位顾客都有宾
至如归之感。这对从未涉足工装

领域的杨彬来说，是个不小的挑
战。为此，他在动手设计前做足
了功课。他向美容行业的业内人
士请教，充分了解美容院的工作
流程和细节。朋友抱怨说，美容
院工作一天下来，在屋子里往往
来来回回要走好多路，很累。而
且很多客户很排斥产品推销，导
致成交量低……将朋友的牢骚
一一记下，杨彬就想，我怎样合
理设计才能让他们少走冤枉路
呢？怎么样的流程更能服务好每
一位客户？我怎样精心布局才能
让顾客轻松接受美容产品？“在
做设计前多思考一些问题，做出
来的作品才会实现它真正的价
值。”杨彬说，开业后，这家美容
院生意异常火爆。没几年，这家
老板再次找到他，特意请他为新
开业的分店帮忙设计。

从业 1 0年间，杨彬接触了
2000多个客户，做出了几百个优
秀作品，深得消费者好评。

领航团队

畅行高端家居设计市场

十年磨一剑。如今，身为星
艺装饰设计总监的杨彬已踏上
新的征程，现在思考更多的是，
如何将广州一些大城市最前沿
的设计理念引入威海，带领他的
团队设计出高端的家装作品。作
为一个设计师不光是为了自己
的作品而且去设计，更重要的是
带着一份责任去设计适合客户
的作品。

为了实现这个目标，杨彬时
刻不忘充实提高自己。每年都要
拿出时间来出去学习 ,前年，100

名全国顶尖设计高手齐聚江西
丰良，进行百天封闭特训。百天
后，杨彬以第一名的成绩从这些

设计高手中脱颖而出。
现在，在完成公司工作之

余，杨彬更多地将时间用于体验
生活。只要一有时间，他就会到
国内的大城市或外国走一走，看
看好的设计作品。对生活的体会
越丰富，对设计就越有帮助，因
为杨彬的客户都是比较高端的
人群，所以在与客户接触过程
中，相似的阅历会让他们在设计
上很容易达成一致。现在的杨
彬，已经将业务定位瞄准了25万
元以上的中高端客户，越来越多
的高端客户，慕名找到杨彬，进
行着愉快的“合并同类项”。

在带领“星艺”走入威海的六
年间，做了金猴会馆6000平米，新
外滩大楼12000平米，金猴地产办
公大楼室内装饰3000平，昀泰商
务酒店5000平米，名伦鱼俱办公
大楼7000平米，山东魏桥集团酒
店客房3000平米，世界冠军王楠
新婚别墅5 0 0平，来泰安一年不
到，做了鲁科88商务酒店1500平
米，望岳学校800平米，来来亭日
本料理1200平米等工装工程。正
是“领航者”杨彬给团队指明了一
路前行的方向，以高品味的设计
为帆，以优质的施工为舵，“星艺”
这艘大船将畅行在高端家居与工
装设计市场的海洋里，无往不利。

杨彬出生于江西九江。
鄱阳湖畔，庐山脚下，这座七
省通衢的灵秀小城，从上世
纪九十年代开始，便涌现出
许许多多的室内设计、装修
能手，成为一座名副其实的

“家装名城”。所以，从儿时
起，杨彬便在心中种下一颗
梦想的种子——— —— 要成为一
名优秀的设计师！

1999年，从江西艺术学院
毕业后，杨彬来到广州，在一
家装饰公司当起了一名画图
实习生。当时的家庭装修，大
都只是简单地模仿宾馆的造
型，设计的思想与价值尚未
被普遍认同。但杨彬坚信，追
求个性化设计的时代终将会
到来。而在这之前，他要做的
功课，就是做好画图，为设计
打好基础。

把生活做透了，
设计自然成了最高境界。

国家注册设计师、星艺设计学院设计理事，泰安公司总设计师

大展装饰总经理 李海鑫
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