
农民、电子商务有什么交集？没到曹县大集乡之前，真的难想象出来。来到这
个乡，进到丁楼村，看见家家户户既生产又鼓捣电脑当老板，记者才发现这里面的
商机有多大。大集乡党委书记苏永忠兴奋地向记者一行介绍了他们的特色村。

来来
自自
基基
层层
的的

当 网 购
快 速 发 展 为
城 市 市 民 习
以 为 常 的 消
费方式，各地
农 村 也 冒 出
了 不 少 网 络
时代的“淘宝
村”。

曹 县 大
集乡丁楼村，
原 本 是 鲁 西
南 腹 地 一 个
普 通 的 小 村
子，现在却是
全 国 叫 得 响
的 专 业 淘 宝
村。村里 2 6 0
多户家庭，大
多 数 都 在 淘
宝上开店。村
民 成 了 不 折
不扣的网商。

◇ 编 者 按 ◇
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第第二二站站：：
曹曹县县大大集集乡乡丁丁楼楼村村
网上“淘宝”开启致富路

网店魅力：

一家三子全投身网店

来到村民张德波家中，首先
看到门前他自己开的诊所，进入
这个农家小院，才发现它很特别。
两个房间里堆满了五颜六色的布
料，几名工人正在缝纫机前忙碌，
还有一个房间里放了十多台电
脑。“好多做网店生意的家庭都是
这样的模式。”苏永忠说。

今年40岁的张德波是一名乡
村医生，在他还没接触网店时，曾
一门心思地想着让孩子们子从父
业。于是他的大儿子在淄博学医，
二儿子读了菏泽医专，三儿子上
了泰安医专。从2010年开始，他的
想法彻底改变。这一年张德波开
了自己的第一家淘宝网店，专卖
各种演出服装，尝到了甜头。儿子
毕业后，按照他的意思并没有从
医，而是带着媳妇、准媳妇全部上
阵，投入火热的网店经营。如今已
经发展到12家网店，并成立了金
典服饰有限公司。说起收益，张德
波比较低调，邻居在一旁笑称“发
了，县城一人一套房子！”

今年28岁的孟庆珍，以前在
苏州服装厂里打工，如今已经回
乡3年。他与妻子成立了普腾服饰
有限公司，现在共有17台电脑，包

括工人在内共有80多人。在他的
服装作坊里，也是一派忙碌的景
象。“淘宝上的网店已经有两个蓝
冠！在阿里巴巴上也有店。”孟庆
珍说，演出服饰销量好，其实也是
太平盛世的一个产物，大家的精
神生活丰富了。

政策利好：

当地政府提供强力支持

在丁楼村，淘宝网店的氛围
显得更浓。统一的服装加工厂房、
电脑工作室、多家物流公司……

苏永忠告诉记者，他是今年3

月底来到大集乡的。当时对村民
开网店的事情并不太了解。后来
消防反映好多村民家中堆积大量
布料，存在安全隐患。这样一查，
让他发现了一个“新大陆”。这个
村子的交通不太便利，种植养殖
也没什么特色，该怎样致富？但是
这里的村民有剪裁技术，会做演
出服装，而且他们能够利用网络，
通过网店将自己的产品推销出
去。“需要根据他们的特点，对这
个产业进行帮助扶持，使大家伙
更好地发家致富！”苏永忠说，他
坚定了这个信念后，就开始出台
一系列打造淘宝第一村的政策。

记者了解到，大集乡党委政
府立说立行，马上就办，迅速成立

了大集乡淘宝产业办公室，大力
引导发展淘宝服饰产业。

在《大集乡党委、政府关于鼓
励电子商务文化产业发展的优惠
政策》上，记者看到，大集乡对首
次销售额、纳税超过一定金额的，
在天猫注册商标的，均给予资金
奖励。对引进高端管理、设计人才
的，给予政策优惠及资金奖励，从
政策上引导企业扩大经营，迅速
发展。

同时，为引导企业有序竞争，
健康发展，大集乡成立淘宝产业
协会。凡淘宝服饰加工或销售企
业需要注册有限公司的，所需办
理的一切证件手续，均由政府出
资，派专人办理。

丁庄村还建有一处淘宝服
饰辅料大市场。苏永忠说，如今
已经吸引近30家相关企业及物
流公司入驻，能为企业提供有力
的支持。

未来发展：

家庭作坊走向产业集群

见到周爱华时，她正在忙着
在新的厂房收拾布料。她是丁楼
村第一个从事网上卖衣服的商
家。今年40岁的她在2008年时，并
没有自己的生产作坊，只是跟着
当时的一个同学学习，从影楼进

来衣服，再作为“二道贩子”从网
上卖出去。后来她逐步自己招人
做演出服，加工好后从网店出售。
如今已经发展了4家店，工作人员
30多人。

从青岛一所大学毕业的陈
顺娇，在外地工作一段时间后回
到了家乡。“在外面漂泊，还不如
回 家 。挣 钱 也 不 少 ，生 活 也 方
便。”陈顺娇说得知家乡的网店
招人，她便回来了。“现在是做客
服，看店。”陈顺娇说，如今刚来
不久，能拿到1500元左右，以后
还能提高。

丁楼村，现已在全国十四个
知名专业淘宝村中榜上有名。

目前，该乡已形成了以丁楼
为中心，辐射大集乡及周边乡镇
的产业集群。全乡光缆入户2336

户，从事网络营销近2000户，其中
表演服饰、演出服饰营销1800余
户，年销售额预计达到1 . 5亿元。
2012年，大集乡表演服饰、演出服
饰网络销售额达2700万元，占全
乡工业产值的9 . 5 %，预计今年销
售额达到1亿元，上交税金300万
元。

苏永忠说，大集乡还计划建
立演出服饰电子商务经济园区，
实现各加工户由零散的家庭作坊
式向集群化、规模化、标准化生产
企业转变。同时，将演出服饰电子
商务经济与实体市场、物流平台、
信息平台紧密结合，形成产业集
聚张力，带领大家伙共同致富。

电子商务，打开村民致富一扇门

当下的农村正在发生巨大的
变化，大量农村人口涌入城市打
工，留在农村的许多农民则希望
改变过去耕种为主的收入方式，
增加收入。电子商务的发展为这
些农民提供了绝佳的契机。

依托淘宝网，曹县丁楼村仅
网上销售演出服一项，年收入就
过亿元。足见电子商务带给村民
的增益是实实在在的。而电子商

务带来的更深层次的影响，则是
改变了村民的传统思维，他们不
再是面朝黄土背朝天传统意义上
的农民，尤其是村里的年轻人，他
们放弃打工开始返乡创业，选择
自己当老板。

像侨茵轩服饰的负责人任庆
芳今年24岁，在淘宝上经营一款小
孩子演出用的红军服，现已登上网
络搜索的三甲，如今还注册了天

猫。普腾服饰的孟庆珍28岁，在苏
州服装厂打工一段时间后，回乡在
网上卖服装，这行业已经做了3年，
网店开出了两个蓝冠……

这些年轻人将外界的思维带
到了村里，也将其他村民带动起
来，再加上政府的有效引导，农村
的致富变得不再那么费劲。好多
家村民家门前停着好车，变得一
点都不稀奇。

电子商务也推动了农村经济
的转型。大集乡党委书记苏永忠
介绍，预计今年这里销售额达到1

亿元，将上交税金300万元。
可以说，电子商务打开了村

民致富的一扇门。相信不远的未
来，随着互联网和现代物流的辐
射与周转，会有更多成熟的现代
商务模式和产业链延伸到农村，
为农民致富作出贡献。（张建丽）

““淘淘宝宝村村””发发展展迅迅速速，，
消消化化了了当当地地的的剩剩余余劳劳动动力力。。

▲村民网上开店卖天下。

▲大集乡党委书记苏永忠，
镇长韩冰接受记者采访。
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