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本报济南11月27日讯 (记
者 李虎 ) 随着预付卡市场
的不断发展，预付卡已不再是

“礼品卡”的代名词，在市场环
境的驱动下，预付卡消费或将
迎来“个人持卡时代”。在经历
了不分对象、不区分持卡群体
的初级阶段后，第三方预付卡
企业的定位愈加明晰。记者了
解到，山东高速信联支付有限
公司等省内的第三方支付企业
已将目标消费群体移向个人市
场，打造更具“个性化”的预付
卡产品，这将成为预付卡市场
新的增长点。

中国支付清算行业协会发
布的《中国支付清算行业运行
报告2013》等相关报告显示，
2012年，我国第三方支付市场

规模超过10万亿元，支付机构
的互联网支付业务快速增长，
业务量初具规模。预付卡业务
规模总体保持稳定，119家支付
机构发行预付卡3 . 92亿张，金
额575 . 55亿元。由于受到电子
商务和消费力疲软对传统零售
业的双重冲击，以及中央对“三
公”消费的抑制，使得去年我国
零售业预付卡增速明显下滑，
2 0 1 2 年 的 销 售 增 长 率 为
17 . 38%，比2011年下滑8 . 31个
百分点。

业内人士分析指出，预付
卡市场目前整体状况良好，部
分零售业预付卡出现销售量下
滑的主要原因是政府、企业的
团购和福利发放行为的缩减。
相比之下，各个地方的市民卡、

城市一卡通等以便民消费支付
为主多用途预付卡成为发卡大
户，发卡量基本都超过10亿元。

业内普遍认为，在当前的
市场环境下，个人市场或将是
预付卡新的增长点，预付卡市
场将迎来“个人持卡时代”。在
此前一段时间中，很多发卡企
业主要依赖“企业团购”，预付
卡几乎成为“礼品卡”的代名
词。但随着消费主体出现变化，
中国的商业预付卡必须转为个
人市场、团购市场并重。

记者从省内多家预付卡企
业了解到，省内预付卡市场未来
将更加注重便民和小额，鼓励普
通消费者使用。多家预付卡公司
都在谋求转型，准备在预付卡个
人市场中寻找新的商机。

“随着百姓持卡消费意识
的不断增强，人们结合自身实
际对预付卡产品的个性化、多
元化需求越来越多。”山东高速
信联支付有限公司相关负责人
告诉记者，“信联卡”在上市伊
始就定位于打造成一张消费者
自愿购买并消费的多功能预付
卡。“‘信联卡’相比市场上的其
他产品使用范围更加广泛，涉
及百姓生活的各个方面，以便
捷的服务性吸引普通消费者使
用。同时通过与商家的合作给
予消费者最大的消费折扣优
惠。未来‘信联卡’还将不断开
发和跟进具有增值和附加的服
务功能，根据不同客户、不同时
期的需求不断注入新的服务内
容。”

本报济南11月27日讯 (记者
宋磊) 日前，首家积分交易公司宣
布进军山东市场。通过积分交易平
台，消费者可以将自己的通讯、信用
卡等消费积分在签约商户使用，用
消费积分来吃饭、购物等。

据上海联合产权交易所积分
交易中心商务合作部总经理刘敬
介绍，消费积分本身作为企业增
加客户黏性的一种金融工具，其
自身的经济价值还远远没有发挥
出来。积分交易平台就是要在积
分发行方、消费者、商户之间架起
一座桥梁，通过积分的交易流通，
使得各方受益。

刘敬介绍说，今后随着积分
交易中心市场推广的展开，积分
的用途将会在与老百姓联系密切
的衣食住行、通讯、休闲娱乐、投
资理财、培训教育、医疗保健等领
域推开。

“今后，消费者用自己的积分可
以在我们的签约商户中消费，比如
在一家签约餐厅消费500元，消费者
就可以拿出自己的通讯或信用卡积
分来抵一部分费用。”刘敬说，“假设
餐厅与通讯公司有合约，通讯积分
可作为现金抵扣参与餐厅的消费，
商户每消耗一定量的通讯积分，通
讯公司将给予商户相应补贴。”

这样一来，消费者得到了实惠，
提升了积分的价值，商户也容易获
得更多客户，增加销售额。对积分发
行方来说，则降低了客户服务和积
分成本，有助于提升客户的满意度、
贡献度和忠诚度。

积分公司进军山东

消费积分能“顶”钱花

预预付付卡卡市市场场将将开开启启个个人人持持卡卡时时代代
便民、小额或成预付卡未来发展方向

本报济南11月27日讯 (见
习记者 陈川 ) 记者日前在
滨州、淄博、东营采访时了解
到，山东地方炼油早在几年前
就已为生产国IV、国V标准油
品做好了准备，全行业的转型
升级已跑在了国家标准执行
之前。

记者在滨州、淄博、东营
走访发现，与央企一样，大部
分地方炼油企业已做好油品
升级的各项准备，有的已经开

始提前向中石化供应国IV汽
油。他们表示，在明年1月1日
大限前能够向市场全面供应
国IV汽油。

滨 州 京 博 石 化 新 能 源
公司负责人介绍，京博 1 3 0
多家自有加油站早在今年 7
月 1 日 就 开 始 供 应 国 I V 汽
油。

淄 博 汇 丰 石 化 则 早 在
2008年年底就上马脱硫加氢
装置，从今年10月1日起开始

陆续向中石化、中石油供应国
IV汽油。因为油品质量过硬，
中石油山东分公司甚至直接
使用汇丰石化设施作为自己
的油库，保障周边加油站供
应。

汇丰、海科、京博等企业
还在进行标准更高的国V汽柴
油产能改造，京博、利华益、海
科、金诚等均向北京供应京V
标准汽油。一家企业的负责人
向记者如此形容山东地方炼

油企业的现状：“如果把企业
比作鞋，中石化、中石油是43
码的，山东地方炼油就是38码
的，只有大小之分，没有质量
区别。”

按照“投产一批、转化一
批、研发一批、储备一批”的原
则，现在，京博不仅具备国IV、
京V标准汽油的生产能力，还
将在2015年达到国V油品生产
能力，那将比国家要求提前整
整三年。

山山东东地地炼炼后后年年能能产产国国VV油油
全行业转型升级跑在国标之前
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