
县酒反收购市酒 市场里资本说了算

花花冠冠旗旗下下““国国花花””盛盛开开菏菏泽泽

我省启动白酒行业食品安全追溯系统

扫扫扫扫二二维维码码，，白白酒酒辨辨真真假假
山东“放心酒”工程又迈出

坚实的一大步。近日，山东省白
酒行业食品安全追溯系统正式
启动，众多鲁酒名企纷纷签订意
向协议。今后，消费者将可以通
过扫描二维码等方式，对白酒的
真伪进行辨别，并详细了解白酒
的生产、销售等过程。

11月22日，由山东省轻工业
协会、山东省白酒协会主办，上
海防伪工程技术研究中心、上海
天臣集团协办的“山东省白酒行
业食品安全追溯系统启动发布
会”在泰安召开，山东省轻工业
协会会长李伟鸣、国家商务部市
场运行调节司李维正、山东省商
务厅市场运行处处长刘慧云等
相关领导及14家山东省白酒协
会副秘书长单位负责人出席了
会议。

李伟鸣在发言中指出，白酒
行业作为食品行业的重要组成
部分，其安全与否决定了整个食
品行业的兴衰存亡。2011年国家
商务部推出了《关于推进酒类流
通溯源体系建设的指导意见》和

《酒类流通溯源体系建设试点实
施方案》，要求国内酒企都要建
立“来源可查、去向可追、责任可
究”的防伪追溯系统。山东省作
为白酒生产和消费大省，推动山
东酒类追溯体系的建设，将是山
东白酒行业今后很长一段时间
内的工作重点，不仅会对山东白
酒食品安全防护体系的建设起
到重要的作用，也必将加速山东
酒类市场整顿和规范的步伐。

据了解，天臣酒类防伪溯源
系统是通过RF ID或二维码技
术，对酒类产品的生产、仓储、物

流和销售全生命周期的信息进
行全面储存，真正实现生产有记
录，过程留痕迹，质量可追溯，产
品能召回的质量生产管理模式。
它一方面能为行业主管部门、生
产厂商、经销商提供快捷便利的
溯源服务，另一方面让消费者更
加方便的进行产品的真伪查询，
真正做到防伪数字化，溯源信息
化，流通环节透明化，市场管控
精细化。

发布会上，与会酒企纷纷表
示会积极参与到防伪追溯体系
的建设中来，山东泰山酒业集团
股份有限公司、山东扳倒井股份
有限公司、山东兰陵酒业集团、
山东花冠酒业集团有限公司等
还现场与天臣集团签订了意向
合作协议书。

(本刊记者 于成功)

本刊记者 王丛

“使市场在资源配置中起决定
性作用。”十八大三中全会推进中国
深化改革的主旨之一，27日在菏泽
得以全面体现。这一天，由当地的一
家县级酒厂，收购了行将倒闭的市
级酒厂第一批产品下线，在老菏泽
市酒厂(山东国花酒业公司)隆重举
行。让市场说了算，运用资本魔方撬
动行业发展，花冠集团这些年稳健
经营，让“国花”再次开花，无疑是最
好的注解。

27日上午，山东国花酒业有限
公司在菏泽召开“国花”、“曹州老
窖”二大品牌新品上市发布会。

“国花能有今天，是市场对资源
重新配置的结果。”国花酒业的前身
是菏泽市市级酒厂山东曹州老窖酒
业有限公司，后因经营不善，濒临破
产的边缘。而同属菏泽市的花冠集
团，原本是巨野县的一个县级酒厂，
借势中国白酒黄金十年的机遇，花
冠集团秉承“认认真真酿酒、实实在
在做人”的经营理念，不仅获得了中
国驰名商标、固态纯粮酿造、中国八
大低度浓香型白酒著名生产企业、
国家标准样品酒等一系列荣誉与称
号，而且连续十二年的储酒文化节，
更是在业内引起强烈反响，成为中

国白酒行业一枝新秀。
作为同行，花冠的当家人深知

菏泽老酒厂里的“宝贝”：具有全国
基因的国花注册商标，曹州老窖在
当地人心目中的底蕴，还有一批老
酿酒专家等等。于是，一项投资3 . 8

亿元的大手笔就这样诞生了。花冠
集团全资收购山东国花酒业公司，
全新建设一个年产5000吨的纯粮食
酒生产基地，恢复当年老市级酒厂
的辉煌。

一年多的全力以赴，27日上午，
山东国花酒业有限公司在菏泽召开

“国花”、“曹州老窖”二大品牌新品
上市发布会，这标志着国花酒业全
面达产。随后，这个市场配置资源的
新宠儿，正在由五名国家级白酒评
委组成专家组，以国花为中高端定
位，以曹州老窖为中低端定位，以菏
泽出土的青花瓷文物为依托，挖掘
古曹州文化，相继开发出元青花、清
青花二款产品，赋予了曹州老窖品
牌新的文化底蕴与内涵。

市场永远是对的。县级酒厂反
收购市级酒厂，其根本是资本的力
量，是市场说了算的典型代表。

打虎景阳冈 煮酒论英雄

鲁酒有约周末走进聊城
11月30日，“鲁酒有约”活动

将启程前往打虎英雄武松的故
乡——— 聊城阳谷县。本次活动，
读者将可以探窖池、游厂区，亲
眼见证白酒的生产、酿造过程，
并亲口品尝景阳冈美酒。

“鲁酒有约”是由山东省白
酒协会和齐鲁晚报主办、山东省
白酒品牌推进委员会承办的消
费者体验活动，每一站将带领三
十名左右的读者走进山东不同
地市，品尝当地美酒，见证鲁酒
的酿酒、灌装过程。

目前，“鲁酒有约”已经圆满
完成淄博、潍坊、章丘、滨州、菏
泽、泰安等站的行程。此次聊城
站开始报名以来，读者报名踊
跃，目前名额已接近满员。

初冬暖阳中，三五好友聚会
小酌。温一壶好酒，点几个好菜，
叙叙旧事，谈谈抱负，正是寒冬
里最温暖的场景。“鲁酒有约”聊
城站就要出发啦！还等什么，快
拨打热线电话报名吧！

报名电话：0531—85196722
85196215

黄鱼炖豆腐，美味又养生
今天,中国劲酒齐鲁特色美

食发现之旅活动给您推介的齐
鲁美食是黄鱼炖豆腐。

随着季节的变化,气温开始
下降,冬季带来的不仅有寒意还
有更高的心血管类疾病的发病
风险。而从食补的角度来说，此
时宜多吃富含优质蛋白和维生
素的食物，尤其是具有降压降
脂功效的豆类制品。豆腐与三
种食物一起吃，会使其营养得
到最佳的体现和互补。这三种
食物是：鱼，海带，萝卜。

作为鲁菜中最有代表性的
炖菜之一，可以说，黄鱼炖豆腐
这道菜将黄鱼与豆腐的营养功
效都发挥到最大化。黄鱼含有
丰富的蛋白质、微量元素和维
生素，对人体有很好的补益作用，
在黄鱼炖豆腐这道菜中，精心挑
选的黄鱼经处理后，先过油煎，后
与豆腐同炖，既保证了营养价值，
又保留了丰富的口感。而黄鱼的
营养经慢炖，被豆腐吸收，使豆
腐在自身营养的基础上，又加
入了大量的微量元素与维生
素，并且取得了细嫩、鲜香的口
感，堪称鲁菜一绝。

劲酒配美食，美味又健康。
劲酒在很多冬日场合，都可以
做到既可暖心，又可暖身。冬
天，室外寒冷，最适合的就是与
亲友相聚，在家里或者饭店，享
受相聚带来的心的温暖。炒几盘
好菜，坐下来一边吃，一边聊一年
来的情况，谈笑间，享受相聚的满
足。与美食同喝，劲酒能让您饮后
全身均匀发热，滋补的成分，调理
在寒冷天气中需要补益的身体，
驱寒送暖。醇厚绵甜的口感，让
美食味道更美，心情更好。再冷
的天，也挡不住相聚的暖。

寒冷的冬日，面对着热乎
乎的美食，吃一口美味的黄鱼，
来一块香嫩的豆腐，再呷一口
清香的劲酒，滋补养颜、美味健
康，不啻为一种享受。

劲酒提倡四季养生之道

保健酒是保健食品中
特殊的一支，兼具酒的属性
和健康的功效，正是这种

“寓健康于酒”的价值形态，
保健酒已逐渐被越来越多
的消费者所认知并选择。

但在人们的日常生活
中，往往有这么一种倾向：

“春生夏长，秋收冬藏”，故认为
秋冬最宜进补，也最适合饮用
保健酒。实际上，保健酒主要以
养生健体为主，有保健强身的作
用，四季皆宜饮用。如作为保健酒
的先行者和典型代表——— 劲酒，
就具有抗疲劳和免疫调节的保
健作用，适宜四季适量饮用。

传统养生理论认为春属
风，夏属暑湿，秋属燥，冬属寒。
春季多风，“风为百病之长”，具
有轻扬开泄，善动不居的特征，
适量饮用保健酒可以抗疲劳和
增强免疫力。夏属暑湿，易耗气
伤津，营养损耗较大，更应坚持
饮用保健酒；研究发现，在夏季
饮用保健酒时，将保健酒加冰
或冰镇，不仅使其冰凉爽口，而
且还可以降低保健酒溶液体系
的温度和分子的能量，可以促
进有效功能因子在体内的吸
收，从而更好的起到身体保健
的效果。秋冬季寒凉干燥，易伤
阳气，更适宜饮用保健酒。由此
可见，四季均适宜饮用保健酒，
长年坚持适量饮用，可从根本
上调节人体内环境，使人体顺
应四时之变化，恢复动态平衡。
怎样饮酒才能助力健康，这可
是有讲究的。除了要谨守不贪
杯的信条，还要注意饮酒的环
境和方法，如饮用时间、饮用
量、饮用频率、年龄、性别、季
节、体质、心情等。在以酒滋补
的同时，还要注意适量运动，内
养和外养的有机结合方为养生
之道。

近日，由中国酒类流通协会联合各省市酒类流通
(行业)协会共同主办的“2013年度全国酒类优秀营销
商(企业)代表大会”在天津隆重召开。来自20多个省、
市自治区酒类(行业)协会领导和优秀营销商以及媒
体代表共200余人参加此次会议。泰山酒业集团凭借
成功的市场营销战略和市场运作实践，一举摘取

“2013年度杰出贡献奖”这个特殊奖项。
受国内外经济形势和政策因素影响，酒类流通行

业目前面临深刻调整，广大酒类营销商正深切感受着
来自生产企业和终端的双重压力。泰山酒业集团审时
度势、多措并举，通过提升品牌战略，调整产品结构，
强化产品质量和食品安全，有效克服了各种不利影
响，市场营销稳扎稳打，精耕细作，始终保持销售政策
的稳定性和连续性，最终赢得客户，赢得市场，销售收
入和利税指标实现逆势增长，使企业继续保持了健
康、持续、稳定的发展势头。

11月20日上午，山东百脉泉酒业与济南泉鲁经贸
有限公司签约仪式在山东百脉泉酒业公司举行。作为
茅台、五粮液、泸州老窖等国内一线名酒的经销商，济
南泉鲁经贸有限公司此次牵手鲁酒区域强势品牌，让
部分一线名酒经销商在忧心未来高端白酒行业萧条带
来的冲击下看到了新的突破口和发力点。

济南泉鲁经贸有限公司董事长张庆泉表示：“今年
白酒行业处在深度调整期，联手区域强势的地产酒品
牌去深耕民酒市场，已经成为圈内经销商的共识，百脉
泉酒业近年来的迅猛发展，在济南及周边地区的影响
力有目共睹，此次强强联手一定会有一个新的突破！”。

百脉泉酒业销售公司总经理马业准表示，“百脉泉
酒业的发展离不开社会的支持和消费者的认可，下一
步我们会在质量研发、厂区建设上加大投入，也欢迎像
泉鲁经贸这样有实力的经销商与我们合作，力争做好
泉城白酒新名片！” (本刊记者 于成功)

泰山酒业集团获全国酒类

“2013年度杰出贡献奖”

名酒经销商

牵手百脉泉酒业
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