
冬天里的阳光房

节能保温

阳光房的保温性主要取决于三个方面：断热铝合

金型材的构造，窗框及扇的密封是否良好，中空玻璃

的结构。与窗框配套安装的密封胶条必须特别严丝合

缝，而且应该保证耐久不易老化。中空玻璃可以选择

贴膜式或充满惰性气体，这样才能阻挡室内热量外

溢，最大程度上节约热能，确保冬季的阳光房内温暖

如春。

高效隔音

少了钢筋水泥墙的包围，阳光房的隔音效果需要

特别注意。建议你选择充有惰性气体的隔音玻璃，以

保证良好的隔音效果。窗体也应该选用密封严格、声

音传导小的材料，才能真正营造阳光房的静谧舒适。

有效排水

阳光房的有效排水系统是保证阳光房舒适度的

关键因数。目前有些阳光房建造提供了五级排水机制

使阳光房免于雨水渗透和冷凝水的烦扰，在屋檐及与

结构连接处的精巧设计最大程度上保证了阳光房在

结构关键部位的功能。

易于清洁

由于长期暴露在外，阳光房也极易被沙土、灰尘

污染，变得难以清洁。如果阳光房的门窗能具备平开、

悬开等多种开启方式，就可以让日常清洁养护变得格

外便捷。另外，阳光房的顶棚最好选择带坡度的尖形

顶，尽量避免平顶结构，在一定程度上也能起到减少

灰土积聚的作用。

本报济宁12月3日讯 (记者
刘守善) 虽已入冬，但大家的购
房热情并未因此而冷却，为满足
广大购房者的意愿，齐鲁晚报·
今日运河与房产超市网济宁站
(http ://0537 . fccs .com/)决定，将
于 1 2月份继续启动看房专列活
动，有看房意愿的团员们可以现
在 拨 打 报 名 热 线 ： 0 5 3 7 -
2 3 6 6 5 4 9 ， 或 发 短 信 至
13505371017。

联合看房专列活动自举办以
来，一直坚持每月至少举办一次
看房活动，虽然进入冬季后天气
比较寒冷，但两家媒体建立的团
购QQ群中，大家的购房热情依
然高涨，所以，两家媒体负责人

共同表示，将于12月继续举办联
合看房活动。并根据成员们的购
房意向，积极与各楼盘协商看房
事宜，以满足更多购房者的看房
需求。

对于看房活动中可能出现的
问题，两家媒体也共同表示，买
房过程中如果面临纠纷，对于如
何解决或避免将利用媒体的各方
面资源为购房者提供更多的服
务。单个的购房者由于财力、知
识、精力等的局限，注定了处于
弱势的地位，为了扭转这种被动
局面，购房者需要联合起来团
购，团购不仅会使房价打折，而
且对维护购房者的利益亦具有重
大作用。

凭借媒体资源，我们可以将
对同一个楼盘具有购买意向的购
房者组织起来，用预约订单的方
式取得批发价，使购房者取得更
多的实惠，大大减少支出。通过
本报可以将济宁市的高品质团购
楼盘“一网打尽”，我们将要提
供的房产团购信息，可使您预先
了解该楼盘的信息，避免购房者
的盲目东奔西跑，既节省了时
间，又节省了精力。通过团购买
房，可使购房者在购房过程中占
据主动地位，获得更高的安全
感，享受更好的服务。您还可以
通过参加房产团购会友，交流购
房信息和购房心得，增加生活情
趣，提高生活品质。

1122月月看看房房专专列列会会员员招招募募中中
有奖看房活动等您参与，报名热线：0537-2366549
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今日运河

运河楼市

1111月月济济宁宁楼楼市市成成交交超超33880000套套
团购房贡献较大，商业地产成交量明显攀升

本报济宁12月3日讯 (记者
刘守善 ) 刚刚过去的1 1月，

济宁楼市共成交房屋 3 8 0 5套，
济宁市商品房备案系统数据显
示，上月成交面积共426478 . 2 2

平米，其中住宅成交2712套，成
交面积341471 . 8 1平米，非住宅
成交1093套，成交面积85006 . 41

平米。从楼盘成交排行及成交
数据中可以看出，开发商推出
的部分团购项目对成交量贡献
较大，而商业地产项目的成交

也有了明显增长。
11月济宁新房销售排行榜

如下：翰林学府销售582套，位居
济宁新房销售的首位，欧隆盛源
232套、海亮公馆215套、冠鲁·明
德花园销售183套、鸿顺·观邸销
售173套、滨湖馨苑120套、人文
嘉园108套、蓝天豪庭91套、福祉
苑90套、龙玺·香醍溪谷销售82

套。这其中，欧隆盛源、明德花
园、鸿顺·观邸等项目是以团购
房为主的小区，而且性价比较

高，受到了市场的欢迎，也直接
促进了成交量的上升。

另外，由于目前市场中出
现的不确定性政策较多，比如
房产税、限购、限贷等不确定政
策的影响，济宁市民购买住宅
的信心受到了一定的影响，这
使得商品房住宅成交量不如以
往。反观商业地产项目，其需求
获得了大量的释放。“尤其是现
在商业地产中的公寓产品，因
其面积小、总价低、投资价值相

对较好受到了多数人的欢迎。”
一位业内人士告诉记者，除了
公寓，目前市场上出现的小型
商铺也很受欢迎，这种小型商
业产品属于较好的投资渠道，
迎合了投资者的需求。

冬季虽然是市场上传统的
淡季，但由于目前济宁楼市在
建在售楼盘越来越多，竞争压
力也更大。“在我们眼里早已没
有了淡旺季的说法，每个月份
甚至每个时间都要将楼盘的销

售工作做好。”城区一楼盘的营
销负责人告诉记者，根据项目
的施工进度，只要到了可以预
售的阶段就要开展认筹、开盘
活动，如果像以往那样等到传
统的旺季再去销售早就晚了。
而 且 目 前 品 牌 楼 盘 也 越 来 越
多，每家楼盘的销售任务也越
来越大，所以像认筹一万抵两
万、送装修、送补贴等优惠活动
也越来越多，这使得济宁楼市
产生“淡季不淡”的现象。

1、看房有纪念品，买房送旅游
齐鲁晚报·今日运河与房产超市网济

宁站联合举办的看房专列活动中，城区众
多的高品质楼盘均积极参与，并现场赠送
看房者们精美的纪念品，让大家的看房过
程充满快乐和收获。

同时，大家跟团买房也有奖品赠送，齐
鲁晚报·今日运河编辑部决定，跟随看房专
列过程中买房的成员，在买房后可以凭购
房合同获得报社提供的免费旅游或者全年
齐鲁晚报一份。

2、看房专列将深化后期服务
在众多看房活动组织中，多数活动举

办方仅重视看房活动，至于大家后期买房
中遇到的问题则很好关注。齐鲁晚报·今日
运河与房产超市网济宁站两家媒体共同决
定，联合看房活动中，双方将加强对成员购
房的跟踪服务。

我们将深化对成员的后期服务，在成
员买房、签署合同、贷款、上房、装修、物业
服务等多方面细节中予以服务，在出现问
题时积极与开发商对接、沟通，让成员获得
更多、更方便的服务。
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