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德城区农村信用社

加大支持现代农业发展

精打细算 “闲钱”不眠

德城区农村信用社

开展“黄金等您拿”活动

本报12月16日讯 随着年末的
到来，银行揽储大战也愈演愈烈，高
收益理财产品不断推出。昨日，本报
记者从多家银行官方网站了解到，
进入12月以来，银行理财产品的平
均预期收益率继续保持上升状态，
部分产品收益率已经“破6”。同时，
产品期限多设为一个月左右，到期
日刚好落在2014年元旦前后，银行
揽储意图显而易见。银行理财师提

醒，对于结构型高息理财产品，投资
者应在投资前，先了解其具体投资
方向及风险后，再进行购买。

“银行理财产品的预期收益率
最近是一个劲地‘疯涨’，已经陆陆
续续达到6%。”家住开发区的宋小姐
最近收到了银行发来的短信惊讶地
说到。“现在临近年底大考，各家银
行资金都紧，为完成考核任务，必
须用高价多拉点儿资金，所以最近

推出的理财产品收益率会高很多。
存款又是银行的立行之本，也是银
行所有业务的命脉。除了收紧贷款
外，银行理财产品的收益率也会普
涨。今年行情普遍不好，不少银行
存在存款流失的情况，在这种背景
下，理财产品的收益普涨也很正
常。”业内人士解释道。昨日，记者
从中国银行官方网站近期在售的理
财产品列表上发现，在售理财产品

预期年化收益率为5 . 3%-5 . 9%，投
资期限为31天至265天不等。其中，
一款55天期人民币产品的预期年
化收益率高达5 . 8%，一款180天期
人民币产品的预期年化收益率为
5 . 9%，这两款产品风险等级均为
“ 中 等 ”。建 设 银 行 官 方 网 站“ 乾
元—共享型”2013年第337期，投资
期限130天，收益率6 . 05%；“利得盈”
2013年第90期非保本，投资期限为

99天，收益率6 . 00%。
最后专家提醒，投资者在购买

近期高收益的产品时,不能只看预期
收益率,还要认真研究产品的投向。
特别是对高收益率的结构性理财产
品,投资者更需谨慎对待。资金量较
大的投资者可分批次购买不同银行
不同期限的高收益率产品,以分散风
险、增强资金流动性。

(财经记者 孙萌萌)

临近年末，伴随各个行业
资金回笼和年终奖励发放，客

户 手 中 的“ 闲 钱 ”开 始 多 起
来，出现资金闲置期，短则几
天，多则上月。如何对这部分
资金进行优化配置，既不损
失收益，又不耽误年后的用
款需求呢?

如果客户能确定具体的
用款日期，可以通过购买债券
型基金实现闲置资金的合理
规划。以中国 银 行“ 中 银 理
财”系列为例，债券型基金分
为7天、14天、21天、30天、60
天的存续期可供选择，千元
起存，无申购赎回费用，最新
公布的 7日年化收益率均在
6%以上；该系列基金可实现
周期滚动操作，流动性好，灵
活收益两不误，在保证流动性

的同时，最大限度确保了用款
的灵活性。

如果客户不能精准确定
用款时间，货币基金则是最佳
选择。进入11月份后，理财市
场上的货币基金收益一直节
节攀升，以嘉实货币基金为
例，最新的7日年化收益率是
5 . 22%，该基金千元起存，无
申购赎回费用，每个工作日
的 9：0 0 - 1 5：0 0均可申购赎
回，次日晚间到账，完全保证
客户随时用款需求。

假设客户有闲置资产50
万元，以7天为一个周期，7天
理财基金的收益是575元，货
币基金的收益是500元，而活
期存款的收益仅仅是33 . 6元。

因此，在有闲置资金的情况
下，只要您多想一步，合理规
划用款需求，精打细算，同样
可以实现一笔可观的收益。

俗话说，不积跬步，无以
至千里；不积小流，无以成江
河。家庭理财更是这个道理，
精打细算，让您的每一分钱都
活跃起来去创造最大化的收
益，才能尽早实现财富人生的
自由、自在、自主！

郑婷婷，中国银行德州德
城支行理财经理，高级金融理
财师，获得AFP资格认证，在
外汇市场、黄金市场、基金市
场具有丰富的理财实践经验。
联系电话：0534-2616135。

郑婷婷，中国银行德州
德城支行理财经理

联社资讯

今年以来，德城区农村信用社
积极贯彻落实党的十八大精神，加
大对绿色生态现代农业的信贷投
入，大力推进生态文明建设，创新
金融服务，将支持涉农科技型企
业发展作为信贷支农的工作重
点，努力建立多元化的农业科技创
新融资体系。

在该联社信贷资金支持下，德
州馨秋种苗科技有限公司发展成为
集“育、研、养一体化，采、尝、赏一条
龙”的生态农业高新技术企业。该联
社主动走进企业开展贷前调查调
研，提供一站式优质服务，第一时间
保障了资金到位，并为其开通了网
上银行、“财富在手”手机银行等全
方位的金融服务，实现了涉农企业
资金结算、融资的高效与快捷。

(孙海敏)

为做好手机银行(短信版)网购
支付、全国话费充值等增值服务，
德城区农村信用社在全辖范围内
开展“手机银行 (短信版 )，增值服
务‘芯’时代，黄金大奖等您拿”主
题活动，活动时间2014年3月31日截
止，活动期间，客户签约手机银行
(短信版)，免卡片工本费，办理行内
转、跨行汇款等业务，交易手续费全
免。活动期间，客户使用手机银行
(短信版)缴纳100元(含)以上话费的，
可获得10元返利(每位客户仅限一
次)，返利将在5个工作日内存入客
户缴纳话费的银行卡中。活动期间，
客户每月使用手机银行(短信版)办
理5笔(含)以上账务类交易，且累计
交易金额达1000元(含)以上的，可参
加当月抽奖，幸运客户有机会获得
10克金条一根。 (朱庆刚)

近年来，德城区农村信用社紧紧围绕
当地经济发展，充分发挥点多面广、深入乡
镇的优势，坚持“面向三农、面向社区、面向
中小企业、面向县域经济”的四个面向，不
断加大信贷投放力度，优化服务方式、创新
金融产品，大力支持中小微企业、农民专业
合作社贷款，满足中小企业和广大农民日
益增长的金融服务需求。截至11月末，德城
区农村信用社各项存款余额70亿元，各项
贷款余额55亿元，发放涉农贷款42亿元，唱
响了支农好声音。

农民笑开怀
“农信社真是咱老百姓自己的银行，帮

俺们致富奔小康，还让乡亲们都住上了跟
城里人一样的楼房。”二十里铺社区居民李
连军激动地说。

二十里铺社区是德城区农村信用社
支持新型城镇化建设的缩影。据了解，近
年来，德城区联社加快信贷产品和服务创

新，积极服务于“两区同建”工程，信贷支
持农民住进了新楼房，有利地促进了新农
村建设和农村经济发展。同时，拓宽惠农
结算渠道，加大“泰山如意”卡、企业网
银、个人网银和财富在手卡等电子产品营
销，及时跟进金融服务，力争在新建大型
社区金融服务“全覆盖”，创建良好的农
村金融服务体系。

商户富起来
“多亏咱农村信用社解决了俺资金难

题啊。自从养羊以来，日子是越过越红火
了，马上就要奔小康了！”养殖户张华荣一
边给羊添饲料，一边笑得合不拢嘴。

今年以来，该联社立足“三农”加大支
农惠农力度，结合当地区域特色，大力支持
小尾寒羊养殖业发展，将肉羊养殖产业做
大、做强，“贷”领养羊户增收致富。截至目
前，该联社已向黄河涯镇耿李杨社区小尾
寒羊养殖基地17户青年农民发放大联保体

贷款340万元，切实解决了他们面临的资金
困难。在该联社信贷资金的大力扶持下，小
尾寒羊养殖基地现已发展为占地40余亩、
修建羊棚34个、育肥9000余只小尾寒羊的
规模化养殖基地，实现了标准化、规模化、
集约化养殖。有效带动了黄河涯镇养殖业
的发展，调整了当地畜牧业产业结构，为农
村青年创业铺就了一条“小康路”。

小微壮大了
“德城区农村信用社的无缝隙贷款优

质服务，可真是贴近我们小微企业的需求
啊，多亏了信用社大力支持，我们购买化
肥、树苗的资金不用愁了！”德州桃源农业
生态有限公司总经理颜总感激地说。

今年以来，该联社创新三大“拳头产
品”，搭建“多元化”小微平台，推出三大拳
头产品品牌，结合小微企业贷款“短、频、
快”的特点，以灵活的利率政策支持小微企
业为己任，全面推出了“无缝隙优质服务”、

“不抽回资金承诺服务”及“短快通”三大拳
头产品品牌，极大提高了办贷效率。在德城
区、河东开发区、运河开发区3个公司部积
极为小微企业配备“专业服务区”、“专业服
务队伍”、“专业金融产品”贷款模式、金融
产品和服务创新的“三线一体”支持体系。

(刘玉磊 孙海敏)

唱响支农“好声音”
德城区农村信用社支持地方经济发展纪实

平原县农村信用社抓住资源优
势，贷款扶持农民大力发展木材、豆
制品、禽蛋、粮食、绢花和畜禽宰杀
六大加工业。他们根据全县已形成
的产业布局，从培育龙头，带动大户
抓起，促使加工业尽快形成规模。
县信用社派出信贷人员逐村调查
摸底，考察和选定扶持大户，并在
贷款上采取了简化手续，降低利
率，上门服务等多种便民措施，保
证让加工户尽快拿到所需资金。
对所扶持加工大户，信贷员还不
定期进行走访，及时了解掌握市
场行情和资金需求情况，帮助加
工大户解决生产中的实际困难。
近两年来，信用社共发放支持加工
业贷款一亿多元，扶持加工大户
3200多个，其中木材和畜禽产品加
工大户达1500多户。

(高玉才 董业勖)

平原农信积极扶持

农副产品加工业

建行德州分行

唱响支持地方经济发展的主旋律

今年以来，建行德州分行按照德州市
着力构建现代产业、新型城镇、民生保障

“三大体系”，做大做强城市经济、县域经
济、园区经济、实体经济、民营经济“五大板
块”的要求，突出支持骨干企业、新农村建
设和小微企业，着力提高服务水平，推动全
市经济较快发展。截至11月底，新增贷款全
年计划20亿元，完成22 . 77亿元，完成市政
府核定全年计划的113 . 87%；新增固定资产
贷款全年计划6亿元，完成5 . 98亿元，占全
年计划的99 . 71%；新增中小微企业贷款全
年计划7亿元，完成7 . 63亿元，占全年计划
的109 . 03%；表外业务融资全年计划19 . 2亿
元 ，完 成 4 7 . 4 8 亿 元 ，占 全 年 计 划 的
247 . 30%。

持续支持骨干企业和传统企业
德州建行开通信贷业务“绿色通道”，

对重点企业优先受理，优先办理，支持了华
鲁恒升、通裕重工等骨干企业，投放金额过

亿元的项目达到9个，为涉外企业恒源石化
等累计办理买方付息贴现、委托付款、出口
商业发票融资、出口协议融资等贸易融资
超过24亿元，及时解决了涉外重点企业大
宗原材料进口及出口备货的资金需求，保
证了企业的正常生产与经营。

全面推进涉农项目和城镇化建设
结合德州实际寻找新的投放增长点，

以德州市农村社区和产业园区“两区同建”
工作为着力点，全力支持农业、农村发展，
将农业产业化，农产品深加工行业，农村产
业龙头企业作为优先支持行业客户发展，
共支持了农业产业化企业中澳控股集团、
谷神生物科技等企业，累计投放4 . 86亿元，
比年初增加1 . 97亿元。同时，强化对“两区
同建”的支持，重点支持了禹城、临邑、齐河
县共5 . 8亿元新农村建设项目。

切实提升小微企业扶持力度
积极配合德州市经济结构战略转型要

求，大力支持德州“10+3”新兴战略产业发
展，积极争取上级行信贷政策支持及信贷
规模倾斜，切实支持当地实体经济发展。依
托“信贷工厂”的建设，为小微企业提供从
客户受理到信贷审批再到贷款发放的一站
式服务，通过小微企业金融产品和服务创
新，为有效解决小微企业融资难的问题提
供可行方案，陆续推出“助保贷”、“供应
贷”、“信用贷”、“善融贷”等小微企业信贷
新产品，创新了企业融资担保方式，切实减
轻了企业融资成本。截至10月底，为“10+3”
战略产业内小企业客户贷款8 . 1亿元。

不断优化客户服务质量
在全市大力招商引资的形势下，努力

发挥自身作用，为全市经济发展提供良好
的金融服务环境。全行经营机构以规范化
服务为基础，大力推进差别化、个性化、精
细化的金融服务，按照以客户为中心的经
营理念，从环境、手段、流程、效率、产品等
方面提升整体服务水平，不断延伸服务内
涵，以发展的眼光、长远的谋划理解和看待
服务，重视不同客户群体的服务体验，通过
深化管理和发展电子银行业务，提高服务
效率，减少等待时间，提升客户满意度和贡
献度。在今年省分行的服务基础管理考核
中获得系统内第一名的成绩。（刘玉坤）
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