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今日枣庄

财金

礼礼多多情情重重 小小年年轻轻““婚婚””不不起起
专家给新婚夫妇支招，打理好你们的红包

本报记者 韩微

结婚朋友随个礼，是习俗也是
人之常情，然而礼多情重，到还礼时
也是负担。而随着相隔时间的长短，
再还礼时，连本带利的也是有可能
的事，那么新婚小夫妻如何凭借打
理礼金减轻顺带的额外负担，并以
此作为资本，给新生活做好规划。

选购理财产品 用钱生钱

小于在十一月份的时候
举行了自己期盼已久的婚礼，
按照枣庄地区的习俗，新人要
给家族里的亲戚行“磕头礼”，
礼毕后亲人们会将自己给新
人准备的礼金当场报数，一整
套礼节下来，新人就会大喊吃
不消，但看到丰厚的红包，往
往也觉得值了。

据小于表示，当天自己共
收到6万元的礼金，其中有男
方家长给的“改口钱”和“磕头
礼”。“磕头礼”大多是之前男
方父母曾支出过的资金，虽说
这部分钱父母也不打算要，但
以后的大小来往小夫妻也得
要承担一部分才行了，而其他
的亲戚给的，也会在将来一一
返还，再加上新人双方各自好
友的礼金，都只能算暂且保

管。
小于说，现在朋友结婚，

礼金最低都得是200，随着关
系的亲密程度，都是双数上
涨 ，“ 结 婚 的 礼 金 都 讲 究 成
双，想好看点的话最少都得
4 0 0元，6 0 0元、8 0 0元也只能
说是正好，现在朋友基本上
都到了适婚年龄，一个月两
三 场 婚 礼 一 年 下 来 也 是 常
事。”为此，小于告诉记者，
结婚的礼金已经在夫妻二人
的商讨下，4 0%存在了银行，
剩下的6 0%再加上平时两人
的一些存款，都用来购买了
一 些 高 收 益 的 短 期 理 财 产
品，相对于大的投资，这种选
择风险小很多，收益又比较
有保证，关键是不至于被套
死，非常适合他们的现状。

先把房贷车贷还清了

为了能有个理想中的婚礼，
不少新人在婚礼现场的投入上
也的确是花费不少，在12月初结
婚的小邵说，为了婚宴家里的老
人帮衬了不少，最后礼金算是一
大部分都抵到了婚宴的开销上。
据小邵介绍，考虑到结婚后最大
的经济负担就是还贷款，所以就
和家人商议决定，将所剩的礼金
用于还贷，减轻一下以后的供房
压力。虽说钱还没有全部还清，
但至少减轻了以后月供的负担，
早点还完早踏实。

虽说用礼金直接解决了经
济负担，但怎样才能真正将这笔
资金用之有道，对大多数新人来
说都是一个考验。为此，专家提
醒：一，以储蓄为主尝试多种投
资。在保稳的基础上尝试多种投
资，无论是哪种理财方式都要保

证是以储蓄为基础，所以一次性
还贷的投入并不合理。二，保证
收益也要做好保障。随着大家生
活环境越来越复杂，意外总是或
多或少的出现，所以在家庭理财
中，一定要留有意外保障的资
金，为此也建议大家每个月支出
一部分资金，用来投资一份重
疾、意外的综合保障，作为确保
家庭经济稳定的地基。三，购买
保险产品抵御风险。生、老、病、
死也是人之常情，而理财规划也
是对这些风险的一种预防对策，
往往在意外发生时，一家人的经
济状况都会遭遇重创，所以为自
己添置一份意外保险就显得尤
为重要，在做好人身保障的同时
兼顾理财，到了一定时间还可以
作为孩子的教育基金，不至于做

“啃老族”。

银行理财月底
收益率或超7%

离年末还剩下不到半个月
的时间，银行理财市场也进入最
后“冲刺”，揽储大战已进入白热
化状态，理财产品收益率也随之
进一步攀升。数据显示，收益率
超过5%的理财产品市场占比增
至86%，收益率超过6%的产品多
达150余款，占比近两成。分析人
士认为，12月的最后一周，投资
银行理财产品有望实现全年最
高收益率，不排除有资金压力较
大的银行会推出大量收益率超
7%或8%的产品。

(黎华联)

保险消费者如何配置个人资产？

保保障障与与投投资资要要相相结结合合
保险消费者如何配置个人

资产，这是许多人关心的话题。
一位业内保险专家称，从广义上
讲即便是具有纯保障功能的保
险产品，例如意外险，也可以被
视为一种理财工具，因为它可以
帮助保险消费者用很少的资金
投入，获得高出数十倍、数百倍、
甚至更高的风险保障。

该专家续称，保险消费者在
购买保险时应结合自身需求及
资金状况理性选择，并长期持
有。消费者在投资时注重“保底”

的理念，不希望折本，在此基础
上再完成收益的追求。

现年57岁的宗先生，是某公
司的中层管理人员，平时风险防
范意识较强。2008年10月，宗先生
投保了中国人寿的“国寿鸿泰两
全保险(2003版分红型)”，基本保费
11万元，基本保额115145 .8元。去年
9月，宗先生因肺癌不幸辞世。案
情在得到核实后，宗先生亲属收
到了中国人寿支付的身故保险金
115145 .8元。

虽然这是个不幸的案例，但

从中我们可以看到，保障将成为
我们人生投资一个重要部分。首
先，保险虽然作为一种广义的理
财工具，它既具有强制储蓄的功
能，也可以分享到保险公司的投
资收益，进而抵御通货膨胀的风
险，还能提供疾病、意外、年老等
风险的保障，这是其他任何一款
金融工具不能比拟的。

拿强制储蓄来讲，很多人因
为保险产品退保相对复杂，而将
其与银行理财产品相提并论，认
为其即使收益略高于银行理财，

但流动性差。从流动性角度讲，
保险产品确实不见长，但换个角
度讲，这恰恰是保险提供强制储
蓄功能的一种属性。

其次，消费者在购买分红
险的同时，应附加健康、医疗、
意外等保障，这些保障是否全
面，保额是否充足，应该作为消
费者首要关注的因素。只有做
到保障与投资相结合，才能达
到对风险的有效规避，进而实
现投资收益的最大化。

（张军）

保险规划

枣庄市民信赖的金融单位推荐

1元马年纪念币
未发行已炒至35元

面额1元的马年流通纪念币
未发行，网络“期货价”已达3 5

元。近日，有媒体报道称已发行
的从羊到蛇的11枚生肖流通纪
念币总价已达1280元，而本月24

日将发行的马年流通纪念币叫
价已达35元。
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