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今日菏泽

综合

二、奔腾B50

4S店报价：1 . 6L手动豪华型8 . 08

万，1 . 6L手动尊贵型8 . 48万元，1 . 8L

自动舒适型8 . 88万，1 . 8L自动尊贵型
10 . 08万。

B50搭载了一款与速腾以及新
宝来一样的大众1 . 6升两气门发动
机，但是在参数进行了一些修改(发
动机重新调了调 )，奔腾B50的最大
功率比新宝来要高一点，达到了
76KW，输出的转速也相应有所降
低，为5600rpm。新宝来最大功率还
是 速 腾 1 . 6 一 模 一 样 的 数 据 ，为
74KW/6000rpm。而最大扭矩及输
出转速方面两车完全一致，均为
145Nm/3800rpm。2KW的差距基本

上可以忽略不计了，所以这三款车
的动力性基本一样。B50发动机是
捷达的好坏怎么看捷达发动机维护
保养便宜但是8气门在16气门的今
天显得落后。

至于油耗7 . 4-14个之间要看路
况驾驶习惯变速箱手动还是自动和
发动机质量(有的发动机天生就费油
有的反之)
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一、马自达6

4S店报价：手动挡12 . 98万，自动
时尚版13 . 98万，自动豪华版14 . 98万
元。到店还能优惠2000元左右。

车源：一汽马自达山东鼎泰4S店
现车充足，定车最多一个月时间

优惠：购车赠送价值千元的交强
险，年前购车赠送价值5000元的新年

大礼包。
购车参考：马自达6睿翼外部尺寸

还是为4755mm*1795mm*1440mm轴
距2725mm，是一款B级车。国产第一代
马自达6始于2003年，流线的造型，轿
跑车的运动底盘，2 . 0L动力与经济兼
顾的发动机和一汽的生产品质，让它
成为众多“玩家”心目中的女神。当初
价格接近30万元，而现在的价格则是
当年的一半，被誉为性价比最高的B

级车。这是小编首先推荐他的理由。
2013款马自达6的进气格栅均采用了
马自达轿跑式设计。理念是打造一款

“零事故的车”动力方面，最大功率
108kW/6500rpm，峰值扭矩183N.m/
4000rpm，匹配6速手动/5速自动变速
箱，动力表现还是很出众的。

春节临近，拥有一辆爱车作为对自己的一年来的犒赏，不失为一件美事。在车源紧张的时期，有
没有性价比高，而且现车充足，真诚为客户服务的品牌呢？答案是肯定的。在这里小编不妨为您推荐
几款节前“不用等”“不加价买礼包”而且车本身性价比又超高的经典车型。

通过以上车型
对比相信大家可以
对自己所想要购买
的 车 型 有 更 多 了
解 ，究 竟 哪 款 车 型
更 适 合 你 呢 ？单 凭
数 据 也 许 你 不 感
冒 ，那 就 不 放 到 店
试 驾 一 番 ，今 天 推
荐的两款车型都在
黄河东路上的铂程
汽 车 园 内 ，到 店 试
驾 都 有 精 美 礼 品 ，
想买车的你不妨区
试驾一下呢。

本报记者 陈晨

2011年，华夏人寿保险股份
有限公司菏泽中心支公司(以下
简称华夏人寿菏泽中支)由中国
保监会山东监管局批准开业，任
职菏泽中支总经理的刘永胜，当
时就将华夏人寿菏泽中支定位
于“将一家创新型公司推介到菏
泽人民面前，让华夏保险成长为
体现寿险业改革的一股正能
量”。

两年来，在刘永胜总经理的
带领下，华夏人一步一个脚印，
一年一个台阶，踏踏实实地耕耘
市场，诚诚恳恳地服务客户，业
务得到突飞猛进的发展。仅2013
年1月份至9月份，公司累计完成
新契约规模保费7 . 6亿元，位居
华夏山东分公司系统内第一名、
新单保费位居菏泽市保险市场
前列。

不断创新

好产品获客户广泛认可

华夏人寿菏泽中支总经理
刘永胜对诚信和服务有着独到
的见解。他认为：“只有产品和服
务才是公司的核心竞争力。”而
在华夏人不断创新的理念下，两
年来华夏人寿推出了一批批经
典产品，得到了客户的广泛认
可。

“保险产品存进去能取出
来，10年保费9年交完”很多客户
在接触到华夏红双喜这款产品
时，第一反应就是“哪有这么好
的产品？”

而就是这一款收益高、领取
活、保障全的全能保险计划产
品，创造了极高的签单率，得到
了客户的一致认可。“零初始费

用，零保单管理费用，零风险管
理费用，且领取灵活。”在华夏人
寿，购买红双喜产品的顾女士俨
然成了产品说明家，关于该产品
的优点如数家珍：“传统保险产
品扰消费者的是投资时间长、领
取不灵活，但创新型的红双喜附
加金管家彻底解决了我的担
忧。”顾女士说。

这样一款经典产品，到底有
何魅力让客户认可？据介绍，红
双喜全能保险计划配置了两大
增值动力。一方面，主险采用保
额分红，红利保额逐年增加，资
产实现保值增值；另一方面，合
同期满或生效满一年后合同终
止时根据业务盈余情况额外派
发终了红利，获得高额回报。附
加的金管家万能账户，让客户闲
散资金实现日计息月复利年滚
存，真正高收益。

例如，某客户交纳5000元首
期保费后，获得10万元为分红基
数的基本保额，假设第一年分得
1000元的红利保额，此红利滚入
到10万的基本保额中，第二年按
照101000元为基数进行分红，以
此类推，让客户享受到年复利带
来的高额回报。

而除了红双喜这款保险产
品，福临门、华夏一号、财富一号
等多款保险产品均颇受客户好
评。“合同生效满一年后，不收取
任何退保费用与部分领取费用，
可以根据个人资金需求随时领
取，”客户刘先生说，华夏一号产
品每月公布结算利率，灵活领
取，让他可以安心无忧。

服务好

华夏人用真心迎客户

顾客后还有顾客，服务的

开始才是销售的开始。由此可
以看出服务对企业与客户之间
形成良性循环的重要性。在保
险行业，能做到用心服务是件
困难的事。“要有耐心，遇到问
题站在对方立场”，一名普通保
险从业人员说：“用真心换真
心。”

11月初，客户王先生的家
属客户通过公司内勤向华夏人
寿公司4007-000-777进行了
电话报案，称王先生骑着自行
车在下班的途中，一辆面包车
直接撞击到被保险人，把其撞
出30米外，导致被保险人当场
死亡。

接到报案后，山东分公司
迅速启动特色理赔前置服务机
制，理赔调查人员当日赶往出
事地点，核实事故经过，并前往
居住地、交警部门了解情况。同
时，约见家属及业务员，表达公
司深切的慰问，并详细讲解理
赔程序，告知理赔所需准备的
相关资料，以及理赔注意事项
等。

在客户处理后事的同时，调
查人继续前往交警队、医院法
医、公安局、殡仪馆等处核实事
故，并指导客户收集理赔资料。
11月5日，家属料理完后事，备齐
理赔资料提交到华夏人寿菏泽
中支客服部，公司予以受理并提
交总、分公司审核，经审核，出险
事故属于保险责任，于2013年11
月10日结案，赔付金额60564 . 06
元。

从报案到结案赔付到位，只
用了五天的时间。客户对公司的
快速理赔及真诚服务表示由衷
的感谢，在遭遇不幸中，华夏公
司送去了安慰，家属亲自到公司
赠送了锦旗。

做更多公益活动

是重要的一环”

“以人为本，回馈社会”是保
险行业的宣言。他们将爱心延伸
到每一个角落，以实际行动书写
责任。近年来，华夏人寿以实际
行动，实现社会责任。在关注民
生领域，我们总能够看到华夏公
司的身影，在共建和谐社会方
面，也总是能够发现其所做出的
种种努力。

在全国，2013年8月，华夏人
寿注资100万元与中国青少年发
展基金会开展战略合作，共同成
立“华夏慈善基金”，为华夏人寿
的慈善事业奠定了坚实的资金
基础。以“慈善资金”为基础，以

“公益活动”为依托，华夏人寿向
社会公众传达了提速公益事业
的决心与信心。

在山东，华夏人寿保险股份
有限公司山东分公司15日将启
动“最美夕阳红 ,幸福华夏梦—
2013华夏人寿敬老工程”。据介
绍,本次“敬老工程”将以尊老敬
老为主题进行集中宣传,同时开
展“华夏才艺老人”、“华夏幸福
老人”评选活动,营造全社会共同
关注老年人生活的氛围,倡导尊
老敬老的社会风尚。

在菏泽，2013年第四届客服
节期间，年满18周岁的菏泽全体
市民只要在菏泽中支登记，即可
免费获赠一份3个月的意外险。

情系民生，热心公益，总经
理刘永胜以身作则，每年八一节
前夕都去看望消防官兵，“要做
负责任的企业，应该对保家卫国
的人做出力所能及的贡献。”刘
永胜说，在2014年的工作计划表
中，做更多公益活动是重要的一

项内容，企业发展，就要感恩社
会，回报社会。

两年时间积蓄动力

菏泽中支阔步向前迈进

2岁，正是一个企业积蓄动
力、朝气蓬勃的华年，华夏人寿
菏泽中支按照规划蓝图稳健发
展，从开业之始一家中支，2012
年快速发展为下设市区本部、
曹县、单县三家分支机构，2013
年6月，郓城支公司成功开业。7
月，巨野、鄄城两家支公司经山
东保监局批准正式筹建，于9月
13日经批复正式喜迎开业，并
迅速得到了当地市民的认可。
规划至2014年上半年，将华夏
人寿的服务理念传递至八县两
区，为千家万户提供专业规范
的保险服务。华夏人寿菏泽公
司也由成立伊始的十几名员工
发展为拥有员工60余名，500名
专业服务人员队伍的专业保险
公司。公司蓬勃的发展势头，为
华夏人不断超越自我打下了坚
实的基础。

2013年以来，华夏人寿菏泽
中支在两年良好发展的基础上
迎来了新一轮业务发展良机，个
险、银保、团险、续收各业务条线
齐头并进、全面发展。

积极承担社会责任是企业
永续发展的保障，只有更好地赢
得客户信赖、员工忠诚，企业才
能获得持续发展的动力。2岁的
华夏人寿菏泽中支，正阔步向前
迈，凭借着勇于探索、敢于创新
的精神，凭借着舍得利益、担当
责任的气魄，凭借着锐意进取、
锋芒已现的劲头，我们相信：华
夏人寿菏泽中支一定会有一个
更加辉煌的未来！

用两年时间腾飞，小保单诠释寿险发展正能量

华华夏夏人人寿寿菏菏泽泽中中心心支支公公司司————阔阔步步向向前前迈迈

在2013年的年末，回首过往一
年，辛苦付出了一年，都收获了什
么，又错过了什么呢？马上要迎接
新的一年了，家里也该置办一些新
东西来添添喜气了！菏泽苏宁电器
定于2013年12月20日下午16:00—
20:00举办“2013年度会员节”大型
促销活动，优惠力度空前，前所未
有的优惠，绝无仅有的价格，不可
错过的家电盛宴，诚邀您参加，让
我们一起来看下吧。

据菏泽苏宁工作人员介绍，会
员节活动期间，菏泽苏宁东方红
店、中华路店、成武店同步推出多

种活动及特价惊爆商品，价低质
优。

活动一：刷中行信用卡，可享3

零分期，且凭邀请函、中行工作证、
中行信用卡免费领取精美礼品一
份，中行的员工可不容错过好机会
哦。

活动二：满千返百。传统家电
满1000返100，最高返1000；数码、
通讯、电脑满1000返50，最高返200

(为加大促销力度，部分合资品
牌大家电满1000返200，先锋数码、
先锋通讯满500返50)。

活动三：套购送平板电脑。购

传统家电两件以上，其中单件满
1500元，累计满19999元送平板电
脑一台;活动期间还准备了一系列
特价机型：名牌大1 . 5P冷暖挂机
1799元；2P冷暖柜机3699元；50升
万和电热水器599元；205L三门冰
箱1499元；42吋LED电视2899元；51
吋3D大牌蓝光护眼电视2999元；7

英吋双卡双待平板1299元……总
有一款打动你。

活动期间还设置了抽奖活动，
购物满500元，凭发票可参加抽奖。
一等奖：松桥电压力锅，二等奖：松
桥智烤炉，三等奖：爱仕达杰庆两

件套，四等奖：抽纸。
好机会不容错过，届时欢迎广

大菏泽市民进店抢购。菏泽苏宁承
诺，价保到元旦，买贵赔差价，将以
最饱满的热情迎接每一位顾客的
惠顾，在提供优质产品的同时也会
提供最周到的售后服务，让每一名
顾客都买的放心，用的舒心。

苏宁作为中国商业企业的领
先者，经营商品涵盖传统家电、消
费电子、百货、日用品、图书、虚拟
产品等综合品类，线下实体门店
1700多家，线上苏宁易购位居国内
B2C前三，线上线下的融合发展引

领零售发展新趋势。正品行货、品
质服务、便捷购物、舒适体验。进驻
菏泽五年来，菏泽苏宁也在快速茁
壮成长，始终坚持公司的基本法：
以市场为导向，持续增强企业盈利
能力，多元化，连锁化，信息化，追
求更高的企业价值；以顾客为导
向，持续增强企业控制能力，重目
标，重执行，重结果，追求更高的顾
客满意；矢志不移，持之以恒，打造
中国最优秀的连锁服务品牌。以发
自内心的微笑，细微入致的服务，
精益求精的技能，赢得了广大菏泽
消费者的信任和良好的口碑。

菏菏泽泽苏苏宁宁电电器器22001133年年度度会会员员节节


	P09-PDF 版面

