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三三个个月月内内怀怀孕孕 即即可可获获550000元元津津贴贴
怀孕险平安夜开卖

滨州市保险行业协会

获评滨州市首批5A级社会组织

12月16日，滨州市民政局
下发了《关于对2013年市管社
会组织评估情况的通报》，滨
州市保险行业协会被评为等
级最高的5A级社会组织。

为了加快形成政社分开、
权责明确、依法自治的现代社
会组织体制，滨州市民间组织
管理局启动了对社会组织的
评估工作，协会参与了评估活

动。评估内容包括基础条件、
内部治理、工作绩效和社会评
价4个大项46个指标。11月15
日，市社会组织评估委员会对
滨州市保险行业协会进行了
材料审查和实地考察，并听取
了协会负责人的详细汇报，委
员会一行对协会的工作情况
给予了高度的评价。(记者
李婷婷 通讯员 王前进)

工商银行滨州沾化支行

财智账户卡营销突破130张

今年以来，工商银行滨州
沾化支行将财智账户卡营销作
为重点工作推进，积极采取多
项措施积极强化营销工作，取
得了良好成效。截至11月末，营
销财智账户卡突破130张。

该行将目标客户和营销任
务分配至网点，注重突出财智
账户卡的便捷特点,积极深入
企业及个体工商户开展精准营
销活动，有针对性地深入开展
营销工作。同时交叉营销其他
金融产品，形成以点带面的良
好格局，实现各项业务同步发
展。

针对财智账户卡业务，组
织全行客户经理、理财经理对

产品功能特点进行全面学习，
组织业务人员和客户经理认真
学习财智账户卡的交易流程、
操作流程和注意事项等，做好
财智账户卡营销技能准备工
作，提高发卡效率和质量。

对已经办理财智账户卡的
客户密切进行售后跟踪服务，
及时电话或上门回访客户，了
解其使用情况，解决其在使用
过程中遇到的问题，使客户能
够及时充分了解财智账户卡的
功能、优势、使用方法及其安全
用卡的措施，让每一个用户都
能够安全、安心、便捷用卡，体
验到优质、高效、便捷服务。

(孔凡红)

沾化农信社

优质服务“三部曲”

今年以来，沾化农信社
不断强化文明优质服务，通
过“规范行为、严格管理、激
发活力”三部曲，有力地促进
了各项工作快速健康发展。

沾化农信社注重转变服
务观念，积极推行服务就是
效率、服务就是“生命线”的
理念，不断强化服务手手段，
延伸服务内涵。采取集中培
训和以会代训的方式对员工
进行业务技能培训，深入开
展规范化服务导入工作，着
力打造标杆银行，切实规范
服务行为，提升服务水平。

沾化农信社高度重视文
明优质服务，领导层层抓落
实，各营业网点，员工统一着
工作制服，挂牌上岗，采用微
笑服务，大堂经理引导手势、

柜员服务手势、迎送客户语
言等细节纳入员工履职考核
范围。为强化外部监督该联
社还设立了客户投诉电话、
信箱和电子邮箱，对查证属
实的投诉，根据员工管理办
法对相关责任人予以处罚。

通过标杆网点打造、优
质文明服务竞赛、文明单位
创建、民主评议行风等主题
活动的开展，员工的服务意
识进一步增强，工作信心被
激发，业务操作技能得到提
高，优质文明服务理念深入
人心，网点环境面貌焕然一
新，员工职业形象明显改善，
业务流程进一步规范，团队
凝聚力得到提升，各项业务
得到了较快的发展。

(韩福涛)

兴业银行滨州分行

多多种种活活动动迎迎新新春春
日前,记者从兴业银行滨州

分行了解到,为配合旺季营销活
动的开展，让更多客户认识兴
业、了解兴业，该行特推出了“午
马闹新春，兴业送好礼”回馈活
动。

据悉，该行此次提供了包括
理财产品、兴业通POS、资金归
集、VIP客户权益等多项客户体
验活动，同时也正在开展“客户
联谊”、“新春拜年”、“特色沙

龙”、“金融知识进社区”等多种
客户回馈活动。寓利于义，该行
通过与客户互动，既营造了浓厚
的新春氛围，也以实际行动践行
着社会责任。

同时，即日起至2014年1月2
日，兴业银行发售多款高收益理
财产品回馈广大客户,产品涵盖
私人银行、天天万利宝系列、现
金宝系列等种类丰富的产品,帮
助投资者获取更多投资收益。比

如期间推出的私人银行客户专
属人民币理财产品 ,投资起点
1000万元,95天、181天、305天理
财期限,预计年化最高收益率分
别可达6 . 3%、6 . 5%、6 . 6%。

为配合本次活动的开展，兴
业银行济南分行特推出济南专
属款理财产品，38天、90天，5万
起点，预期年化收益最高可达
6 . 4%、6 . 6%。
(记者 李婷婷 通讯员 苏鑫)

最近几年，保险公司可谓
在产品创新上花费了很多心
思，但是，一些保险产品看起
来也让人捧腹。

爱情险：婚姻出了问题，
可以获得理赔。国内的保险公
司 近 几 年 所 推 出 的“ 爱 情 保
险”，其实是夫妻共享一份保
单，共同支付保费，共同成为
被保险人，同时两人都有受益

权。这份保险除了提供人寿保
险，还可以获得金婚、银婚纪
念祝贺和终身分红等保险利
益，同时保单还附加一些住院
补贴、女性疾病、医疗费用等
附加险。

赏月险 :中秋看不到月亮，
也可以请求保险公司理赔，今
年中秋节就有保险公司推出
了“赏月险”。被保险人指定的

赏月城市的天气情况是阴或
雨导致被保险人不便赏月，则
保险人向被保险人支付赏月
不便津贴。

惹祸险 :孩子顽皮打碎邻
家花瓶，失手打伤玩伴，保险
公司担当责任还要进行经济
赔偿，适用人群为家中有孩子
的人士。因此，该款保险产品
被网友戏称为“熊孩子保险”。

五花八门的保险产品

相关链接

今年综艺节目《爸爸去哪
儿》可谓红得发紫，五个可爱的
明星宝贝也成为人们茶余饭后
竞相讨论的话题。看到搞怪的

“熊孩子”，不少人也萌生出了
要孩子的想法。近日，某保险公
司将在平安夜(12月24日)推出
怀孕险，花50元买保险，三个月
内怀孕即可享受500元津贴。

网站编辑小张将于下个月
举行婚礼，26岁的她坦言，“要
孩子要趁早，二十五六岁的年
纪刚刚好，前几天刚领完证，老
人就开始催着要孩子了。”最
近，怀孕险的消息一出，着实让
小张震惊，“现在保险公司真是
太有创意了，生老病死，产品一
应俱全，不过这个产品还是挺
有意思的，可以考虑购买。”

据了解，该保险公司推出
的怀孕险适用于年满二十周岁
的女性，保险期限只有3个月。
只要从投保之日起，三个月内
怀孕就可获得500元的津贴，而
一份保险的价格只有50元，对
于明年准备生宝宝的人士来说
比较划算。

相比较于怀孕险，孕期保
险的出现也凤毛麟角，一些保

险公司推出的孕期保险，保障
范围多为新生儿畸形和准妈妈
的意外等。今年单独二胎政策
有所松动，山东省也放开了二
胎生育的年龄间隔，怀孕女性

的数量也会有一定程度增加，
长远来看，关于怀孕的保险产
品，还有着巨大的潜在市场。

记者 李婷婷
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