
泰安军豪置业有限公司董事长韦
伟，自1998年创办泰安伟业金属材料公
司以来，又先后成立了泰安市东方恒信
物资有限公司、泰安三德工贸有限公司、
泰安恒基伟业钢铁有限公司、泰安东盛
恒天钢铁有限公司、东营市利业商贸有
限责任公司、泰安东生园艺科技有限公
司、上海印晟国际进出口有限公司和泰
安军豪置业有限公司，现已进入集团化
管理模式。

在企业发展过程中，董事长韦伟始
终秉承“关注客户、爱待员工、持续发展、
奉献社会”的理念。对客户，他坚定“诚实
守信、合作共赢”信念，时时处处维护客
户利益。对员工，他坚持以人为本，致力
于就业机会均等和薪酬公平，不断提高
员工薪酬和各项福利待遇。对社会，他积
极从事公益事业，先后百余次参加抗震
救灾、捐资助学、拥军优属、扶危济困等
活动，至目前为止，企业已为社会公益事
业累计捐款近1000万元。

三合御都是泰安军豪置业有限公司倾力
打造的高品质社区，位于泰城东部的温
泉路北端，环山路以南，西邻宝龙城市广
场，东抵唐訾路，占地467亩，总建筑面积
约为44万平方米。董事长韦伟把“做好
人、建好房”理念融入到三合御都房产项
目开发建设过程中，一方面全面提升规
划设计水平、项目建设质量、绿化景观和
配套标准，另一方面坚持回馈社会，提高
回迁房建设标准，开展关爱贫困学生、救
助困难老人等活动，在社会上树立起了

“天地人和，三合御都”的金字招牌。
慈心善举，情重泰山，坚持“提高素

质、修身做人”的董事长韦伟，多次获得
“优秀共产党员”、“道德模范”、“慈善之
星”等荣誉称号。2010年被评为“泰安市
十大杰出青年”，同时获得“振兴泰安劳
动奖章”。2012年当选为泰安市人大代
表，被授予“泰安市劳动模范”荣誉称号。
今年，企业又被命名为泰安市市级文明
单位。

做好人 建好房
泰安军豪置业有限公司董事长韦伟

葛岩，山东奥特置业有限公司营销
总监，全面负责奥特·润英美庐项目的营
销工作，2006年进入房地产行业，从基层
销售做起，担任过销售主管、销售经理、
项目经理、营销总监，他所带领的团队有
思路、有干劲，连年超额完成销售任务获
得公司的表彰，8年的时间葛岩成长为有
专业技能、职业素养的地产精英。
“成功的基石是勤奋的汗水”，从拿地

到规划，从市调到销售，各个环节葛岩都
严格把控、认真分析，葛总常说“我们不
能把决策建立在错误的数据上”，细节决
定成败，没有葛总对工作的严格要求，就

没有营销工作的各项突破。8年的时间他
带领团队攻克难关，成就了一个有一个
项目，北温泉九号、龙湖花园、财富中心、
丽景花园……都见证了他的努力，他用
勤奋、踏实的工作书写着80后的梦想。

2012年葛岩进入奥特·润英美庐项
目，润英美庐作为泰城首屈一指的纯别
墅项目，葛总倾注了大量心血，从规划到
建设再到销售，见证了整个项目的成长
和发展。项目样板示范区已建成，受到泰
城市民的认可，一期即将开盘，在葛总的
带领下，我们相信一期销售必将创造泰
城别墅市场新记录。

勤奋，书写80后的梦想
山东奥特置业有限公司营销总监葛岩

吴自强,男，汉族，1976年9月27日出生
于山东省临沂市，2004年7月加入中国共
产党，2001年毕业于同济大学建筑工程
专业，现攻读硕士学位，一直专职于建筑
施工及房地产开发。

2001年，大学毕业后进入中国新兴
集团，并一直工作至今，对集团的发展以
及房地产版图的不断拓展，可谓居功至
伟。2001年7月-2002年10月，担任中国新
兴保信建设总公司六公司技术主任；
2002年10月-2003年11月，担任中国新兴
保信建设总公司河南分公司副总工程师
兼中原工学院工程项目经理；2003年11月
-2005年8月，担任中国新兴保信建设总公
司六公司副总经理兼总工程师……在此
期间荣获“全国建筑业企业优秀项目经
理”“全国优秀共青团员”“中央企业知识
型先进职工标兵”“集团优秀工作者”“集

团先进工作者”等一系列荣誉。在中国新
兴集团，吴自强潜心于集团发展事业，几
经升迁，并于2011年12月，荣为泰安新兴
保达置业有限公司总经理，并一直至今。

吴自强，历经十余年的市场磨砺与
实践，积累了丰富的行业阅历，具有独立
主持操作大型房地产项目的专业能力和
管理经验，熟悉房地产行业政策、一、二
级开发流程及管理；熟悉房地产业务运
作流程、知识、政策，有着前瞻的战略眼
光，准确洞悉行业发展趋势与格局；掌握
先进企业管理模式及精要，管理理念先
进，有着把控企业发展全局的能力；敬业
精神和职业素养良好，为人踏实，善于协
调、沟通，责任心、事业心较强；管理技巧
和才能出色，团队管理能力、计划能力、
谈判能力、决策能力优秀，有很强的感召
力与凝聚力。

杜群，泰安中齐置业有限公司营销总
监，全面负责中齐·国山墅项目营销工作，
2013年带领营销团队开拓思路、创新方
法，前10个月即取得6 . 5亿元销售业绩，再
创国山墅项目销售业绩新高，亦即泰安房
地产销售业绩新高。

有句话叫做“巾帼不让须眉”，杜总即
是一位专业技能、职业素养兼具的女性地
产精英。自2000年进入房地产界，从基层
置业顾问做起，在一线坚持工作八年，不
仅连年荣膺所服务项目的销售冠军，而且
八年的坚持与努力让她积累了丰富的营
销经验，对营销工作有了独特而清晰的理
解，用杜总自己的话说就是“如果没有前
八年的置业顾问工作经验，就没有全面负

责项目后所取得的各项营销突破”。因销
售业绩突出，杜总于2009年升任案场经
理，同年带领他山项目营销团队扭转项目
的不利销售局面，并超额完成项目年度销
售任务。2010年再次被公司赋予重任，升
任中齐地产营销总监，全面负责公司营销
工作。

回顾十三年的地产营销工作，杜总先
后服务过齐鲁世纪园、泉印兰亭、锦绣泉
城、他山、未来城、国山墅等项目，用勤奋、
踏实的工作践行着自己的梦想，用努力、
拼搏铸就了一次又一次的突破创新，不仅
圆满完成公司赋予的销售重任，而且培养
出一支战斗力极强的销售团队，为公司的
发展注入动力。

巾帼不让须眉
泰安中齐置业有限公司营销总监杜群
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时刻坚守央企品质
泰安新兴保达置业有限公司总经理吴自强
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