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今日济南

齐鲁财金

22448800万万农农险险赔赔付付济济阳阳历历城城长长清清农农户户
中华保险优质服务赢信赖

让李大娘感谢不已的不是
别的，而是近年来在全国推广
的政策性农业保险。为了巩固
农业发展基础，保证农业增
产、农民增收、农村发展，自
2007年开始，国家逐步探索建
立政策性农业保险制度。

在济南，2013年中华联合
保险济南公司承办了济南市历
城区、济阳县的政策性农业保
险和长清区的果树保险。今年
历城区共有444个村投保玉米保
险，收取农户保费33 . 97万元，
济阳县共有836个村投保玉米保
险，收取农户保费1 4 7 . 9 2万
元。但是今年7月底到8月初，
黄河中下游地区遇到长期持续
降雨，不少地区农田都出现了

减产甚至绝产的情况。经过查
勘、测产、理赔等一系列流
程，中华保险共向历城区和济
阳县的玉米种植户以及长清区
的果农赔付2480万元。

据中华保险济南公司副总
经理张杰介绍，以冷水沟村李
大娘为例，当初投保玉米险
时，每亩地保费10元，她自己
需要缴纳2元，其他各级政府补
贴8元。今年夏季持续降雨让李
大娘2亩8分地全部遭了灾，村
委及时拨打了报案电话95585，
中华联合保险的查勘员赶到现
场，了解到“没到膝盖”的积
水让李大娘的玉米绝产。因为
当时玉米尚处在青苗期，所以
按照每亩150元的统一价格进行

赔偿，2亩8分地应该赔给李大
娘420元，流程走完后，赔偿金
全部直接转账到了李大娘家里
的“惠民一卡通”账户上。

“花小钱儿，买平安。”
从李大娘等冷水沟村的村民口
中，记者了解到农民对政策性
农险这项政策十分欢迎，并且
表示以后买农业保险肯定更积
极。如同普通人走路离不开双
腿，作为一种保险产品，政策
支持和财政补贴是让农险受到
农户欢迎的“一条腿”，保险公司
的服务是否高效优质就是让农
户满意的“另一条腿”。

在交流中，记者的观点得到
了中华联合财险保险公司山东
分公司农业保险部姚国强总经
理的认可。姚总表示，中华保险
诞生于新疆建设兵团，起源于
农险，是财政部、农业部最早
开展农险试点的单位。农险一
直是中华保险重点发展的特色
险种。在山东，中华保险全省
农业保险年保费收入 3 . 0 8亿
元，占山东农险市场的35%，

业务规模稳居全省第二。中华
保险山东分公司一直坚持通过
高效优质的农险理赔服务，让
中央的惠农政策落到实处，赢
得保户的认可。

在硬件投入上，该公司组
织了500人的农险专职查勘队
伍，并且配备了230余部查勘车
辆，足以应对全省范围大规模、
大面积的自然灾害。

科技创新是提升保险服务
的“倍增器”。该公司与国家农业
信息技术中心签订了战略合作协
议，致力于推动农业保险科技创
新。在今年的玉米灾情判断和测
算中，中华保险率先引进了卫星
遥感技术和无人机技术，大大提
升了理赔服务的水平和能力。

此外，为了让农险服务贴
近百姓，中华保险自去年就开
展了以乡镇农险服务站建设为
主要内容的“星火工程”。目前已
经在全省培养了近千名协保员
队伍，让农户在家门口就能够购
买保险和理赔。

(财金记者 程立龙)

12月24日，在济南市王舍人镇，记者见到了冷水沟村70
岁的李大娘，她手里拿着农信社的“惠民一卡通”存折，一
个劲儿地对记者说：“多亏了党和政府的好政策，多亏了中
华保险的好服务，今年地里棒子着了灾，可赔到存折里的钱
给俺吃了定心丸。”

近日，在第十一届中国互联
网经济论坛上，中国光大银行荣
获由中国科学院《互联网周刊》
及中国社会科学院信息化研究
中心共同颁发的“中国最佳手
机支付银行”奖。

作为国内首家与中国移
动、中国联通、中国电信三大
通讯运营商完成手机支付战略
合作签约的银行，中国光大银

行已成功迈开了向全国5亿智能
手机用户提供刷手机，享受便
捷支付体验服务的脚步。

自今年六月末推出阳光e付
业务以来，光大银行已发展NFC
手机支付客户2万多人，市场占
有率达46%，持续位居同业第一。

“阳光e付”是最新的NFC
手机支付业务，客户只需在具
有NFC功能手机上安装应用程
序并加载光大银行电子现金账
户，关联光大银行借记卡或信
用卡，即可在中国银联上百万
台具有“闪付”标识的POS机
上实现无现金、无卡片的轻
松、时尚刷手机支付。

据记者了解，截至目前，
光大银行已在全国36个一线城
市开展了NFC手机支付业务。
尤为值得一提的是，现在更可
以在北京、甘肃、湖南、贵
州、广东等地区实现刷手机乘
公交、坐地铁。

在本次评选中，光大银行
手机支付业务开展以来，不断
通过创新客户体验和广泛拓展
产业链合作，持续保持行业第
一的领先优势，获得了评审专
家的一致认可，对
光大银行在移动金
融领域的品牌创新
给予了高度评价。

作为中国最佳手机支付银
行的获得者，光大银行相关负
责人表示：“阳光e付”是光大
银行创新业务的重要部分之
一，体现了光大银行“打造国
内最具创新能力银行”的战略
愿景。未来，将继续加大移动
金融建设力度，光大银行将真
正用“网络思维”，创新银行
服务，深耕移动金融，持续提
升客户体验，满足客户日益多
元化的金融服务需求。

中中国国光光大大银银行行荣荣获获““中中国国最最佳佳手手机机支支付付银银行行””

业绩差距超100%

“中邮那只基金今年凭啥能
涨80%？因为人家基金合同里规
定了，投资创业板比例不小于
80%，”南方基金首席策略师杨
德龙说，虽然上证指数依然在
2000点关口挣扎，但是今年以来
股票基金收益却一路高歌，原因
是由于创业板“一枝独秀”。

同花顺数据显示，偏股基
金今年大幅跑赢大盘，截至27
日，年初以来混合型基金和股
票型基金的整体收益率分别为
12 . 64%和9 . 37%。

临近年末，基金业绩排名
收官战火纷飞，纵观排名前列
的基金，无一不在创业板尝到
了甜头。

在同花顺统计的业绩排行
榜上，目前的业绩冠军中邮战
略新兴产业股票年收益已达
85 . 44%，其公告中明确表示，
本基金投资于战略性新兴产业
相关股票比例不低于基金股票
资产的80%；易方达创业板ETF
以80 . 67%的收益紧随其后，全

年仅被动跟踪创业板指数就
“ 躺 着 把 钱 赚 了 ” ； 收 益
77 . 91%的融通创业板指数也是
“被动”收获了业绩第三名。

而押宝传统行业的大盘蓝筹
型基金整体表现却显得相当“不
给力”。目前排名垫底的上投全
球天然资源、东吴行业轮动、华
宝兴业资源优选、易方达资源行
业等基金的年均跌幅都超过了
20%，与冠军的业绩差距超过了
100%。

“迷你”基金

迎来转型突破

伴随年末排名战打响的还有
规模争夺战。然而今年以来，那
些长期业绩表现不佳、规模持续
缩水的“迷你”基金却令持有人
“爱恨交织”。

天相投顾数据显示，截至
三季度末，有超过200只基金规
模不足2亿元。规模低于5000万
元“清盘线”的基金已经多达
35只。例如工银瑞信旗下的标
普全球资源QDII基金规模仅剩
700万元。

但到目前为止，还没有一只
公募基金被“清盘”。华泰证券
基金分析师王乐乐分析，因为这
将令基金公司形象大打折扣，所
以基金公司一般的作法是拉来
“帮忙资金”或注资自购来避
免清盘命运。

但是近期一些“迷你”基
金则开启了主动转型的动作，
大成基金日前公告称，拟将旗
下“迷你”基金大成中证500沪
市 交 易 型 开 放 式 指 数 基 金
(ETF)联接基金转型为大成健
康产业股票型基金，这也是首
只提出主动转型的迷你基金。

随后长盛基金公告，拟将
旗下主投泛资源的周期行业基
金长盛泛资源变更为主投战略
性新兴产业的股票基金。该基
金认为，投资具有泛资源禀赋
的上市公司股票难以做出出色
的业绩，而战略性新兴产业，
具有市场空间大、产业阶段性
高速增长、业务规模扩张期企
业盈利能力大幅提升等特征，
投资战略性新兴产业上市公司
股票，可以更加积极地抓住其
高速增长带来的市场机会，从
而提升基金业绩。

网销陷入

“砸钱撑收益”怪圈

2013年基金渠道的巨大变革
便是网销货币基金，对市场的最
大冲击无疑是天弘基金和支付宝
联手发行的余额宝。作为为个人

用户推出的一项余额增值服务，
用户在享受货币基金高于银行活
期存款的“利息”之外还能随时
用于网上购物、缴费、还信用卡
等，自发布以来累计规模已经超
过1000亿元，这也使得天弘基
金跃身行业前列。

此后各大基金公司纷纷联
合电商平台发布各种类余额宝
产品，但是不少公司却陷入了
“贴钱”实现高收益怪圈。12月
25日，网易推出预期收益率高达
11%的理财产品，据悉，该产品
挂钩的实际是汇添富一款收益率
在6%上下的货币基金，而另外
5%的收益则是网易自行补贴给
投资者。

此前，百度联合华夏基金推
出“百发”，许诺8%的高预期
收益率，即被证监会认定不符合
法律法规要求。然而临近年末，
网销货币基金似乎已经成为一场
拼收益的恶性竞争。

有业内人士透露，补贴收益
很有可能是基金公司以广告费的
方式绕道支付给互联网公司来补
贴给投资者，最终埋单者还是基
金公司。济安金信基金研究中心
主任王群航认为，如果属实，那
基金公司的做法无疑涉嫌违规。

由余额宝掀起的互联网金
融风潮，让基金从传统的银行
销售渠道之中开发了一片新蓝
海。然而，百度、网易等互联
网巨头土豪式的“烧钱”玩
法，也有让基金行业趋于恶性
竞争之嫌。 (新华社)

22001133基基金金业业绩绩差差距距超超110000%%
网销或陷入“砸钱撑收益”怪圈

中国银监会主席助理杨家才
近日指出，信托业要建立信托产品
登记信息系统，并实行分级管理、
分类经营制度，探索建立“信托稳
定基金”，以完善信托业治理体系、
实现稳健发展。

杨家才是在2013年中国信托
业年会上做出上述表示的。杨家
才说，信托产品登记信息系统可
以有四个功能：产品公示、信息
披露、确权功能和交易功能。
“每个信托公司开发的每一个信
托产品，入市前都要先录入到这
个系统里，监管部门可在系统上
直接审查。所有信托产品的优缺
点都在这个系统上写清楚，包括
这个产品适合哪些投资者，钱投
到哪去，有什么投资风险等。”

杨家才指出，现有的68家信
托公司要按照公司治理状况、风
险管理水平、人才团队建设和软
硬件支撑等情况，与不同的业务
范围相对应，实行分级管理、分
类经营，同时建立升降级制度。

从监管的角度考虑，杨家才
指出，应建立起信托业的监管评
价机制。“由各监管部门通过监
管工具、监管指标、监管手段，
对信托公司的公司治理、内控体
系、专业队伍、生前遗嘱、风险
状况、高管服从监管等方面，进行
全面评价，并由此做出机构分类，
同时形成一个阶梯式的升级模式，
引导信托走上稳健的发展道路。”
杨家才说。

(新华社)

动态

银监会主席助理：

信托业要建立

分级管理制度

岁末的流动性紧张以及金融
机构年终考核的双重压力，捧红
了以银行间市场为主要投向的理
财产品。百度、网易等网络巨头
联手基金公司“搅局”，更是加剧
了资金市场的“抢钱”争夺战。

专家指出，今年6月之后流
动性紧张局面再度强势来袭，从
根本上反映了中国金融体系的结
构性失衡，这一情况或持续至春
节前。对投资者而言，宜根据自
身资金状况、流动性偏好、风险
承受能力“量体裁衣”配置资金
投向；对银行来说，不应长期依
赖理财产品“解渴”，未来须通
过加强风控、优化资源配置以更
好地管理流动性。

时值年末，投资市场的亮点
并不多：股市不景气、信托暗淡、
债市萎靡、黄金价格走低。一片萧
条中，货币基金、银行理财凭借年
末的流动性紧张异军突起，以高
收益成为理财市场的主力。

圣诞题材理财产品的收益也
随着Shibor(上海银行间同业拆放
利率)飙升而水涨船高。据银率网
数据库统计，今年圣诞专属理财
产品的平均预期收益率为6 . 28%，
较去年的4 . 64%，高出1 . 64个百分
点。

与此同时，以短期货币工具
为主要投向的货币基金进入了高
收益期， 7 日年化收益率纷纷
“破六奔七”，一改平日4%左右
的常态。12月23日，嘉实活期宝
货币市场基金七日年化收益率高
达7 . 22%；26日，广发天天红货币
基金七日年化收益率达7 . 47%；27

日，易方达天天理财A货币基金
七日年化收益率则达到6 . 25%，远
超其去年4 . 21%的平均年化收益
率。 (新华社)

流动性紧张

捧红理财产品

关注方法：打
开微信，点击“魔法
棒 ”，选 择“ 扫 一
扫”，点击关注，即
可添加。

乘着创业板一路高涨的东风，偏股型基金今年迎来了业
绩“大翻身”，目前的冠军基金年收益率已逾80%，排名垫
底基金与冠军的业绩差距超过了100%。

业内人士认为，今年基金市场的突出特点是结构性牛
市令权益类基金整体表现高于预期；互联网基金的火爆也
为基金营销渠道带来了巨大的变革；此外，部分规模持续
缩水的“迷你”型基金也迎来了转型契机。
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