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今日泰山

新闻眼

泰城挂历市场入“寒冬”，商家直喊冷

没没有有单单位位订订，，存存货货越越多多越越赔赔钱钱
2014年的脚步临近，记者

近日走访泰城部分文化市场
和批发市场，发现受禁止公
款购买贺年卡、年历等因素
的影响，今年市面上挂历、台
历等销量均出现大幅下滑，
一度是挂历供货大户的泰山
文化城，今年没有一家商户
销售挂历。

文/片 本报记者 侯峰

泰山文化城是泰城主要的文化
图书用品供应市场，以往每逢临近
年关，这里的多数商家都把挂历摆
在醒目位置，不少市民和单位都选
择到这里选购挂历。30日，记者走遍
泰山文化城，发现20多家经销商竟
然没有一家销售挂历、台历等制品。

“今年都不让送挂历了，我们卖
它还有什么用。”一家书店老板告诉
记者，以往每年他们都卖年历，虽然
整体销售情况一年不如一年，但是
凭借固定的关系客户，去年最少也
有五六千册的销量，“挂历要是指着
散客买，啥钱也赚不着。”

书店老板告诉记者，一本挂历
零售价不足10元，利润最少的甚至
只有几毛钱，不批量销售根本不值
得一卖，“这些挂历我们都预留出来
广告位，就指着大单位几百几千本
地买，然后在上面印广告，印刷费加
上挂历成本利润才能赚点钱。”该老
板称，一本挂历虽然不值钱，但绝对
是应季的产品，“要是元旦一过，哭
爹喊娘都没人买。”

20多家商铺
没一家卖挂历

擂鼓石花园的侯先生以
往每年元旦前有挂历到手，可
是今年他却开始为挂历发愁，
本来想通过到银行存款、给手
机充话费来拿到免费的挂历，
无奈对方都没有送年历的活
动，他只好驱车到泰山大街的
批发市场买了5幅挂历，送给
亲戚朋友。

在利德摩尔商贸城北侧
的一个摊位，商户把近百张挂

历平铺了近十米，一位老顾客
想买一周前看好的红色挂历，
却被告知没货了。

“我现在就剩下这些货
了，存货早就卖没了。”老板告
诉记者，他今年卖了8万多册，
比去年多出3万册，主要客户
是个体户、药店、公司等，“我
觉得和经济形势有关系，经济
越 不 好 他 们 反 而 越 需 要 宣
传。”

瞄准个体商户一样能赚钱

12月29日，泰安联通肥城
市分公司工会举办“迎新年”
员工娱乐活动，来自分公司的
40多名员工踊跃参与。

2014年元旦即将来临，为
丰富员工精神文化生活，让广
大员工度过一个欢快、温馨的
节日，泰安联通肥城市分公司
工会于12月29日举办“迎新年”
员工娱乐活动。40多名员工参

与了扑克够级、掰手腕、跳绳
等娱乐项目，比赛现场气氛和
谐、活跃热闹，笑声、掌声、欢
呼声、加油声此起彼伏，营造
出团结、轻松的浓厚氛围。

很多员工都通过此次活
动放松了心情，纷纷表示将以
更饱满的热情投入到新一年
的工作中去。

(张安红 陈学桓)

肥城联通工会 办“迎新年”活动

泰山大街上，一位摊主整理自己的挂历。

与泰山文化城不同，泰山
大街的利德摩尔商贸城是销
售挂历主要市场，26日，在商
贸城的一家摊位上，老板把各
类挂历、日历摆在外面。

“我现在都不想卖了，指
望挂历真赚不了钱。”老板告
诉记者，自己的挂历都是样
品，一共就只有这些，今年挂
历卖得不好，指望保险公司他
才卖出去1000多册，去年卖了
6000多册，没法比啊。”

该老板说，现在手机、电脑
上都有万年历功能，传统的年
历变成了可有可无的东西，从3

年前开始，他的年历销售情况
一年不如一年，今年因为政策
的影响，更是跌到了谷底，“说
实话，我也觉得这东西过时了，
也就老年人买得多点。”

从事挂历印刷的赵先生告
诉记者，泰安的挂历很少有本
地产，主要来自温州、义乌等南
方城市，“南方的版式和印刷质
量很高，本地的印刷质量根本
没法比，像义乌在8月份就开始
挂历、台历的展销会，今年这个
政策对他们的冲击更明显，要
从咱本地说的话，今年谁动手
快反而赔得越多。”

去年卖6000册 今年只卖1000册
市民在泰山大街一家商摊上挑选挂历。
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