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今日枣庄

财金

工工薪薪家家庭庭更更需需理理财财来来持持家家
理好财，财会来

他们小门小户，却要承担养老、医疗、育儿、赡养长辈等生活责任；他们家庭收入不高，经济压力时时刻刻压在
头顶，他们是城市工薪家庭。他们该如何理财，让自己的小日子尽量过得舒心安心呢？

理财案例
李斌，33岁，大学毕业，狱警，

收入稳定，平均每月3300元左右。
爱人郭女士，33岁，在一家私营企
业工作，月薪3000元左右。家中有
一个2岁的女儿。目前夫妻二人没
有住房，租住在男方单位提供的
两室一厅的房子中，每月租金500

元。家庭有7万元定期存款、2万元
国债。李斌一家三口非常节俭，每
月基本生活开销2000元左右。李
斌的父母身体健康，妹妹在读大
学二年级，他每月资助500元生活
费。郭女士的母亲身体不好，郭女
士每月承担500元医药费。

理财目标
1、女儿是家中的重中之重，夫

妻计划从现在开始积累女儿明年
上幼儿园的费用。

2、现在住的房子离市区太远，
爱人郭女士每天上下班都辛苦。在
市区买套房子，方便孩子以后上
学，是夫妻二人最大的心愿。

财务分析
李斌夫妇俩目前属于事业上

升期，未来的收入存在上升空间，
但支出也会相应增加。双方目前
没有任何投资和理财经验，家庭
收入来源单一，应适当拓宽投资
渠道。李斌所从事的狱警工作，收
入稳定，风险保障能力强，而爱人
郭女士在私营企业工作，风险保
障能力较弱，因此在规划中必须
考虑到提高整个家庭的风险保障
能力。针对女儿教育金以及在市
区买房的计划，李斌应当为家庭
进行全面的财务统筹安排。

结合目前情况，家庭月收入
6300元，月支出3500元，月结余2800

元，月结余比44 . 4%。这说明李斌家
庭有一个比较良好的储蓄和理财
的基础。只要合理运用投资起点
不是太高的理财方式，将现有储蓄
存款按照风险承受能力重新投资
规划，其理财目标很快能够实现。

理财建议
盘活家庭存款
李斌可以将7万元的定期存

款和2万元国债进行合理理财，盘
活家庭存款，其中1万元作为家庭
紧急备用金，将剩余的定期存款
和到期后的国债存款购买中短期
理财产品，如：中行的中银日积月
累月计划，主要投资于固定收益

市场，能为李斌提供1-6个月固定
期限的理财服务。此外，李斌可以
利用每月结余选择购买定投基
金，每月投入300-500元用于货币
基金或者债券型基金，优秀的基
金年化收益率可达12%-13%。

利用月结余积累和理财产品
收益的一部分作为女儿的幼儿园
费用，将基金定投作为女儿成长
教育基金。

充分利用公积金
目前，楼市有进一步调控的迹

象，建议李斌可选择在1-2年后买
房。根据株洲市区房价水平，李斌
可以挑选一套价格居中的85-90平

方米以内的商品房，并且选择住
房公积金贷款。由于夫妻双方目
前均无住房，购买首套住房套型
建筑面积在90平方米(含)以下的，
贷款金额最高可为房价款的80%，
贷款期限可定为20年，贷款利率为
4 . 5%。买房之后可利用公积金对冲
和每月家庭结余供房。
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无论您是工薪族还是打工

族，只要您需要理财规划，都可以
通过财金热线与本报取得联系，
我们将在报纸上为您刊登量身定
做的理财规划，期待您的来电。

中中行行贵贵金金属属 年年末末投投资资收收藏藏佳佳品品
一直以来，以金、银、铂为

代表的贵金属产品，凭借着其
化学性质稳定，具有较强的保
值功能受到收藏者的青睐。近
日，记者在中国银行枣庄分行
就见到了众多款式新颖，制作
精美的贵金属产品，无论是设
计精美的金钥匙、吉祥如意的
十二生肖金条，还是四君子样
式的银条，都格外引人注目。

据中行理财中心刘主任介
绍，因投资收藏价值比较大，近
年来金融行业推出的贵金属产

品在市场上都很受欢迎，特别
是自 2 0 0 8年以来，市民手中的
闲钱增多后，都开始重视理财
投资这一块，贵金属销售也开
始逐渐走俏。“我们经营的贵金
属多达数百个品种，题材也很
广泛，客户选择空间很大。以我
们中行枣庄分行来说，每年贵
金属销售增长率至少 2 0%。”刘
主任说。

对于中国银行枣庄分行来
说，在满足于销售总行推出的
各种产品外，还结合枣庄特点，

创新性地推出具有鲜明地方特
色的贵金属产品。而随着“江北
水乡·运河古城”的城市名片，
日益被国内外所熟知。中行枣
庄分行就适时推出了“江北水
乡·运河古城”文化金条、银条。
据了解，本套产品，包括规格为
1 0克的金条一枚、规格分别为
100克、50克的银条两枚。其中，
文化金银条采用精细黄金工艺
和纯银精工制作，以清康熙二
十五年兴建的广源桥为背景，
蕴含财源广进、兴旺发达之意，

由国家造币公司打造，限量发
行并附收藏编号证书，极具收
藏价值。同时，因带有鲜明地方
特色，文化气息浓厚，也成为对
外馈赠亲友、商旅往来的极佳
礼 品 。这 两 套 金 、银 条 面 世 以
来，颇受大家青睐。

“家庭保存贵金属，首先要
尽 量 保 持 温 度 恒 定 、干 燥 、密
封，特别是银的抗氧化能力弱，
要特别注意防潮，接触时最好戴
上专业手套，以减少汗液对银制
品造成腐蚀。”刘主任提醒道。

泰康首推线上理赔
客户不再跑柜面

随着移动互联网的发展，在4G
时代带来的网络变革和技术创新
下，一直以不断改善客户体验为宗
旨的泰康人寿于12月5日在业内率
先提出了让客户“足不出户、口述
需求、一人负责、一次解决”的服务
标准，并利用微信、手机终端、泰康
在线等网络媒介在业内首家实现
了足不出户就能完成的全流程线
上理赔“易理赔”。

相比传统理赔要带着很多重
要文件跑柜面办事，路途远、费时
间，“易理赔”则实现了用手机和电
脑就能玩转理赔，客户只需关注

“泰康人寿”官方微信或登录泰康
在线，拍照上传理赔资料，不用跑
柜面、不用填写大量的理赔信息，
只要轻松e点，理赔即到家。

据泰康人寿相关负责人介绍，
如使用“泰康人寿”微信理赔只需
二步：填一填理赔申请、拍一拍理
赔资料，便完成了理赔办理，大大
缩减了办理理赔的时间和精力。

记者了解到，泰康人寿的“易
理赔”针对这类问题，在理赔报案、
申请等环节中加入了温馨提示，及
时为客户发送“受理通知“和“索赔
资料清单”等信息。客户只需按照
清单提示，将所有资料备齐后提交
即可，不再反复跑路，一次性解决
了客户收集资料的麻烦。客户随时
知道理赔的事办得怎么样了，就像
随时跟踪自己的快递包裹一样。

目前，泰康“易理赔”已实现住
院津贴、重疾、身故等险种的线上
理赔，该服务将陆续扩展至所有险
种。“易理赔”服务模式的推出，凸
显了寿险业充分利用移动互联技
术和大数据思维快速升级改造传
统业务模式的决心。全面拥抱互联
网金融大变革、跨入空中服务新时
代，新技术的应用让一切都在变，
不变的是“让保险更便捷、更实惠”
的追求。 (万园)
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