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本报济南1月2日讯 (通讯员
孟晓清 王海红 记者 王茂

林) 记者从山东省财政厅获悉，
近日，省财政厅会同省海洋部门
研究出台了《山东省海域使用金
使用管理办法》，自2014年1月1日
起在全省范围内施行。

根据该办法，海域整治、保护
和管理支出，包括海域、海岛、海
岸带整治、生态修复及保护支
出，海洋管控和服务能力建设
支出，海域使用管理相关支出
及省级确定的其他支出等具体
支出内容都纳入了海域使用金
支出范围。海域使用金按照“预
算管理、专款专用、以收定支、跟
踪问效”的原则实行分级管理，由
省、市、县按照管理权限及级次，
编入部门预算在规定范围内安
排使用。省级海域使用金支出
分为省本级支出和对下转移支
付两部分，其中对下转移支付
资金由省财政厅根据省委、省
政府确定的区域优先发展规划
及扶持政策要求，对重点区域
予以补助。

本报济南1月2日讯 (记者
林媛媛) 近日，山东省海洋与渔
业厅发布通知，自2014年6月1日
起，黄渤海、东海、南海三个海区
全面实施海洋捕捞准用渔具和过
渡渔具最小网目尺寸制度，禁止
使用小于最小网目尺寸的渔具进
行捕捞。

通知要求，6月1日之前，小
于最小网目尺寸的捕捞渔具所
有者、使用者须按规定标准尽
快调整和更换。此外，通知还要
求，自2014年1月1日起，除继续
执行国家现有规定外，黄渤海、
东海、南海三个海区全面禁止
使用双船单片多囊拖网等13种
渔具。

十三种海捕渔具

将被禁用

我省海域使用金

使用管理办法施行

连续多日，济南市泺源
大街一家高档烟酒专卖店冷
冷清清，偌大的营业厅内除
了七八位销售人员只有一两
位顾客。销售员小李说，这种
情况在2013年并不少见：“与
前几年相比，茅台、五粮液的
价格降幅很大，可是去年的
销售比较冷淡，跟前几年没法
比。”

“2011年高端酒最火爆的
时候，53度茅台飞天曾卖到过
两千多元，现在的价钱是1150
元，便宜了一半。”小李说，五粮
液高价酒降得也很厉害，52度
五粮液从1300多元降到今天的

600多元。
小李告诉记者，作为高档

酒水专卖店，以前走团购的量
非常大，能占到总销量的一半
左右。“但是2013年团购的单子
非常少，就连零售量也减少了，
整体的销售情况不怎么样。”

跟专卖店相比，超市的情
况更加糟糕。记者咨询济南市
多家大型超市，相关负责人都
告诉记者，高档酒在超市基本
卖不动。“有时候一个月一瓶也
卖不出去，所以我们进货存货
都非常少。”一位超市经理告诉
记者。

高档酒店的情况跟超市相

比好不到哪里去。“现在茅台酒
还是可以点的，但是基本上没
人点。”济南某知名高档酒店餐
饮部负责人告诉记者，现在整
个酒店的高价茅台、五粮液也
就不到10瓶的存货，酒店暂时
也不打算补货。

记者咨询省内多位茅台、
五粮液的经销商2013年的销售
情况，有人表示高价酒销量少
了三四成，有人表示少了一半。

“我卖酒接近10年了，感觉去年
是最难的一年。”一位经销商
说，经历了前几年疯狂的高涨
期之后，这个销售冷年的到来
让他感觉分外难熬。

茅茅台台五五粮粮液液““腰腰斩斩””还还是是卖卖不不动动
经销商期望春节市场中档酒挑大梁

本报济南1月2日讯 (记者
李虎 通讯员 马桂山 )

1月1日，《国内航行海船电子
签证办法》正式生效实施，并
在山东地区率先启动。记者了
解到，截至1月1日17时，山东
海事部门系统累计注册船舶
用户 3 4个，办理船舶电子签
证4艘次。

1月1日8点30分，龙口海
事局收到山东华鲁海运有限
公司所属“鲁能海 7”轮的进
港电子签证申请，经审核后准
予签证。“鲁能海7”轮成为国
内海船电子签证新规则正式
实施以来的第一条电子签证

船 舶 。“ 有 了 船 舶 电 子 签 证
后，船舶进出港办手续我们不
用跑腿了，也不用委托代理，
自己用手机、电脑上网就可以
办，真是省时省力又省钱。”
山东华鲁海运有限公司申办
员郝桂江告诉记者。

按照此前规定，船方要分
别在抵港后、离港前的4个小
时内，到当地港口海事部门办
理签证，而现在船舶或其经营
人通过互联网、手机短信、船
载设备等电子数据传输方式，
提交船舶动态、货物装卸、在
船人员、规费缴纳等信息，即
可办理签证。

本报济南1月2日讯 (记
者 王赟 ) 2日，中通客车
控股股份有限公司发布公告
称，公司与新疆瑞基投资集
团有限公司签署新疆中通房
产开发有限公司股权转让协
议的议案获得通过。

新疆中通房产开发有限
公司为新疆中通客车有限公
司 的 全 资 子 公 司 。该 公 司
2 0 1 0年由新疆中通客车有
限公司投资2000万元成立，

但未开展实质性业务。
交易成功，中通客车大

约可获得收益1 . 55亿元，而
中通客车 2 0 1 3年前三季度
净利润仅为0 . 86亿元。

剥离房地产业务的同
时，中通客车正在加码汽车
空调业务，一周前，中通客车
发布公告称，公司与上海加
冷松芝汽车空调股份有限公
司合资成立空调公司的议案
获得通过。对于此次与松芝
的合作，中通客车表示引入
国内大中型客车空调行业龙
头，从而提升公司客车主业
竞争力。

中中通通客客车车加加码码汽汽车车空空调调山山东东启启动动海海船船电电子子签签证证

上市公司

本报记者 林媛媛 超市一个月卖不了一瓶高档酒

中档酒将成旺季销售主力
春节之前一向是酒水的销

售旺季，在如此的销售冷年里，
中档酒市场成为经销商最大的
期望。采访中，多位经销商告诉
记者，最近已经能感觉出市场
有回暖的趋势。

“我们卖高端酒水，除了政
务市场还有商务市场。”省内某
烟酒销售公司的负责人告诉记
者，以前高端酒最重要的客户
群体是政府部门，受到中央“八
项规定”等政策影响，这部分的
销量基本上没有了。“商务消费
也随之有所下降，但是市场还

不小，目前我们已经陆续接到
一些公司的问价咨询。”

记者在济南历山路某酒水
专卖店采访时，销售人员刘先
生告诉记者，最近零售量有所
增长。“团购量变化不明显，但
是零售量在上涨。”刘先生说，
从圣诞开始销量的上涨就比较
明显，而且主要集中在中档酒
水和红酒。

“酒仍然是市民走亲访友
的首选礼品，但是大多数普通
消费者选择的都是中档酒。”刘
先生说，除了泰山、洋河这些市

民熟悉的白酒品牌，茅台、五粮
液也一直在推价格在二三百元
的中档白酒，很受消费者的喜
欢。烟酒店主苏女士告诉记者，
现在她备的货主要是中档酒，
高档酒很少。

此外，红酒成了节日市场
的宠儿。刘先生介绍说，圣诞节
期间店内销量涨幅最大的就是
红酒。“白酒降价之后，红酒的
价格也有所回落，而且随着消
费者对红酒认知的加深，喝红
酒的感觉也从时髦变成了健
康。”

春节临近，酒水
市场明显回暖，不过
采访中有很多经销
商称，虽然高档酒自
去年以来价格跌幅
很大，但是销量一直
很低。相比之下，价
格低的中档酒更受
消费者青睐，成为经
销商的销售主力。
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