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今日运河

金融·综合

毕业于山东财经大学，2010年进入招商银
行工作。现任招商银行济宁分行营业部贵宾
理财经理。AFP持证人；擅长高端客户综合理
财策划，具有多年理财实践和高端客户服务
经验。崇尚专业、专心、细致的服务宗旨。在个
人财富管理专业方面，不但精通个人银行业
务，为客户提供投资理财、个人融资、风险管
理等咨询服务，还为擅长为客户提供子女教
育规划、养老规划、合理避税等人生各阶段资
产配置建议。

夏青始终将“以客为中心和因您而变”的
服务理念融入工作中，注重结合当前经济动
态和客户个人需求，在了解客户的财务状况、
理财目标基础上，为客户度身定制合理的资
产配置框架，贴心跟进客户的财富实施过程。

2007年11月至今在中行济宁分行理财中心
从事理财工作。她一直把“开拓思路，勇于创新，
创造性的开展工作”作为自己的营销宗旨。

她从事理财工作中，当现金柜员开立完
理财贵宾卡后，对理财贵宾客户及时跟进 ,详
细介绍理财贵宾卡的的优惠服务并及时记录
理财贵宾客户对金融产品需求;通过初步与客
户建立关系后再定期电话拜访，在节假日、客
户生日，通过短信或拨打电话等方式对客户
进行祝贺 ;生病时送去帮助与问候；及时了解
客户资金动态，帮助客户解决相关的金融问
题，快速调整服务方向，并对客户购买的银行
产品进行售后跟踪服务，让客户真正感受到
中行的专业服务。

中国银行济宁分行财富中心理财经理，
经 济 学 硕 士 研 究 生 ， 国 际 金 融 理 财 师
(CFP)，认证投资顾问(ICIE)，拥有证券、基
金、保险、银行等多项专业资质，中国银行
山东省分行私人银行代表，曾获山东省金融
理财师大赛三等奖，多次获中国银行济宁分
行理财先进个人等荣誉。擅长家庭综合资产
配置、投资规划、保险规划等。

理财格言：理财不是让你更富有，而是
让你永远富有下去。愿用我的诚信和专业换
取您的信任和满意。

中国银行济宁分行金乡支行理财中心理
财经理，从事金融服务工作近二十年，具有
丰富的个人金融服务经验。拥有国家承认的
证券、基金、保险以及由人力资源和社会保
障部颁发的理财规划师等多项从业资格证
书，金融理财师(AFP)持证人。擅长个人银
行及财富规划、管理。在实际工作中，以全
面完备且不断丰富的理财知识为支撑，以做
一个有责任感的理财师为自己最根本的出发
点和落脚点全心全意为客户服务。从业期
间，本着对客户负责对自己负责的态度，真
正做到真实客观地为客户介绍银行的所有理
财产品，从客户的实际情况出发为其量身定
制最合适的理财方案，以期达到不断使客户
资产得以保值、升值的目的。

梁山中行理财师,1995年进入中行工作，
从普通的柜员成长为一名优秀理财师，并先
后取得人力资源和社会保障部理财规划师、
国际金融标准委员会金融理财师(AFP)资格
证书。连续荣获市中行“销售能手奖”、
“贵金属销售明星”和“十佳营销标兵”等
荣誉称号，多次成功举办理财沙龙和理财产
品说明会，历年来各项业绩在济宁中行全辖
遥遥领先。

信念，是一盏不灭的航灯;信念是打开成
功之门的“金钥匙”。她承载着高度的责任
感和使命感，积极应对每一次挑战，快乐智
慧的工作，实现自己的人生价值，智慧理
财，成就梦想。

现在中国银行济宁分行财富管理中心从
事理财工作，拥有国家认证的银行、基金、
证券等从业资格，上海黄金交易所交易员，
金融理财师(AFP)持证人。

从事过理财产品、基金、贵金属等重点
产品的营销管理，在中行全辖组织数十场贵
金属展销会，参与组织黄金宴、红酒品鉴等
多场客户答谢回馈活动。通过认真研究产
品，实现针对不同客户群体的定向营销，组
织多样活动，挖掘客户需求爱好，一切从客
户出发，为客户提供最优的资产配置方案。

候选人展示(上)

交通银行太东支行理财经理，中级经济
师、AFPTM持证人。1994年进入交通银行济
宁分行工作，先后从事储蓄柜员、对公客户
经理、个贷客户经理等工作。曾参加省行开
展的理财经理培训学习，多次被交通银行济
宁分行评为优秀理财经理，擅长针对不同的
客户提供个性化的服务。目前管理的个人客
户资产近2亿元。

理财寄语：用专业的知识，为您提供专
业化、个性化的服务，帮助您选择恰当的投
资方式和产品组合来实现理财收益的最大
化。

交通银行开发区支行理财经理，中级经
济师，CFP持证人，擅长高端客户综合理财
策划，具有多年理财实践和高端客户服务经
验，为客户提供投资理财、个人及小企业融
资、风险管理等服务，提供子女教育、养老
等人生规划。坚信“越是细节性的服务越能
够看出一个理财顾问的专业性”，为客户创
造财富的同时，提供更周密、更快捷、更高
效、更贴心的服务。

服务感言：用心打动客户，用微笑服务
客户，成为客户信赖的财富顾问，生活中的
挚友参谋。

招商银行邹城支行贵宾理财经理，2011

年获得AFP(国家金融理财师)。
理财感言：我喜欢挑战自我，喜欢在强

手之中找到自己的位置。理财是一扇窗，当
你打开着扇窗时，你我之间就开始了真诚的
交流，差别化的服务。理财对我来说是一个
无限广阔的魅力空间，是我的爱好。满足您
多方面的理财需求，有效把握这些投资机
会，实现资产稳健增值是我们的分内事，因
为您，更精致。

招商银行济宁分行营业部低柜理财经
理，AFP(金融理财师)持证人,崇尚专业、专
心、细致的服务精神。

在个人财富管理方面，她精通个人银行
业务，给客户提供投资理财、个人融资、风
险管理等资讯服务，还为客户提供子女教育
规划，利用多种金融工具满足客户不同生涯
理财方案的设计与执行。

理财格言：理财就是“马拉松”比的是
耐力，需要的是计划，专业理财，用心服
务。

毕业于青岛大学，专业国际金融学、韩国
语。取得了银行业从业资格证、保险代理人从
业资格、基金销售从业资格、中级经济师。从
事金融工作5年，其中个人理财业务从事三
年，具有较为丰富的一线理财工作经验。主要
擅长的领域是基金、保险、银行理财产品等。

理财感言：曾经有人对理财做过精辟的
解释——— 该用钱的时候的我们有钱，市场好
的时候我们不落下，市场不好的时候风险可
控。这三句话已经成了我为客户做理财服务
的基础理念。作为家庭主要收入者，倍感家庭
理财的重要性。做好家庭理财简单的四个字：
省钱攒钱，具体就是收支分配、坚持记账、零
存定投等。

毕业于北京师范大学，现任招商银行济
宁兖州支行理财经理，AFP持证人，具有保
险、基金从业资格，擅长客户综合理财规
划，具有多年理财实践和客户服务经验，崇
尚专业、细致的服务精神。

作为一名优秀理财经理，尚媛一直将
“客户为中心”作为自己服务的重要理念，
根据不同时段经济趋势与客户自身差异化需
求，充分了解客户家庭财务状况及理财目标
计划，为客户提供专业化理财计划及理财规
划建议，并量身定制资产配置方案，实时关
注和跟进客户的财富实施过程。
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