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去去年年烟烟台台房房价价连连涨涨1111个个月月
不少开发商看好2014年市场，调高销售目标

本报1月19日讯(记者 李园
园) 18日，国家统计局公布“2013

年12月份70个大中城市住宅销售
价格变动情况”，其中烟台新建
商品住宅价格环比上涨0 . 7%，同
比上涨8 . 9%。加上2013年12月，
2013年烟台房价连续上涨了11个
月。

2013年的最后一个月本应
为楼市淡季，但烟台楼市热度

不减，依然顺势升温。国家统计
局数据显示，上月烟台新建商
品住宅环比上涨0 . 7%，同比上
涨8 . 9%，不论是环比涨幅还是
同比涨幅，都位于 2 0 1 3年单月
涨幅的前列。

从国家统计局公布的各月
数据来看，除了2013年1月份，烟
台新建商品住宅价格环比持平
外，2013年2-12月份环比价格都

有不同程度涨幅，其中从2013年
下半年开始，每月的环比涨幅都
在0 . 6%及以上，8月份的价格环比
上涨1 . 1%。与此同时，2013年新建
商品住宅的同比价格也在迅速
升高，除了1月份烟台新建商品
住宅价格同比下降0 . 3%外，从2月
份开始，同比价格都比上一年要
高不少，同比涨幅幅度月月扩
大。其中，10月同比上涨7 . 8%，11

月同比上涨8 . 5%，12月同比上涨
8 . 9%。

价格上涨的背后，是成交量
的支撑。去年11月份，楼市成交量
创下近两年来单月成交量的最
高峰。去年12月，继续延续楼市的

“疯狂”，淡季不淡。受年末冲量、
项目集中网签和开发商抓紧推
盘等因素影响，去年12月推盘入
市项目较多，烟台六区共有14个

楼盘开盘加推。同策数据显示，
去年 1 2月，六区房地产共成交
4827套，其中福山区依靠区域内
多个刚需项目集中入市开盘热
销，成交量高达1532套。

“涨”字领跑2013年全年，烟
台不少开发商赚得“腰包鼓鼓”。
对2014年市场，各开发商也比较
看好，有的已经调高楼盘价位，
还有不少已调高销售目标。

商业银行代理保险业务出新规

拿拿回回核核保保权权，，保保险险公公司司““硬硬气气””了了
证券公司争当

新三板保荐商

本报1月19日讯(记者 姜宁)

在大力推广融资融券业务之后，
各家证券公司的经营渠道愈发宽
广了起来。迈入2014年之后，特别
是在新IPO重启之后，一些券商又
盯上了保荐上市业务。

14日，由山东省证监局联合山
东省金融办等多家单位召开了一
次会议，会上省证监局负责人指
出，将在未来一段时间内大力支持
和推动符合条件的企业在新三板
挂牌上市，并且做好相应的指导和
监督工作。

而此后，已有证券公司开始争
当新三板保荐商。齐鲁证券烟台地
区一位负责人介绍，今年公司主抓
的重点就是保荐运作方面，以此让更
多的企业在新三板成功上市融资。

“现在烟台市区内已经基本没
有什么值得上市的企业了，要找的
话，下面县市区还有一些，不过也
得一家家地排除一家家地选择，全
靠运气去碰。”另外一家证券公司
的负责人说。

理财产品收益率

高低差别挺大

本报1月19日讯(记者 姜宁)

年初之后，大多数商业银行都会
降低理财产品的收益率，而且从1

月初开始越降越低，一直到3月份
会达到一个最低点。但是也有一些
银行反其道而行之，理财产品收益
率和发行数量继续猛涨。

近日，在大润发附近一家股份
制商业银行内，记者发现，新出的
一款理财产品收益率比起一个月
前降了很多。“大概降了1-1 . 5个百
分点之间吧。现在理财产品预期收
益率大概到了5 . 5%左右的水平。从
1月初开始就这样了，估计以后还
会继续下降。”理财经理说。

不过在南大街一家银行，新一
周发售的理财产品有10种左右，虽
然过了年末，但是收益率不降反升，
最高的一款两年期产品预期年化收
益率竟然高达9%，而且普通产品的
收益率也维持在6 .5%左右的水平。

此外，还有几家银行也都存在
这种节后理财产品收益率不减反
升的情况。

对此，一家理财产品收益率不
算很高的股份制商业银行理财师
赵经理说，到了春节前后，资金面
还是比较紧张的，各家的缺钱情况
冷热不均，任务量布置也不同。

强化员工培训

向基层渗透
本报讯(通讯员 陈宇斐) 近

日，国网招远市供电公司积极组织
开展冬季培训向基层单位和班组
渗透活动，进一步提高一线员工的
业务技能，激发员工的学习热情，
为完成好2014年工作开好头、起好
步。

本报1月19日讯(记者 姜宁)
16日，中国保监会和中国银监会

联合发布《关于进一步规范商业银
行代理保险业务销售行为的通
知》，这一银保新规将于今年4月1

日起实施。在新规中，原本由各家
银行代劳的系统自动核保现场出
单工作，又归为保险公司核保。“核
保权归属保险公司后，银行代销保
险产品的权责就减轻了，银行以后
也就不用那么牛气了。”一家内资
保险公司的负责人说。

17日，在烟台一家外资保险公
司里，负责人说，在省公司转发了
保监会下达的银保业务新规之后，
新规马上引起了公司的讨论，很多
人都认为，此次保险新规将使得银
行不那么“牛气”了。“现在，像我们
这种中小型公司，银保业务还是银
行方面占了主导权，银行可以通过
系统自动核保现场出单，弱化了保
险公司的作用。”但是，在新规出台
之后，情形就变了：保险公司人工
核保，核保中保险公司应对投保产
品的适合性、投保信息、签名等进
行复核。

而在另外一家中资保险公司
的负责人看来，新规出台后的最大
变化，便是银行和保险公司的身份
地位发生了调转。“在新规下达前，
银行代卖我们的产品，还要收取高
额的代销费用，保险公司很多都是
设计了产品，给别人做了嫁衣，让
银行赚了钱。而在新规出台后，银
保投保客户开始更多地面对保险
公司，银行更多的是起一个搭桥牵
线的作用。”

银保驻点禁令依然没松动

“16日下发的新规和去
年的《征求意见稿》最大的区
别，就是删去了‘放开银保驻
点咨询的条件’这一条款。”
保险公司相关负责人说。

而在此次新规发布后，
银监会相关负责人在答记者
问时曾解释称，驻点情况依
然没有放开，是考虑到风险

和责任的分担明细问题，有
利于银行培养自身的销售管
理能力和有效进行风险隔
离。

烟台市保险行业协会
统计数据显示，从2010年开
始，虽然总保费收入继续上
升，但是本市银保业务收入
连年下降。在寿险保险公司

看来，造成这一问题的主要
原因是，监管部门杜绝了保
险营销员驻点银行销售保
险。这增加了成本，还减少
了收益。

在很多保险公司经营者
看来，如果不放开驻点，首先
是银保收入难以提升，再就
是权责问题依然难以划分。

其实银行早有后招防范

在南大街一家大型国有
银行的营业厅内，当听说记
者要来存钱，银行柜员便向
记者推销起了一款理财类保
险产品，并且说，这是银行自
己设计的产品。“我们银行和
这家保险公司属于一个集
团，其实就是我们自己的产
品，安全性收益性各方面都

要好得多。”
据了解，自去年建信人

寿登陆烟台保险市场之后，
中国工商银行的工银安盛保
险公司，中国农业银行的农
银保险公司，中国银行的中
银保险，中国建设银行的建
信人寿保险公司纷纷入驻烟
台。

在保险公司业内人士看
来，银行早就为银保新规预
留了后招，那就是扶持自己
行内的保险公司发展。如果
传统的保险公司“听话”，那
么一切好说，如果不“听话”，
那么银行就会通过自己的保
险公司赚钱。

本报记者 姜宁

银保代销产品中

保障类不低于20%

新规要求，未来银保代
销产品中，大病险等保障类
产品比例不得低于20%。

“近些年来，分红险、万
能险、投连险迅速发展，很多
市民选择银保类产品更多是
在关注投资收益而非保障功
能，有些偏离了保险的本
质。”市保险行业协会秘书长

张安澜说，新规能够促进保
险公司和银行更多地销售保
障型险种，促使保险产品回
归本质。

此外，针对低收入人群、
特殊人群的保护措施和禁止
保险公司人员驻点政策依然
未变，也是新规的几大亮点。

本报记者 姜宁

年初银行暗战

信用卡办理业务

本报1月19日讯(记者
姜宁) 按往常情况，银行到
了年中年末会集中冲击完成
任务，但是今年年初，各家商
业银行又被压了一堆任务出
来，只不过这次是集中突击
办理信用卡。

“刚刚压下来办理信用
卡的任务，办理一张能给小
礼物，要是办理得多，还有别
的赠品。”一家股份制商业银

行的信用卡部工作人员说，
年初他们部门压下了800张
的办卡任务。而在另外一家
股份制商业银行也被压下了
500张办卡任务，领导负担了
300张任务，给员工分下去了
200张。

“其实我们一年四季都
闲不住。”银行工作人员说，
年初，电子银行、信用卡办理
等小业务渐渐需要开展，所

以银行营销岗位又渐渐地忙
了起来。

多家银行密集推广一项
业务，往往会产生很大的竞
争。为了招揽客户，银行往往
会通过一些小恩小惠来吸引
客户。“有送剃须刀的，有送
小针线盒的，大的可以送点
花生油，什么都有，你不送，
人家不来办啊！”一家银行的
工作人员说。

国网招远市供电公司

延伸阅读

相关新闻

此次新规出台，
对保险公司有一定
的好处。图为顾客在
保险公司咨询业务。

本报记者 韩逸
摄
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