
年货销售点
（年货包括百货、水果、蔬菜、水产、糖果、春联等）

华纺市场(黄河二路、渤海三路至渤海一路段)

佳临市场(黄河十六路、渤海一路至渤海二路段)

黄河六路(黄河六路、渤海二路至渤海三路段)

秦皇河市场(黄河四路、渤海十八路至渤海十九路段)

北街农贸市场(渤海二十一路、黄河五路至黄河二路段)

碧林小区市场(黄河二路、新立河东路至渤海十三路段 )

南杨市场(长江一路渤海十一路路口)

高杜市场(长江一路渤海八路路口)

六街市场(黄河一路、渤海五路至渤海七路段)

剧场街市场(黄河三路、渤海七路渤海八路段)

小周家市场(渤海七路、黄河八路至黄河十路段)

王家市场(黄河八路、渤海九路南100米路东)

樊家市场(渤海八路、黄河五路至黄河六路段)

烟花爆竹销售点

黄河二路(渤海五路至渤海三路段)

黄河二路(渤海十九路至滨河路段)路北

杜店大集(长江一路、渤海二十四路以西段)

彩虹湖西路(黄河二路、新立河东路至渤海十三路段)

六街市场(黄河一路、渤海五路至渤海七路段)

姜家市场周边(渤海六路、黄河六路至黄河七路段)

黄河八路渤海九路交叉口向北路西侧

渤海七路(黄河十路至黄河十一路段)路东
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城城区区烟烟花花爆爆竹竹批批发发量量少少了了11//33
雾霾天气频发，市民环保意识增强是主因

本报1月19日讯(记者 刘
涛) 放鞭炮、过大年历来是中
华民族的传统习俗，春节日益
临近，本该红火的烟花爆竹市
场却再次遇冷。与去年同期相
比，今年城区烟花爆竹批发量
少了1/3，销量也持续减少。

周先生已从事烟花爆竹销
售经营五年，说起今年的烟花
销售市场，他频频摇头。为吸引
顾客，他将部分烟花爆竹放在
室外，可惜来买的人依然很少，
好不容易来了一名顾客，却仅
花了48元买了五挂鞭炮。

“现在环境污染严重，国家
提倡环保，少放点，有点年味就
行了。”该名顾客说，去年他不

仅买了鞭炮，还买了烟花，数量
上是今年的两倍还多。

周先生告诉记者，往年烟
花爆竹的销售高潮出现在腊月
二十三小年前后。“往年这个时
候，我不会站在这里接受你采
访，因为太忙，没时间。”刘先生
说，由于烟花爆竹生意不好，今
年像他这样从事烟花爆竹生意
的人越来越少。

“往年这个时候，随着学生
放假，烟花爆竹市场开始升温，
特别是儿童爆竹销售很好，而
如今没几个人前来过问。”做烟
花爆竹生意近十年的刘先生
说，现在老师、家长都在教育学
生不准放鞭炮，以免发生危险，

加上今冬雾霾天气频发，市民
环保意识增强，对生意影响较
大。

不仅购买烟花爆竹的散
户少了，连企事业单位买的也
少了。从去年开始，刘先生感
觉到企事业单位购买量明显
减少，“去年，我从税务局开的
发票还没发出去，今年干脆就
没开。”

滨城区烟花爆竹批发部经
理孙凤双介绍，由于政府政策
的引导以及市民环保意识的增
强，今年烟花爆竹销量锐减，

“城区前来批发烟花爆竹的临
时销售点摊主减少，所以批发
量较去年少了1/3”。

在滨城区烟花爆竹批发部，顾客正在挑选烟花爆竹。 本报记者 刘涛 摄

购买年货、烟花爆竹来这里

本报1月19日讯(通讯员 郑颖 记者 李运恒) 春节将至，市
城管监察支队进一步规范市容环境秩序，按照方便群众，不妨碍出行
等原则，在城区内设立13个年货销售点和8个烟花爆竹销售点。

年年底底家家庭庭保保洁洁““走走俏俏””
预定量比平时增两倍，至少提前两天预定

“腊月二十四，掸尘
扫房子。”然而一部分中
青年因为工作忙放假时
间晚，没有时间打扫卫
生，或一些独居老年人因
为身体原因，无力清扫家
中，由此带动年底家政市
场升温。尤其是保洁服
务，进入腊月以来，每天
的预定量比平时至少增
长了两倍。

文/片 本报记者 王领娣
王茜茜

好大姐家政的工作人员正在接听家庭保洁预订电话。

家庭保洁预定量比平时增两倍

记者走访滨城区几家规
模较大的家政公司了解到，进
入腊月以来，家政保洁市场呈
现一片热火朝天的景象，不少
家政公司的订单比平常多了
两倍。

15日，在黄河十路的好大
姐家政服务公司，两位客户正
在询问工作人员家政服务的
事情。

“年底保洁服务需求量
很大，预约人群以年轻人为
主。”好大姐家政一个分店的
工作人员闫女士说，因为今
年除夕不放假，一些人忙于
工作没空打扫卫生，所以很
多客户早早就预定了保洁服
务，“现在我们分店的订单比
平时多了两倍，估计过段时
间还会更忙。”

采访中，闫女士又接了几
个客户的预约电话，大都是询
问保洁服务的相关事宜。她告
诉记者，进入腊月以来，她们
分店平均每天能接到1 0多个
预约电话，比平时多不少。

其他几家家政服务公司
的工作人员也表示，腊月以
来，保洁人员的预定量比平时
增长了两倍多。

保洁服务需至少提前两天预定

年底，相对于家政服务行
业的育婴嫂、医院陪护、月嫂等
服务，家庭保洁是最受欢迎的。
好大姐家政一分店的负责人告
诉记者，因为年前很多家庭都
有清扫灰尘的习惯，现在每天
就有不少人打电话预约家庭保
洁服务，“腊月以来，从15日到
23日，公司的家庭保洁人员的

日程都已排满，差不多一天能
打扫三四个家庭。”

“现在家庭条件好了，滨城
区很多家庭都会选择保洁服
务，以便腾出时间做其他的事
情。”阳光大姐家政公司的工作
人员刘女士说，如果要找保洁
服务最好提前预约，“因为到了
年底，一些保洁人员的孩子放

假，他们或许会离职，到时候保
洁人员安排会更紧张，估计过
段时间保洁服务的费用也会随
之上涨。”

记者在走访中发现，保洁
人员多是本地人，小年之后有
的会选择回家忙年。家政工作
人员建议，预约家政服务至少
要提前两天。

银银座座年年底底卖卖““疯疯了了””
银座滨州店11周年店庆引爆全城

本报1月19日讯 (记者 韩
志伟) 18日，银座滨州店11周
年店庆活动火爆举行，推出各种
优惠活动回馈市民。银座当天的
客流量也增长了40%以上，银座
滨州区域当日的销售额更是增
长了70%以上。

18日早上9点左右，记者驱车
来到银座中心店，此时已经没有
空余的车位可以停车了。进入商
场内，更是摩肩接踵，寸步难行。
银座工作人员分发11米长的蛋糕
给市民将活动推向了一个小高
潮，等待分发蛋糕的队伍排到了
门口，每走一步都显得很艰难。

“我看里边实在挤不动了，先
在外边等等。”前来购物的市民张
鑫有点无奈，“今天有优惠活动，
想到人多了，但没想到这么多。”
记者在采访中看到，黄金首饰柜
台前围满了购物的人群，连一个
落脚的地方都没有，招牌上低廉
的售价吸引了每一个人的目光。

“今天的优惠力度是空前的，平时
没有这样的活动，想买的话就得
赶紧了。”售货员告诉记者。

银座在店庆当天推出的大
力度“满返”和折扣活动让众多
消费者大呼过瘾，服饰收银区和
一楼结款出口区都排起了长长
的队伍。一位市民购买的酒和油
堆满了小推车，甚至遮挡了他的
视线。“今天不是有店庆么，就过
来看看，顺便准备一下年货。”而
在服饰收银区崔女士手里甚至
提了6个包，“今天优惠力度很
大，我把平时舍不得买的衣服都
攒到今天了，一次买个够。”

滨州银座购物广场有限公
司隶属于山东省商业集团总公
司，是山东省流通领域的重点骨
干企业，公司自2003年在滨州开
业以来，经过发展，现以成为拥
有营业面积近3万平方米的大型
现代化商场。多年来，滨州银座
的销售业绩和利润均以20%的速
度增长，滨州银座字号也成为深
受消费者信赖的著名商标。“购
物银座，享受生活”成为妇孺皆
知的口号。去银座不仅可以购买
到称心如意的商品，还能品位到
生活中的那份优雅和多彩。

店庆当天，银座滨州店内人挤人。
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