
老拳师吴柏华一生痴迷梅花拳

““每每天天不不练练拳拳就就睡睡不不着着觉觉””

1943年，吴柏华生于南城办
事处一个梅花拳世家，是梅花拳
第十五代传人，7岁开始学习梅
花拳，习拳60多年从未间断。

吴柏华说，他对于梅花拳的喜
爱已经达到了一种痴迷的程度，

“每天不练上一会拳都睡不着觉。”
从7岁起开始，不管多累、条件多艰
苦，只要有时间，他每天都会练上

几个小时。“那时条件特别艰苦，我
们都是在地窖练拳，连煤油灯都点
不起，但是练拳的劲头却丝毫不受
影响。”回忆起年轻时自己对于梅
花拳的迷恋，吴柏华总有说不完的
话。也正因为如此，吴柏华年纪轻
轻梅花拳技艺就已威名远扬，很多
人慕名前来请他教授。

然而由于幼年时营养跟不

上，再加上练武过量，吴柏华的
双膝磨损严重，到2000年时愈加
严重，如今，在做过手术之后，两
条腿已不能再做剧烈运动。而这
也成为了吴柏华的一大憾事。即
便如此，说起梅花拳，吴柏华手
上的功夫却一点也不含糊，比划
起来一招一式都干净利落，一看
就是个练家子。
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义义乌乌小小商商品品批批发发市市场场抢抢滩滩曹曹县县

由农业小县到经济强市，小
商品为义乌带来了巨大财富。买
天下货、卖天下货，如今，在义乌
几乎什么都可以买到！浙江义乌
小商品城，已经汇集了16个大类，
9105个子类，170余万种单品，制
造了年交易额近千亿元的义乌传
奇，成为世界最大的超级市场。

小商品生意因其投入成本
少，大众消费广，成为以小博大，

原始资本最为容易积累的一种商
贸业态。近年来，各地义乌小商品
批发市场如雨后春笋般迅速崛
起。

义乌，代表着财富，在小商品
批发市场领域，义乌成为了一个
金字招牌。“义乌模式”成为在全
球被证实的成熟商业模式。在全
国，义乌正创造着一个个财富神
话。

 无义乌 不成城

义乌的成功，在于其并非只
是孤立地专搞专业市场，而是推
进“兴商建市”的发展战略，引发
民营企业与商业资本向工业扩
展，大力发展小商品制造业。

曹县作为“中国芦笋之乡”、
“中国泡桐加工之乡”、“中国食

品工业百强县”，形成了一大批
旅游纪念品、田园家具、演出服
等独具特色的小商品原创品牌，
具有发展小商品产业的天然优
势。

温州商人与义乌商人看准
了曹县的地理扼要，商贸商机，

 义乌批发市场空降曹县

曹县义乌小商品批发市场有
限公司是由曹县德泰置业和深圳
劲嘉地产集团全资组建的以商业
地产开发为主的商业地产开发及
运营企业，公司注册资本5000万
元。该公司主要以商业地产开发为
主，从事商业地产的开发、运营及
管理，拥有近20年的经营管理经
验。集团现在拥有18个全资子公
司、2个参股公司，业务涉及日用百
货、五金电器、服装纺织、物流运
输、文化娱乐、餐馆旅游及房地产

开发等诸多领域。
近几年，团队依靠雄厚的资

金实力、规范的企业管理、齐全的
人才队伍、成熟的管理经验、超前
的经营理念、厚重的商家关系，在
专业市场的开发和经营管理上取
得了巨大的成功。曾经管理过：杭
州九莲综合市场——— 每天交易额
400多万元；文登义乌小商品批
发市场——— 年交易额40多亿元；
广饶义乌小商品批发市场——— 市
场人流量达150多万人次，实现

年交易额7亿多元；济南义乌小商
品批发市场、重庆义乌小商品市
场项目……

曹县义乌小商品批发市场将
由义乌商人派出义乌小商品城专
业管理人员，完全复制“义乌模
式”，在此基础上还进一步因地制
宜进行创新。市场采用全托商铺管
理模式，统一招商、统一定位、统一
经营、统一推广、统一管理，5大统
一，全程管理无忧，业主只需坐等
稳定的房租收益即可。

 专业团队管理 投资增值保障

据了解，为喜迎曹县义乌
小商品批发市场盛大开放，该
项目特推出六重钜惠。凡是来
售楼处看房客户均有精美礼品
相送，并可以免费申请VIP贵宾

银卡，并可享受 3 0 0 0元充抵房
款现金优惠；看房当天办理认
筹优惠客户还可领取V I P贵宾
金卡，并享受 5 0 0 0元充抵房款
现金优惠。

另外，购房一次性付款客户
可享受9 . 7折的优惠，分期付款
客户可享受9 . 8折的优惠。同时，
开放期间特别推出 5 0 名“零首
付”购房名额。 （郭继波）

 开放六重喜，钜惠大放送

听到小商品城，自然会想到“浙江义乌”……
听到开发建设小商品城，自然会想到“义乌模

式”……
“义乌模式”已经作为开启复制“小商品城”创富

神话的标准模式

毅然决定把义乌小商品城整个模
式复制搬迁至曹县，曹县义乌小商
品批发市场横空出世。

中国曹县义乌小商品批发市
场位于曹县城区东部，东邻京九铁
路干线，南邻迎宾大道、西邻站前
路、北面为云龙木雕产业园，再北
面则是曹县火车客运，适于小商品

发展。该项目规划占地面积11万平
方米，建筑面积21万平方米，总投
资10亿元人民币。其间设计了中心
市场、步行街、商业街、仓储物流中
心、商务服务中心、文化广场、业户
高档服务园区等商贸及配套项目。

曹县义乌小商品城将打造成
为曹县独一无二的超大型义乌小

商品城以及具备同时辐射山东、苏
北及河南的小商品一级采购基地。
市场建成后，可满足曹县周边地区
千万人口的消费需求，提供万人就
业机会，年交易额预计达百亿元，
有力地拉动区域经济的发展，而且
将成为整个山东连接全国各地商
贸流通业发展的桥头堡和集散地。

菏泽南关(今牡丹区南城办事处)是著名的梅花拳传衍基
地，已是古稀之年的吴柏华就是一个老南关人，他在梅花拳方
面的造诣更是在整个菏泽地区鼎鼎有名。吴柏华师从梅花拳
大师神鞭杨西第，青年时代就学有所成，开始教练梅花拳。习
武60多年，育人无数，曾多次带领弟子借梅花拳爱好者参加省
市、全国大型比赛获得各项奖牌近百枚。

出身世家，从小研习梅花拳

从幼年学习梅花拳以来，吴柏
华从未间断，不管是工作之余还是
专门致力于梅花拳的教授，他都乐
此不疲。吴柏华说，习武先习德，武
术用来强身健体，虽然武术高超，
但是吴柏华从未和人别打过架，

“唯一一次出手伤人就是1988年我
外出买武术器械，遇到一群劫匪持

刀抢劫，无奈之下才将其中一人打
倒在地。”提起那次的伤人事件，吴
柏华至今难以释怀。

吴柏华擅长长穗梅华剑、六
合枪和春秋大刀，他的家传春秋
大刀已经有着100多年的历史，挥
舞起来虎虎生风。如今，随着年龄
渐渐增长，再加上身体的原因，吴

柏华无法继续上台，便带领着老
年梅花拳队到处参加比赛。而他
所带领的老年梅花拳队在每次的
全国比赛上都载誉而归。在记者
采访期间，吴柏华还找出他珍藏
的获奖金牌，这些奖牌被他小心
翼翼地珍藏着，成为了吴柏华多
年来致力于梅花拳的见证。

一生痴迷，铸造60年荣誉无数

为了让传统的梅花拳继续
传承，从青年时代开始，吴柏华
就在原来的老南关花园教习梅
花拳，后来在火车南站教一些小
孩子学习梅花拳，最多的时候有
136个人同时跟他在广场上学习
梅花拳，场面十分壮观。在吴柏
华的影响下，他的两个儿子和孙
子孙女也都学习梅花拳。

尽管广传梅花技艺，吴柏华
收徒却十分严格。“三年架子两
年拳。要想练好梅花拳，基本功
很重要，很多人不注重基本功，

即使学会了招式也是花拳绣
腿。”吴柏华说，他收徒弟之前，
都要先约法三章：要孝顺父母，
不能以武欺人，最重要的一点就
是要真心热爱梅花拳。“习武先
习德”也是他经常挂在口头的一
句话。

然而涉及教授事宜，吴柏华
却是毫无保留，倾囊相授。直到
现在，只要天气好，年事已高的
吴柏华每天早上都会骑电车到
体育场指导一些梅花拳爱好者，
他自己也以此过瘾。

对于未来，吴柏华有很多期
许，由于社会大环境的影响，现在
专心钻研梅花拳的人越来越少，
一些老拳师也在渐渐老去，“练梅
花拳的人多如牛毛，但真正练出
来的稀如牛角。”吴柏华说，他总
想着趁现在自己身体还健朗，尽
可能将自己所有的拳法都传授下
去，让梅花拳能够继续传承下去。
同时，吴柏华也希望能有更多的
资金支持，让菏泽梅花拳渐渐摆
脱现在有其名无气势的现状，尽
快的壮大发展起来。

德艺双馨，让传统武术发扬光大

吴柏华的家传春秋大刀已有100多年历史

文/片 本报记者 邢孟

老拳师系列之三


	P06-PDF 版面

