
经过了与12306的一番斗智斗
勇之后，广大在外工作的小伙伴
们都已抢到回家的车票，想到挤
完地铁又上火车，下了火车又奔
汽车的回家旅途，归心似箭的你
是否又在为出行保障发愁呢？作
为贴心的保险专家，泰康人寿与
微信合作推出首款寿险行业微信
保险，只要 1分钱，就能搞定 8 0万
元的保险，让小伙伴们一路泰康
过大年！春运第一天，短短几分钟
内，此款保险便团走了3000多份。

据悉，微信用户只需关注“泰
康人寿”官微，打开服务项下的微
宝藏或者点开微信好友分享的链
接，就可以在20秒的时间内，使用
微信支付 1分钱，“抢”到 8 0万的

“春运保险”。这款保险保障十分
充足，包括50万元飞机意外保障、
20万元的火车意外保障及10万元
的自驾车意外保障；生效日也非
常灵活，哪天出行就选哪天，保障
期间为 7天；支付更是简单，使用
洋气的微信支付，一分钟就可搞
定。在这个时代，移动互联让生活
更简单，保险让生活更美好，二者
结合确实威力十足。只要 1分钟，
只要1分钱，竟然能搞定80万的保
险，真是对传统寿险的完全颠覆！
目前该保险还在火热抢购中，每
人限投 1份，限量 1 0万份，抢完为
止，购买成功者还可参与抽奖，有
机会获得ipad mini！

春运来了:

微信团保险
1分钱搞定80万元

《通知》指出，对城乡低收入居
民、投保人年龄超过65周岁或期交
产品投保人年龄超过60周岁的，向
其销售的产品原则上以保单利益
确定的普通型产品为主，不得通过

系统自动核保现场出单，应由保险
公司人工核保，核保中，保险公司
应对投保产品的适合性、投保信
息、签名等情况进行复核。

对有需求和承受能力的客户，

向其销售的保单利益不确定的产
品，在保费较高等情况下，比如趸
交保费超过投保人家庭年收入的4
倍、年期交保费超过投保人家庭年
收入的20%，保费交费年限与投保

人年龄数字之和达到或超过60、保
费额度大于或等于投保人保费预
算的150%等，应由投保人在相关
风险确认声明书中签名确认后方
可承保。

银银行行买买了了保保险险 你你可可以以犹犹豫豫1155天天
保监会和银监会联手规范银行代销保险行为

记者日前从保监会和银监会的官网获悉，两部门联合发布了《关于进一步
规范商业银行代理保险业务销售行为的通知》，该《通知》自今年4月1日起实施。

老人投保规定更仔细

最近，一家叫“钱先生”的网站
因推出“1元团购理财”引发质疑。所
谓“1元团购理财”是以“团购”的形
式将散户的小额资金聚集起来，达
到某理财产品的起购金额，则团购
生效。外界质疑该模式涉嫌非法集
资，但“钱先生”的生意却未受到影
响。1月19日，笔者注意到“钱先生”
的首页仍显示目前有14家机构的
171款理财产品在招募团购。可查询
的机构中，除了阿里巴巴与东方财
富外，其余均为银行。广发银行一款
叫做“薪满益足141114-D67夜市”的
理财产品显示募集进度已经达到了
158%，民生银行的“非凡资产管理翠
竹1W理财产品周一普通款”，募集
进度紧随其后为72%。

为此，不少专家提出，这样的理
财方式甚是荒谬，提醒投资者，“钱
先生”理财平台存在资金安全问题，
投资者将资金划至该网站虚拟账户
后，无法跟踪、确认资金去向，这就
存在很大的风险，万一出现卷款跑
路的现象，受损害的还是投资者。

1元卖理财引质疑
“钱先生”不靠谱

说说保险那些事

业内人士认为，这个《通知》可
能会使“存单变保单”的负面事件大
幅减少，有利于保险业的发展，也维
护了投保人的权益。该人士说：“过
去，投保人只要满足保险合同规定

的年龄就能投保，并现场出单。但有
些投保人尤其是老年投保人，在对
保险细则并不清楚的情况下就稀里
糊涂地签了单，遇到急需用钱时才
如梦初醒。现在加入了人工核保，相

当于为保单加了一道‘安全锁’。另
外，《通知》还对投保人投保的资金
量给出了合理范畴的建议，从理财
角度为投保人支招，长此以往能很
好地改善银保业务的形象。”

此外，《通知》还对分红、万能、
投连风险提示语和犹豫期做出了明
确要求，该人士认为，此举主要是为
了让投保人明白自己买的是一份保
险，而不是纯粹的理财产品。

“存单变保单”负面事件将大幅减少

“犹豫期”是指投保人在收
到保险合同的一定期限内，如
不同意保险合同内容，可以提
交申请并获得全额退保的期限
规定。此前的犹豫期是 1 0 个自
然日，而此次《通知》将银保渠

道保险产品的犹豫期延长到了
15个自然日。

重庆某保险公司销售部负
责人陈女士认为，延长犹豫期
也是为了保护投保人权益。她
说：“现在的保险合同都较为复

杂，消费者必须对犹豫期高度
重视，因为这 1 5天的犹豫期是
保 障 自 己 权 益 的 最 后 一 道 防
线。在犹豫期内，投保人要注意
三点：一是要检视代理人对自
己推荐的保险产品组合与自身

的保险需求是否匹配，二是可
以货比三家，检视所购买的保
险产品的性价比，三是考量保
险代理人的服务水准，如保险
公司是否有电话回访、售后服
务等。” (吴黎帆 )

犹豫期延长至15个自然日

网络代购：便宜背后难保质量

专专柜柜验验货货难难实实现现 市市民民上上当当难难维维权权
本报记者 韩微

“专柜正品太贵，找网上代购去买。”现今，由
于不少专柜时装价格一直居高不下和网络购物的
发展，更多的年轻人选择网络代购，买自己在专柜
相中的衣物，但由于网上出现代购店家过于杂乱，
总会或多或少的出现商品质量不过关的问题。

“当时在专卖店试完衣服
以后觉得挺好看，就想买，但在
价格上实在是高了点，就把尺
码记了下来，准备到网上找代
购。”市民孙女士说，为了省钱
买到自己喜欢的衣服，试完衣
服当天她就在网上找到了“一
样”的衣服，同样一件衣服店里
卖的价格是一千三百多，而网
上则只需要五百多块，甚至有
一家打着代购低价出售的标出
价格只需三百多元。看到这么
实惠，孙女士还暗自窃喜没有
一时冲动买下专柜店里的那件
衣服，找代购一下省下了好几件
衣服的钱，想着这便立即下了订
单，而直到收到货物后，孙女士才

发现代购买来的衣服面料要比专
柜出售的粗糙很多，穿了几天后
还被磨起了球，完全不像大品牌
的衣服。

除了对衣服的劣质感到不可
思议外，孙女士也表示自己后来
还专门跑了专柜，核对标签信息，
发现并无差别，而因为是网络购
物，衣服还都穿了好久，孙女士也
懒得再跟店家来回纠结，认了栽。
而经过采访后，像孙女士一样会
选择网上代购产品的年轻人还真
不少，用低价买来真品何乐不为，
但即使是网购达人也反映有看走
眼的时候，并表示，网购是经验和
运气之谈，不是每次的商品都货
真价实。

代购产品难提前辨真伪

要求提供发票可减少买假货

对于消费者来说，代购最大的
吸引力就在于价格上和专柜相较上
的实惠，而在选择代购商品的店家
时，一些小店的折扣还要低于网络
大店的价格，想要在价格上再优惠
一折的消费者往往就会去光顾小店
的生意，其质量更是难以保证。

据孙女士回忆，自己购物的那
家网店，就属于小店中的一家，商
品交易量少，评价少，商品也很少，
就连卖家也是经常处于不在线状
态，现在想想，当时下单太冲动，被
便宜冲昏了头。

而经过做网店生意的李先生

介绍，想要保证自己网上代购商
品的质量，或者在发现问题后好
维权的一个重要方法，就是在购
买商品时主动向店家索要选购商
品发票。如果是小店，一般都可以
提供单件货物的票据，销售货物
量较大的店则多会使用一张发
票，但店家还是可以提供发票的
影印件，这样一来可以保证货物
有正规的交易明细。在这之余就
是看货物出售价格了，卖家所出
售的价格过多的小于实体专柜的
出售价格那就要小心了，毕竟便
宜没好货。

养养老老金金，，再再不不规规划划就就晚晚了了！！
新华热推2014年福禄递增年金保险理财

2013年11月的十八届三中全会
通过的《中共中央关于全面深化改
革若干重大问题的决定》提出，研
究制定渐进式延迟退休年龄政策，
养老问题再次成为焦点。老年人口
越来越多，人的寿命越来越长，提
早规划才能确保“老有所养”，确保
在晚年依然享有高品质的生活。

尽早规划有什么益处？新华财
富规划师向记者做了假设分析：如
果您的财富目标是60岁时积累100

万元，假设年收益率5%，从25岁开
始平均每月只要投入923元，但如果
从30岁开始，每月投入就要增加到
1254元。虽然开始时间只相差5年，
每月投入却多了1/3。

一般而言，年轻时投保商业保
险，费率会相对较低，而且交费年
限等方面的限制也会相对较少。而
且，年轻时购买经济能力较强，在28

岁到45岁之间购买保险规划养老
金最为合理。每个人在其一生之中

只有大约35年的时间在工作，这期
间会有持续稳定的收入。当60岁退
休后，大部分人将面临没有收入、
医疗费用增加、营养费用增加、高
额护工费等现实情况。因此最好的
选择在年富力强期间购买足够的
商业保险进行养老金规划。

目前市场上销售的商业保险为
更好的满足投保人多方面的需求，通
过不断探索和创新，可供养老金理财
选择。如分红险在固定利益之外，还

有分红利益可以获得。其分红又分为
现金分红和保额分红两类，现金分红
每年可直接领取，保额分红从长期积
累的角度看保障作用较为明显。

新华保险2014年推出的福禄递
增年金保险理财计划，其主险为福
禄递增年金保险(分红型)，附加险为
附加随意领年金保险(万能型)，因此
兼顾了分红险和万能险的优势，通
过保单独特的设计，能帮助客户实
现补充养老的财务规划。 (新保宣)
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