
余余额额宝宝理理财财，，真真是是““马马上上有有钱钱””
许多人早晨醒来第一眼先看自己又赚了多少钱
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近日，为了应对理财通、零钱宝等新型理财产品带来的市场竞争，余额宝发布消息称，计划
在元宵节推出新一款产品，并打出了“一年期预期收益率达7%，承诺保本保底”的口号。而现
今，不少年轻人也开始逐渐将自己的理财重心转移到余额宝上，以期在低成本中有高收益。

业态资讯

本报记者 韩微

起床先看收益 多少一清二楚

2 0 1 3 年 ，余 额 宝 凭 借 着
“马云”这个名字和大大高于
银行的存款利率而受到各方
关注。春节期间，市民小贾和
朋友聚会时，总少不了谈论一
个 理 财 神 器 — —— 余 额 宝 ，在
2014年1月份开始接触使用余
额宝之后，小贾发现，相比于
银行的一些短期理财产品，自
己的收益状况更适合用余额
宝进行理财。“没有存款底线
要求，每天都能看到收益，还
能随用随取，所以现在发了工
资我会直接将钱转放到余额
宝里。”小贾说，银行短期理财

产 品 最 低 认 购 资 金 就 得 5 万
元，保本型的话收益率很难破
5，一期下来收益并不高，放在
余 额 宝 里 ，每 天 收 益 率 都 在
6%以上。

小贾笑称，现在每天睁开
眼第一件事就是开手机，看账
户上的钱又涨了多少，真是掉
到钱眼儿里了。

不仅存钱收益高，不少用
户还看上了用余额宝转账的
功能，在用户名下的银行卡可
以通过余额宝平台随意的转
换账户资金，还没有任何手续
费，比电子银行还方便。

除了阿里巴巴的余额宝外，
腾讯的理财通、苏宁云商的零钱
宝、网易的现金宝都是网络理财
的热点产品。为此也有不少市民
质疑，银行存款利息虽然没有这
些“宝”类理财产品高，但至少有
强大的后盾支持，这些“宝”类产
品是依靠什么来保证高利率运
转的呢？

如果是使用了余额宝的市
民就会发现，余额宝在年前的收
益率已直逼7%，但春节之后，收
益率则一路下滑，近破6%。其实，

“宝”类理财产品的本质是货币
基金。而货币基金就是把钱当做

货物进行买卖，赚取利息。货币
基金一般80%以上投资于银行的
协议存款和结算备付金，其中协
议存款收益与银行间同业拆借
利率相关联。进一步了解用户就
会发现，余额宝背后是直接与天
弘增利宝基金挂钩的。也正因如
此，不少理财专家表示，很多人
购买“宝”类理财产品多事看重
了它们的灵活性和高收益，毕竟
收益破7，并保底保本也的确是个
不小的诱惑，但对于中长期投资
理财的人士来说，与货币基金对
接的“宝”类理财产品，收益还是
存在波动的，切忌激进投资。

余额宝本质是货币基金

本报枣庄2月10日讯(记者 韩
微) 春节期间，微信“抢红包”被迅
速追捧起来，用户在使用时，可以
选择任意金额的红包发送给自己
的微信好友，供好友抢认，数额多
少则是随机而定。除了感觉新奇
外，不少市民还开心的表示，这才
是真正的送“马上有钱”。

在大年三十晚上，李坤一打
开微信，就弹出了众多聊天记录，
除了好友们满载祝福的拜年信
息，几个微信红包吸引了他的注
意力，“刚开始以为又是那种虚拟
的电子红包，只有数额没有钱的
那种，不过为了好玩我还是打开
了链接，说我领取了一个红包，金
额为0 . 63元，并且说明钱可以提
现到银行卡。因为之前就在微信

‘我的银行卡’中绑定了银行卡，

所以不久就真的有 0 . 6 3元到账
了。”李坤说，因为朋友发的总金
额不多，所以几个朋友基本上都
是几毛几毛的，但不管钱多钱少，
大家就图的乐，而且没想到是真
的有钱拿，还是挺开心的，真是

“马上有钱”了。
而作为发红包的人，齐心表

示，在网上看到有微信“抢红包”这
个软件后，自己就想着在春节期间
试一下，没想到微信好友们也都开
始玩起了微信“抢红包”，因为数额
是随机的，每次抢的时候都有个悬
念，无论是多是少总能引起好友们
的一番讨论，很热闹，一下子有了
小时候过年领红包的感觉。考虑到
礼尚往来，齐心还是在大年初一的
时候给好友们派送了红包，又引得
朋友们一阵疯聊。

过过年年你你抢抢到到微微信信红红包包了了吗吗
市民称钱多钱少不是事儿，祝福乐趣是关键

2014年2月6日，枣庄迎来
了2014年入冬的第一场雪，由中
国太平洋人寿保险股份有限公司
枣庄中心支公司主办的“2014看
东方·稳健一生客户俱乐部成立
暨《东方红》财富升级发布会”在
美丽的金尊国际大酒店隆重举
行。

据悉，本次活动以感恩、回馈

老客户对枣庄太保工作的支持和
关心为重点，特成立中国太保枣
庄中心支公司“稳健一生客户俱
乐部”，通过微信绑定、SOS紧急
救援、神州太保运作等活动为
VIP客户提供更加便利、快捷的
专享服务。

2013年，中国上海自由贸易
区挂牌成立，太平洋保险乘改革

开放的东风首批入驻自贸区，并
推出“东方红保险理财计划”，和
客户共享红利。枣庄中支副总经
理赵辉先生就上市产品做了详细
阐述，“东方红保险理财计划”分
为针对少儿客户的东方红少年智
保险理财计划和针对成人客户的
东方红老来福保险理财计划，是
一款为客户提供从教育金到养老

金的全覆盖的保险理财产品，集
分红险的规划和万能险的灵活性
为一体，特别是老客户加保，优势
更明显，分享公司利益更大化，所
以该公司此产品的推出必定为枣
庄新老客户带来马年投资新机
会，更成为新老客户锁定幸福生
活新未来的首选产品！

(太保宣)

太平洋人寿保险成立稳健一生客户俱乐部

东东方方红红保保险险理理财财与与您您共共享享红红利利

我们无法制止疾病的发生，
也无法阻止意外的出现，但我们
可以在这些事情发生后，对本人
或其亲人的生活品质在一定时间
内不被打垮，能够为他们的未来
多点阳光。这也许就是保险的魅

力。
枣庄班先生于2010年6月30日

经别人介绍无意间购买了新华保
险《吉星高照A款两全保险(分红
型)》产品，保险金额5万元，附加
08定期重大疾病保险产品，保险

金额5万元，年缴保费4275元。
人与大自然的一草一木一

样，无法避免外界的侵袭和自身
的病灾。2013年12月18日，班先生
因“胃癌”身故。公司业务人员得
到消息后，及时协助客户准备理

赔资料。2014年1月6日，班先生妻
子将理赔资料交至枣庄新华保险
公司申请理赔金，经审核，短短几
天时间，公司便将102256 . 36元重大
疾病、身故保险金打入其家属的
银行账户。 (刘桐)

枣枣庄庄新新华华保保险险快快速速理理赔赔1100万万元元

日前，泰康人寿接到北京证监
局《关于核准泰康人寿保险股份有
限公司证券投资基金销售业务资格
的批复》，成为业内首家获得该业务
资格的保险公司。

据介绍，自2012年底证监会下
发了《保险机构销售证券投资基金
管理暂行规定》征求意见稿以来，泰
康人寿就开始筹划基金销售事宜，
经过严谨的招标程序和开发设计，
其基金销售业务平台从技术架构、
性能、扩展性、操作友好性等方面都
处于领先水平，并完全满足监管单
位要求。

泰康人寿多年来一直以其出
众、严谨、专业的投资水平和风控能
力而赢得业界的赞誉和认可，并致
力于向广大客户提供更加专业、全
面的“卓越理财”服务。在获得基金
销售资格后，针对不同风险偏好的
客户群，泰康人寿将提供更加个性
化、定制化的一揽子理财服务，从而
更好地为广大客户，尤其是高端客
户打造综合的财富管理解决方案。

泰康人寿表示，在满足广大客
户投资理财需求的同时，将严格按
照监管部门相关规定的要求，发挥
公司风险防范方面的优势，通过完
善的内部控制制度，科学的基金筛
选流程，严格规范销售行为，切实保
护客户的合法权益。 (泰保宣）

泰康人寿获批
基金销售业务资格

由《保险经理人》杂志社、新浪
财经联合主办的2013年中国保险业
年度风云榜日前揭晓。新华保险凭
借惠福宝两全保险和雅安校园安全
饮水项目分别获得“年度最具竞争
力产品”和“年度最具社会责任”两
项大奖。

2013年8月，保险费率市场化鼓
声刚刚落定一个月，作为四大上市
险企之一的新华保险就在9月底率
先推出保险费率市场化后第一款产
品——— 惠福宝两全保险。产品通过
银行渠道销售，预定利率为3 . 5%。根
据测算，执行3 . 5%预定利率后，在同
等保额和其他假设相同的情况下，
消费者投保，可以少支付保费或多
享受保额。截至2013年12月31日，新
华保险银保渠道累计实现规模保费
超过280亿元，同比增长约30%，这主
要得益于“以客户为中心”的创新型
产品运作，通过敏锐的市场嗅觉和
专业化的设计把改革带来的机会转
化成高价值产品。2014年，新华保险
银保渠道产品设计的重心将继续向
保障型与期交型靠拢。 (新保宣)

新保惠福宝获
最具竞争力产品奖
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