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今日泰山

本报泰安2月1 7日讯 (记者
赵兴超 实习生 张义若 )

为了推广IC芯片银行卡，春节过
后，泰城多家银行加大推广力
度，推出免 IC卡年费、工本费的
优惠措施，替代容易消磁、被复
制的磁条卡。

17日，记者走访中行、农行、
工行、建行等多家银行网点发
现，市民新办的银行卡大多都变
成 I C卡，磁条卡正逐步成为历
史。为普及 IC芯片卡，各大银行

分别推出减免工本费、办卡首年
免除年费等优惠措施，吸引持卡
人更换银行卡。泰城一家国有银
行网点工作人员介绍，目前磁条
卡仍然可以使用，市民也可以凭
旧卡在相应银行办理新的银行
卡，需要支付5至1 0元不等的换
卡费。如果市民希望在换卡的同
时，保留原来的银行卡号，则需
先进行挂失操作，再补办新卡，
这个过程大概需要一个月的时
间，流程较为复杂。

17日上午，在工商银行东岳
大街西段的一处网点内，前来办
理银行卡的张先生告诉记者，自
己对IC卡并不了解，甚至之前完
全没有听说过，IC芯片卡的好处
更是无 从 知 晓 。据 了 解 ，早 在
2011年上半年，中国人民银行在
发布的《中国人民银行关于推进
金融IC卡应用工作的意见》中决
定，在全国范围内正式启动银行
卡芯片迁移工作，“十二五”期间
将全面推进金融IC卡应用。2015

年起，商业银行发行的银行卡应
为金融IC卡。记者从部分银行工
作人员处了解到，为了达到2015

年的目标，今年各银行对金融IC

卡都已加大力度推广，完成2015

年推广IC卡的时间计划。如交通
银行部分新发银行卡均为 IC芯
片卡，暂时不收取年费和工本
费。

中国农业银行泰安分行工
作人员介绍，近年来银行卡消
磁、被恶意复制盗刷的新闻屡见

不鲜，金融 I C卡以芯片作为介
质，与磁条卡相比安全性更高，
卡内敏感数据难以被复制。同
时，业内人士也指出，IC卡强大
的功能存在着不易操作的问题，
例如IC卡的圈存消费功能，一旦
银行卡用户将钱存入电子钱包，
这部分钱只能在特定环境下刷
卡消费，而泰城能够使用该功能
消费的场所并不多，持卡人在使
用时要格外注意。

存款转投互联网金融产品

被每日转账额度“卡脖”

“我想把银行卡里的活期存款转到互
联网金融产品里，就绑定了银行卡，可怎么
转起来这么麻烦呢？”从去年开始，在泰城
一家酒店工作的白领刘女士，就一直关注
着新兴的互联网金融产品，但最近发现从
银行卡向互联网金融产品转账有了限制。

刘女士常年放在银行卡里的活期存款
有5万左右，原先这笔钱投入到银行短期理
财产品或者货币基金，一般年化收益率不
超过6%。去年余额宝新推出时，所宣传的7

天年化收益率有时候达到7%，刘女士心痒
痒就投了进去。这样一发不可收拾，刘女士
的钱几乎都投到了互联网金融里。随后不
管是百度百发理财，还是其他的各种“宝”，
每次出新产品她都会投入。

前段时间，刘女士玩手机时发现，微信
推出了微信理财通产品，就想着也尝试一
下。等其他方式的理财资金到期后，刘女士
在微信绑定了一张银行卡开始转账。可转
账时遭遇了麻烦，因为她所持有的银行卡
规定每日转账有限额，每天最多转账5000

元。想把银行卡里的5万元资金都转到微信
理财通，至少要转10次，也就是10天时间。

“我要是转10天才把这些钱转进去，就有
10天没法全额拿到收益，要损失近百块钱。”
刘女士说，没办法，她只能又换了一张限额较
高银行的银行卡重新绑定，把之前银行卡里
的钱转进去后，再转入理财通。因为她转账的
银行卡属于贵宾级别，没有收取转账费，不然
还要支付50元的跨行转账费。

新兴理财通受限最严重

多家银行设转账门槛

作为新的互联网金融方式，理财通受

到的银行转账限制最大。一些使用微信理
财的市民发现，自己手里的银行卡转账限
额有点低，不能满足及时投入的需要。

17日，记者登录微信理财通，按照银行
卡绑定提示绑定一张银行卡，选择理财通，
点击购买后，输入2万元转账金额却不能购
买，提示额度受限。在查看限额一栏中记者
发现，支持理财通购买的十二家银行，都设
定了购买限额，最高的为建设银行和农业，
单笔5万元，单日50万元，最低的为民生银行
和兴业银行，单笔每日只有5000元。

其他各家银行对理财通转账金额的限
制不一，其中包括民生银行、招商银行等在
内的几家股份制银行，规定的转账限额较
低，大多每日单笔不超过5万元。而相比之
下，国有银行规定的限额就高得多了，最低
的单笔5万元，基本满足持卡人需要。

理财通在转账限额界面明确表示，“交
易限额为银行限制，无法调整，请谅解”。

“银行的限额卡住的不仅是理财通，还卡住
了我们理财的想法。”把手头3万元都投入
理财通的市民张先生感觉，部分银行在此
举上有点过于“小家子气”，远不如国有银
行大气。

银行为防范风险

又保住活期存款

14日，余额宝二期产品、定投宝的再次
发力，让互联网理财产品又多出了两只与
银行抢夺资金和市场的产品。业内人士分
析，今后银行活期存款将面临更多流失，还
会出台更多措施保住资金。

对于设定严格的转账限额一事，银行
向客户解释的大多是关系到资金安全。东
岳大街一家国有银行理财师王女士告诉
记者，设定限额保障资金安全不仅是银行
出于自身考虑，更多的还是考虑到互联网
理财过程中的种种危险和病毒防范。相比

于管理严格几乎没有漏洞的银行系统，互
联网理财在操作过程中容易遭遇木马、被
盗等风险，如果每天操作额度过大，有可
能导致客户损失账户上的全部资金。相对
于余额宝等有安全支付体系的成熟产品，
微信理财通作为新兴产品还有待加强，这
也是考虑到客户资金安全。

也有业内人士表示，银行设定理财通
等产品的转账限额，主要是为了保住自己
的活期存款。目前，有理财意识的年轻人
大多考虑把活期存款、备用金等存入互联
网金融产品中。活期存款只有0 . 35%的利
率，多数互联网理财产品7天年化收益率
能达到6 . 5%以上，但凡有理财意识的人都
不会让钱躺在活期存款账户里睡大觉。

本报泰安2月17日讯(记者 赵
兴超) 刚刚过去的“元宵节”“情人
节”双节，不仅商家们赚得盆满钵
满，互联网巨头、银行也看准了好机
会，纷纷推出针对双节的理财产品，
国有银行也参与其中。

节日一直是金融企业较为看重
的节点，今年“元宵节”“情人节”双
节恰好在一天，一些互联网巨头和
银行主动出击，推出各自的双节理
财产品，预期年化收益率在5%以上
到6%之间，收益率吸引了不少投资
者的关注。余额宝推出的“余额宝用
户专享权益2期”的产品，预期收益
率为7%，提前7天接受预约，14日当
天开售一抢而空。腾讯推出定投宝，
也在14日发行。

不仅是互联网金融企业发力双
节，针对双节各银行也没有闲着。包
括建设银行、广发银行、光大银行等
多家银行，都推出了双节专属理财
产品。与以往有些不同，此次建设银
行参与发行节日理财产品，更加强
了对理财产品客户的争夺战。建设
银行发行的“乾元—团团圆圆(元宵
节节高 )”产品，预期年化收益率
5 . 5%，期限为36天，认购起点为10万
元。华夏银行一款元宵节专属理财
产品，期限92天，预期收益率也在6%

左右。
“以前觉得到节庆节点发售的

理财产品，噱头大于收益。这次的产
品，感觉收益还是不错的。”市民孙
女士就在元宵节期间买入了10万元
建设银行的元宵节理财产品，预计
到期后会有542元的收益。

业内人士分析，面对互联网金
融的冲击，银行也需要通过多种形
式的理财产品，保住现有客户避免
资金流出，吸引新客户资金流入。
以往噱头大于实质内容的理财宣
传，今后将向更加“实惠”的方向发
展。

“双节”理财季

产品真不少

银行存款转入互联网金融金额受限

55万万存存款款转转理理财财通通 1100天天才才转转完完
本报记者 赵兴超

随着余额宝、定投宝、微信理财通等互联网金融理财产品的不断推陈出新，不少市
民原先存在银行的钱逐渐向新兴理财方式转移。钱从银行卡转出的过程中，市民发现部
分银行悄然收紧了转账额度，理财通等最低限制转账金额仅为每天5000元，银行与互联
网金融之间的争夺战日益凸显。

面对银行卡业务中“规模
战”、“费率战”等的恶意竞争，中
国人民银行(央行)近日向各家商
业银行、中国银联和支付机构下
发通知，从加强实名制审核以规
范银行卡发卡业务，银行卡风险
管理，严格银行卡收单业务管理
以及监督管理四方面入手，加强
对银行卡业务的监督管理。

在这份名为《中国人民银行
关于加强银行卡业务管理的通
知》(银发[2014]5号)(下称《通知》)

中，央行明确要求各家商业银行
不得盲目追求发卡规模，在收单
业务方面，重申对于从事资金借

贷、理财服务等投融资经营活动
的特约商户，收单机构不得为其
开通信用卡受理功能。

对于此番出手规范银行卡
业务的目的，央行明确表示，“有
部分发卡银行、收单机构对银行
卡业务相关管理制度落实不到
位，存在放松发卡审核、违规代
办银行卡、交易信息不合规、受
理终端管理混乱等问题”。

“通知上个月发下来的，内
容上基本都是对目前(银行)卡业
务中存在的问题进一步强调，里
面明令禁止不能开展的业务范
围没有太大变化。不过在近期爆

出信用卡预授权套现漏洞的背
景下，也体现了监管部门对收单
不规范的担忧，以及强调授权支
付安全等问题的意图。” 一国
有大行信用卡业务相关人士表
示。

在备受关注的银行卡收单
方面，在央行去年7月下发的《银
行卡收单业务管理办法》基础
上，《通知》要求，必须确保交易
信息的真实性、准确性和完整
性，落实本地化管理要求，规范
银行卡受理终端(网络支付接口)

的使用，严控收单外包业务风险
以及严控收单外包业务风险。

所谓银行卡收单业务，是指
银行和非金融支付机构等收单
机构通过受理终端为特约商户
提供的受理银行卡并完成相关
资金结算的服务。一国有大行的
信用卡业务相关人士透露，银行
卡收单业务的利润主要来源于
结算手续费。根据行业不同，费
率分别为0 . 5%~4%不等。手续费
分成一般遵循7：2：1的比例，“7”
归发卡行所有；“2”归收单方所
有；“1”则为银联所有。

在上述通知中，央行再度要
求收单机构，严格执行实体特约
商户收单业务本地化管理要求，

不 得 在 未 设 立 分 支 机 构 的省
(区、市 )开展实体特约商户收单
业务，应确保收单机构分支机构
切实承担本地商户拓展与审核、
日常维护、风险核查、商户巡检、
档案管理、外包业务等管理责
任。

业内人士指出，第三方机构
的收单业务，无论线上还是线下
收单，主要还是得靠收单、做大
规模、在银行与商户之间吃点差
来赚钱。而这种为规模扩张层层
代理的模式为预授权套现风险
埋下了隐患。

据东方早报

央央行行规规范范银银行行卡卡发发卡卡收收单单
要求各商业银行不得盲目追求发卡规模
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