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农农行行商商惠惠通通卡卡，，汇汇款款笔笔笔笔享享优优惠惠

近日，由《保险经理人》主办的
2013中国保险业年度风云榜在北
京颁布，太平人寿以2013年度出色
的经营表现和发展成绩获评“年度
最具成长力保险企业”。

太平人寿在2013年度成绩斐
然，自当年度伊始，就保持了加速
发展的态势，全年保费收入518 . 5

亿元，总资产突破2000亿元，个险
人力一举突破并站稳11万人平台，
连续8年实现盈利，年度保费增长
42 . 21%，在全国前十大寿险公司
中，太平人寿保费增速排名第二
位。在业务规模不断扩大的同时，
其业务品质也保持健康，继续率指
标持续行业领先。从其众多经营数
据中可以看出，太平人寿的“成长
力”十分强劲。

太平人寿的加速发展在2014

年开年伊始也不减其势头，据悉，
截至1月20日，太平人寿2014年度
保费收入已达到129亿元，同比增
长超过200%。

太平人寿获评

最具成长力保险企业

为真情回馈客户，农行推
出金穗商惠通卡，是针对资金
结算频繁的优质个人客户发行
的银联标准借记卡。金穗商惠
通卡提供行内异地转账交易和
跨行汇款(目前只支持包汇出
交易，仅能在网点柜台渠道办
理)手续费打包优惠服务。在协
议期内，持卡人办理约定笔数
异地转账或跨行汇款交易，无
需再支付交易手续费。该卡具
有以下特点:

1、专业
农行银行网点网络覆盖面

广、产品体系健全、功能服务完
善，为客户提供业内领先的专
业结算服务。

2 .便捷

转账服务涵盖柜台、网上银
行、转账电话、电话银行、手机银
行、智能服务终端等多种渠道，可
随时随地进行资金结算。

3 .灵活
为您提供多种方式的转账

服务，全方位满足持卡人的资
金结算需求。

4 .实惠
千笔汇款，尊享0元手续

费，最大限度为您节省结算手
续费支出。

该卡通过创新服务模式，
为持卡人提供一系列优惠、便
利、快捷的金融服务，帮助持卡
人节约资金转账成本，满足持
卡人灵活多变的结算需求，助
力民营经济健康快速发展。不

管您是市场经营户、个体工商
户、连锁经营企业主等，只要您
金融资产达10万以上，有足够
多笔的资金与异地往来，就定

有其中一款优惠套餐适合您，
而且汇款越多节省越多。还在
等什么，赶紧行动吧！详询农行
客服热线95599。

银银行行理理财财管管理理计计划划
让让理理财财产产品品回回归归本本质质

自从去年10月份以来，大
家会发现各大银行里又多了
一类理财产品：银行理财管理
计划。当然了，这类理财产品
在各个银行的名称是不一样
的，如工行“多享优势系列产
品”、“交通银行人民币理财管
理计划”，“农行进取系列理财
管理计划”等等。

什么是银行理财管理计划

银行理财管理计划由银
行作为管理人发起设立，按照
与客户约定的方式和投资范
围等对客户委托的资金进行
投资、运作、管理。按规定，该
计划财产不列入银行的负债，
每个项目独立开户、独立资产
负债表、损益表，使计划做到
风险隔离、资金资产一一对
应。与传统银行理财产品的比
较，理财管理计划具有期限开
放化、投向明确化、收益率市
场化、净值管理类基金化等特
点。

银行理财管理计划目前
都设置为开放式结构、拥有较
长的存续期限、允许定期申
购、赎回，如果投资者在开放
期不操作，即可自动滚入下一

个期限，因而较传统的银行理
财产品，管理计划具有更强的
流动性。

为更贴近市场，反应市场
的风险与收益，管理计划的收
益也有别于传统理财产品明
确的预期收益率方式，几乎都
采取非保本浮动收益型，不规
定确定的预期收益率与收益
率区间，只有业绩参考基准。
如农行进取1期的业绩基准为
CPI+1 . 5%，进取2期的业绩基
准为一年定存利率+1 . 8%，而
且超额收益部分由客户和银
行按比例分配，使产品收益真
正贴近市场。就实际运作来
看，截止到2月8日，农行进取1

号和2号已实现的年化收益率
分别为8 . 97%和6 . 83%，远高于
同期常规的理财产品。业内人
士分析，银行资管业务将来还
会与银行的基础业务挂钩，比
如将理财资金用作标准化的
债权或股权投资，对接实体经
济项目，拓宽银行客户的融资
渠道，最终理财产品的收益率
将明显好于债券类产品。

如何投资银行理财管理计划

相较于常规银行理财产

品，理财管理计划的变化集中
体现为，理财业务从投资的不
透明走向透明，从刚性兑付走
向“买者自负”。而这正是管理
层整顿“影子银行”、推进银行
理财业务创新的动力，也是政
策孜孜以求和众所期待银行
回归代客理财本质的终极目
标。

理财管理计划有了充分
的信息披露，大多数产品是非
保本浮动收益型产品，银行不
承诺本金及收益，投资者可能
拿到较高的回报，但面临的风
险也可能会高于传统的债券
类银行理财类产品，关键还看
银行的投资项目及资产管理
水平。因此，目前各银行理财
投资管理计划的门槛一般都
高于普通的银行理财产品，如
农行进取系列理财管理计划
的认购起点为20万元；工行管
理计划的认购起点为10万元，
且仅面向金融净资产达到600

万元人民币及以上超高净值
个人客户。这也需要投资者了
解自己的风险承受能力，不断
提高投资水平，对资金的投向
有一定的了解，才能锁定较高
收益。

亲爱的读者、喜欢理财
的朋友们，为进一步加大金
融理财报道力度，更好地让
本报服务百姓生活，今天开
始，本报将推出“财富聚焦”
栏目，专门汇聚港城本地优
秀金融理财专家，以“财富
保值增值”热点话题为切入
点，向读者传道、授业、解
惑，为港城广大理财投资者
把握理财市场运行脉络和
财经走向提供价值参考！同
时，本栏目诚意邀请广大读
者分享您的理财心得，留下
您的问题，我们一起寻找更
好地理财之道。

投稿邮箱：qiluwanbao_jr
@163 .com

本期特邀嘉宾：
中国农业银行财富中心

理财师 宋艳芬

共享理财之道

实现价值提升

开栏的话

理理财财说说明明书书读读懂懂再再““出出手手””
“入市须谨慎”！股市里的

这句话对于广大银行理财产
品的购买者来说同样适用。面
对那些长达十几页理财产品
说明书，大部分购买者都头疼
不已。本期理财专家就跟大家
一起分享读懂理财说明书的
几个细节。

细节一：细辨产品类型

目前市场上银行发售的
理财产品大体可以分为保本
和非保本两大类型。若再进行
细分，则可以分为保本浮动收
益型、保本保收益型产品，以
及非保本浮动收益型等几大
类。在这些产品中，只有保本
保收益型产品的收益率是可
以提前确定的，而其余两者只
能看预期收益率能够实现的
概率有多少。说明书上提供的
预期收益率即便再诱人，保守
的投资者也要三思而后行，切
忌被高收益率“迷了眼”。

细节二：看清标的再出手

“投资标的”也就是理财

产品的投资方向，决定了产品
的风险大小及预期收益率实
现概率的大小。

现在市场上所售的银行
理财产品中，大部分投资标的
都是债券和货币市场类品种，
这些投资标的相对而言风险
较小，属于稳健类产品的投资
首选。此外，还有一些产品的
投资标的中包含了一些银行
的信贷资产或者信托计划，这
些产品的收益率相对更高，但
是风险也随之增大。而对于结
构性产品来说，其挂钩的标的
广泛，故而风险更大，投资者
可能面临零收益或者负收益
的情况。专家提醒，看清楚投
资标的，结合自己的风险承受
能力做出评估后再出手购买，
才是理性的态度。

细节三：投资日期事关流动性

与理财产品息息相关的
一些时间节点，主要包括以下
几个要素：投资期限、募集期
限、产品起息日、资金到账日。

投资期限是指投资的时间

长短，一般被视为观察产品流
动性的最好指标。理财师建议
投资者最好在募集期快结束的
时候购买理财产品，可同时兼
顾资金的流动性和收益率。

细节四：预期收益率暗含玄机

理财产品的收益率主要
分为固定收益和浮动收益两
大类。对于稳健型投资者而
言，预期收益率属于固定收益
的产品一般是最适合的。但是
对于预期收益率属于浮动区
间的理财产品，投资者则不得
不多个心眼。

收益率处于浮动区间的产
品大体可以分两类。一类是根
据投资金额的不同，银行会给
予不同的收益；而另一类浮动
收益的产品，则多属于挂钩某
类甚至某几类资产的理财产
品，这些产品可能预期收益率
会较高，但所含风险也较大。所
谓高风险匹配高收益，投资这
类产品，投资者需要有一定的
风险承受力，并且明白预期最
高的收益率可能无法实现。

随着大众投资意识的提
高，许多人不再把手中的钞票
单单存入银行，而是选择了理
财投资，让钱“生钱”。然而，由
于各种各样的原因，不少市民
在投资理财过程中，并没有获
得预期收益。这其中有的是因
为市民缺乏理财知识，对投资
渠道认识不足所致；有的则是
受金融机构的误导或夸大宣
传的影响而盲目投资。

为了帮助广大投资者维护
自身的合法权益，本报“理财维
权热线”长期开通。不论是你进
入了银行理财产品的“收益率
陷阱”，还是因保险代理人的误
导购买了不合适的保险产品，
只要您拨通电话，我们都将与
您携手走上维权之路。

理财维权咨询热线：

18660095705

财富聚焦

理财维权咨询热线

为您财富保驾护航

金融动态

保险资讯

金牌代理

太平人寿为您

展现金牌代理风采

太平人寿拥有80多年品牌历
史，1929年始创于上海，1956年移
师海外，2001年恢复国内经营。公
司总部设在上海，注册资本金62 . 3

亿元，已开设35家分公司和近900

家三、四级机构。公司稳居国内中
大型寿险公司行列，已连续六年跻
身“中国企业500强”和“中国服务
业企业500强”，连续三年获得惠誉
国际“A-”评级。

国家级理财规划师，
美国百万圆桌MDRT会
员。曾连续10次入围太平
人寿总公司TOP2000、多
次荣获太平人寿总公司

“服务品质奖”、“新产品推
广能手奖”、“服务明星奖”
及“金牌服务明星”等称
号，太平人寿山东分公司
第三届齐鲁高峰会会长。
近10年的寿险人生，以超
强的责任感及优质的服
务，赢得了众多客户的信
任与好评！

出镜人物：于朋玲
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