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今日章丘

车市

3月21日，帅哥陪您逛车展

车车展展购购车车攻攻略略，，小小编编教教您您几几招招

3月21日，我们的齐鲁(章
丘)春季车展就要开展了，如何
利用好车展的优惠，购买自己的
爱车是一门学问。大家可以加入
我们的QQ群232742646，小编陪
大家逛车展，还有想不到的优惠
哦！大家也可以把自己的购车心
得发给我们，我们会择优刊登，
刊登的作者均有礼品相送。

下面小编就跟大家分享几
条车展购车的攻略，希望对购车
的朋友有所帮助。

●购车之前先备课

一个懂得生活的人，往往在
重大消费、投资面前做很多的前
期工作，只有这样，才会心里有
底，减少失误的概率。买车作为
一个重大消费决定，当然草率不
得。所以，买车之前一定要先想
好：我买车的用途是什么？多少
价位？两厢车还是三厢车？准备
用多少年等。因为，不同的用途
决定了不同的购车选择。不同的
定位决定了汽车不同的价位。

比如，我有10万元，买车就
是以平时上下班为主，那么，选
一辆10万元左右的小排量轿车
是最合适的。如果我周末经常去
野 外 玩 ，那 么 就 可 以 买 一 辆
SUV。在买两厢还是三厢的选择
上可以考虑一下这两种车的基
本特点：一般认为，两厢车比较
时尚、停车比较容易。而三厢车

比较正统，比较符合个性保守的
市民“有头有尾”的中庸思想。

还有一点就是小编的经验
之谈：如果你今后有可能经常开
车去买菜的话，即使你很喜欢两
厢车，也要忍痛割爱考虑下三厢
车。因为，如果把菜放在车内，日
积月累的异味会很难处理。三厢
车就由于后备厢的隔断作用，而
最大限度免去了异味的威胁。

●细中有粗才成功

车型选择确定之后，由于车展
车型众多，很可能会让你挑花眼。
一方面，买车不要轻易被销售员所
左右，看这款车好，那款车也好，最
终闹得个猴子下山，两手空空。

谁都无法保证自己买车前
考虑的车型会是自己最终购买
的车型。这里有汽车价格、优惠

力度、服务措施等众多因素的干
扰。在保持考虑范围不变的前提
下，可以适当变通。思来想去，最
终会买不下手。看定了，差不多
就出手，虽然有点“粗”的嫌疑，
其实也是果断的表现。这就像买
房子，如果看来看去，看太多了，
往往到房价涨了还没有出手，后
悔莫及。

●优惠价值算清楚

一般来说，车展是汽车优惠
的集中爆发。即使一些由于货源
紧缺而处于加价或者长时间等
车状态的汽车，也会在车展上有
减少加价幅度或者缩短等车时
间的措施。所以，优惠没有疑问，
在同级别两个或者多个车型的
对比中，哪个更实惠。

价格优惠很明白，一比就知

道。问题在于，有的车只有送礼
包的优惠或者既有现金优惠，又
有礼包优惠。这样，我们关键就
看礼包的价值。一般而言，1000
元的礼包是远不如1000元现金
来得实惠。但是，如果是原厂的
礼包，含金量会比较高。

●出手之前看钱包

有多少钱买多少价位的车，
这谁都知道。但是，很多市民原
本打算买10万元的汽车，最终买
到手的却是15万元甚至20万元
的车。因为，缺口部分可以由亲
戚朋友支持或者贷款解决。

有超前消费意识是值得赞赏
的，但是，算不准“超前”的幅度，是
一件很尴尬的事情。买车本来是件
改善生活的好事，如果为了超前买
车而使生活变得捉襟见肘，有必要

吗？更重要的是，汽车和房子不同，
房子可以升值，汽车却很少不贬值
的。而且，贷款除了会产生利息，还
会产生手续费，是否贷款买车，得
认真斟酌。

●是否保值要有数

说到贬值，我们就要考虑到
汽车的保值率问题。举个简单的
例子：一辆10万元购买的汽车，
用过一年之后，很少有可以卖到
9万元的，5年之后，卖5万元也是
基本没有希望的。但是，不同的
品牌，不同的车型，贬值的速度
是大不相同的。

一般而言，市场保有量大的
车，保值率比保有量小的车要
高，大品牌的保值率比小品牌的
保值率要高，价格高的汽车比价
格低的车保值率要低。
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