
增减仓占比榜

(据东方财富通)
本报记者 李娜 整理

增仓占比榜

当日
立思辰
新国都
登云股份
坚瑞消防
赛为智能

3日
立思辰
坚瑞消防
新国都
登云股份
赛为智能

5日
立思辰
坚瑞消防
赛为智能
新国都
登云股份

10日
立思辰
坚瑞消防
登云股份
新国都
赛为智能

AA股股

减仓排行榜

当日
栖霞建设
三全食品
嘉凯城
嘉寓股份
浙江永强

3日
以岭药业
苏大维格
三全食品
浙江永强
广田股份

5日
金飞达
中国武夷
三全食品
利德曼
苏大维格

10日
金飞达
*ST鞍钢
广田股份
中国武夷
东方园林

保险销售三次模式转变，人员去留成必然问题

黄黄金金波波动动期期，，烟烟台台大大妈妈莫莫着着急急
虽然最近涨得还不错，但中期仍看空，不建议购入

大大型型保保险险公公司司布布局局网网销销抢抢市市场场
未来，烟台3万保险员将面临裁撤危机

丽鹏股份出年报

净利下降8%
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本报3月5日讯 (记者 李娜 )
5日下午，丽鹏股份 (002374)发

布年报，公司2013年度实现净利
润同比下降8 . 11%，每股收益0 . 2

元。拟向全体股东每10股派发现
金红利0 . 5元(含税)。

公告称，在报告期内，公司
实现营业收入6 . 6 1亿元，同比增
长7%。实现归属于上市公司股东
净利润 3 7 8 3 . 6 4万元，同比下降
8 . 11 %。

公司表示，2 0 1 3年以来，受
债务紧缩、宏观经济运行低迷、
行业政策多变、招标降价预期等
因素影响，需求存量低迷、市场
增量乏力。同时行业增速放缓、
盈利空间收窄。为扭转宏观经济
带来的不利局面，公司将拓展市
场领域，积极调整产品结构，加
大工艺技术创新，提升产品技术
附加值，提升核心竞争力。

本报记者 姜宁

近日，中国保险行业
协会发布的行业首个《互
联网保险行业发展报告》
显示，网络保险产品保费
收入最近三年内增长了
800%。在保险产品的网销
变局推动之下，市民的理
财渠道也必将会发生着新
的转变。烟台传统的营销
员代销保险模式也在面临
考验，长远来看，3万保险
员将面裁撤危机。

烟台保险业发展至今，
销 售 模 式 共 发 生 了 三 次 转
变。一位保险行业内部人士
透露，“1995年中国人寿开始
实 行 寿 险 财 险 分 业 经 营 模
式，保险营销员代理模式开
始逐步推广开来，自此烟台
保险行业开始进入了快速发
展阶段，在这之后因为营销
员制度存在代理费用过高等
问题，中国平安首创了电话
营销模式，之后迅速被泰康
人寿等险企效仿，至今为止
烟台全市电话营销保费收入
占了全市保费总收入的三分

之一，而马上就要扩展到全
行业的保险网销化将会成为
第三次销售模式转变。”

一位中小保险公司的负责
人老宋说，一个优秀业务员一
天能面对三个客户，谈成一个，
而互联网每天能面对几百万个
客户，谈成几十万笔。营销员代
销保险越来越显得“无力”了起
来。

另据一位混迹多家保险公
司的行业“老人”告诉记者，如
果市民购买了一份五年期的保
险产品，那么营销员第一年将
会提取保费交纳额10%左右的

佣金收入，之后连年降低。“总
共五年会提取总投保金额20%

左右的佣金，这样一来就会增
加保险产品的销售费用，让市
民花更多的钱。”

而在未来保险产品网销
夸大化之后，会出现一种保
险公司直接面对消费者的情
况，这样一来便会省去更多
的中间费用。“网销化之后根
本不需要太多的业务员，这
样一来，烟台市3万多人的保
险营销员队伍将面临裁员，
出现一种能者上、庸者下的
局面。”张安澜说。

烟台投资类保险产品

连续三年下降

去年已突破120亿元保费
大关的烟台来讲，以分红险、
投连险为主的投资类保险产
品保费收入在2010年之后连
年下降。

记者从烟台市保险行
业协会发布的数据了解到：
2 0 1 0年，全市理财型保险产
品保费收入占总保费收入
的43 . 73%，保费金额为30 . 28

亿元；到了2012年降为26 . 11

亿 元 ，所 占 比 例 也 降 到 了
36 . 98%。

财富情报站
传递资本市场有效信息

保险公司大厅内工作
人员正在为市民办业务。保险
产品网销化变局下，市民未来
买保险恐怕更多将通过互联
网渠道。(资料片) 本报记者

姜宁 摄

本报3月5日讯(记者 李娜)

因为乌克兰事件，黄金价格前些天
上冲到1354美元每盎司。不过随着
局势的缓和，黄金价格又进入震荡
调整走势。处于调整状态的黄金市
场，不确定性增加，烟台大妈们观
望者居多，没有出现抢金现象。

随着乌克兰局势的变幻，烟
台投资者们也瞪大眼睛盯紧黄
金理财。业内人士也称，这个周
是黄金走势特别关键的一周，不
仅仅是因为乌克兰的局势，美国
即将公布的非农数据，也将是非
常重要的指标数据。

“各种信息就像一阵风，对
黄金价格的影响来得快走得也

快。但是美国的QE政策的退出及
后续的一些货币政策、还有一些
局部地区的地缘政治，对黄金价
格的影响将是中长期的。”中国
银行烟台分行理财中心理财经
理徐卫说，最近一段时间前来咨
询黄金投资的人不少，虽然整体
趋势看涨，但在目前一段时间，
还是看空。

徐卫认为，如果市民想投
资，可以投资实物金，比如中国
银行的投资金条和题材金条。还
可以进行黄金账户的买卖，中行
除了“黄金宝”业务以外，还有可
买涨买跌的贵金属“双向宝”业
务。“由于风险性较高，对实际的

把握要准确，黄金T+D业务，现
在我们还在内部进行操作，不建
议没做过该业务的市民选择。”

不得不说的是，烟台大妈在
年前“抢购”黄金，目前看的确已
经赚到了。“当时大妈们买入价
格在240多元/克，现在黄金的价
格大约在262元/克，去掉回购的
一些费用，每克已经可以赚到10

多元钱。”徐卫说。
长期从事黄金期货交易的

刘先生同样认为，中期黄金价格
可能会看空，也就是说在今年的
上半年，黄金价格以调整为主，。
在目前不明朗的态势下，最好的
办法是减轻仓位，减少操作。

“近期，欧洲、加拿大、澳大
利亚等央行将公布利率，美国非
农数据也将公布，到时候会变得
明朗一些。”刘经理说，美国的非
农数据很可能对三、四月份的美
联储利率决议起到重要的影响。

投资金饰品最不划算

黄金极高的抗风险性，颇受
市民喜爱。但是不少市民更喜欢
用收集黄金饰品的方式来投资
黄金，将黄金饰品作为“传家宝”。

据介绍，自去年以来，号称
黄金购买主体的烟台大妈们，是

黄金饰品的最多持有者。但实际
上，从投资角度讲，金饰品是黄
金投资中价值最低，也最不划算
的一种。

徐卫介绍说，金饰品在购买
时有手工费用，本身就比金条等
每克的价位要高出二三十元。在
日常使用中，由于受到磨损和碰
撞，会导致回购价格大幅降低。

相比较而言，实物黄金中金
条更有投资价值。尤其是从银行
购买金条，一般都有回购渠道，
保值的特性强，适合长期投资、
收藏。“购买实物黄金可以避开
旺季，选择在黄金的淡季二、三
月份购买。”徐卫说。

相关链接

大公司提前布局网络，抢占市场

“我们还没开启网销渠
道，还是现有的大量招聘营
销员，和银行合作推荐大客
户买保险等方式来运作投资
性保险产品。”一家小型保险
公司的陈经理说，和平安、国
寿这些财大气粗而且创新实
力强的公司相比，一些中小
型保险公司还是过多地依赖
传统的销售渠道来实现保险
产品的营销。

而据记者从一些大型保
险公司了解到的情况显示，
大公司介入保险产品网络销
售模式也是为了提前布局，

抢占未来市场。
“ 这 根 本 是 不 冲 突 的 ，

不存在拿自己的产品冲了实
体 销 售 的 情 况 。”烟 台 市 一
家大型保险公司的负责人林
经理告诉记者，因为现在网
络保险产品的销售主要是面
对 3 0岁左右的投资者，这些
投资者本身很少购买传统保
险产品，推出网络保险产品
是 吸 引 额 外 的 中 青 年 投 资
者。

不过对于众多中小保险
公司来讲，他们在面对此类
变局时能做的便是发挥自身

的优势，开发个性化的产品。
而一些大型保险公司研发制
度严格，推出一款产品的时
间过长，中小保险公司往往
会借产品研发的真空期赚上
一笔。

“行业内的整合是不可
避免的，因为现在烟台市共
有 6 3家保险公司，在行业资
源有限的情况下，出现了一
种强弱过于分明的情况，例
如最大的中国人寿保险公司
在烟台占有了三分之一的寿
险市场，比很多小公司的保
费收入多了几十倍不止，在

保险产品网销化变局之下，
势必会产生下一轮保险行业
整合。”陈经理说。

“虽然现在网销保险产
品对烟台市的保险产品并未
产生很大的影响，但是用不
了几年就会对这一行业产生
巨大的带动和变革作用，所
以现而今平安、国寿等大公
司都已开始提前布局保险产
品网销模式，在这一新趋势
的带动下，未来购买理财类
保险产品的市民将大多会通
过网络渠道。”烟台市保险行
业协会秘书长张安澜说。

理财提醒
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