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作为中国(淄博)陶瓷产业总部基地副总经理，乐观向上、自信从容

马马洁洁：：微微笑笑是是女女人人最最好好的的化化妆妆品品

“女性的成长在重要人生节
点，跟其家庭规划是息息相关的，
在什么年龄段就要考虑做什么
事，我觉得非常重要。其次职业平
台的选择也非常重要。在职场中
如果没有稳定的家庭做支撑，就
像没有港湾可以停靠的船只一
样。”这是马洁对于事业、家庭相
互作用的描述。如今蜕变为独挡
一面的女性职业经理人，马洁称，
家里人的支持就是对她工作最大
的肯定。

关于事业和家庭，马洁也有
自己独到的见解，她说，做为女
性，不管在职场上多么恪尽职守，
回到家中还是要做好半边天的角
色，不要认为工作忙、工作累就可
以把家庭搁置一边。

“有时候虽然没有足够的时
间陪伴家人，但是要通过有效的
沟通、交流的方式，使他们感受到
关爱，让他们知道你是时刻挂念
他们的。”她说。

“拿我自己来说，我觉得女性
除了经济要独立以外，也应该有
她自己的追求，寻求自己的舞台，
在社会中体现自我的价值。如果
有能力为什么不去施展，有机遇
为什么不去争取属于自己的一片
天呢？”

“家是港湾

我就是船”要有一颗探寻专业的心

自2002年入职万达集团，
“当时我所在项目是万达集

团同年在全国投资的16个项
目之一——— 济南万达购物广
场，赶上了万达布局全国开发
商业地产这个难能可贵的发
展机遇”马洁回忆道。

马洁刚进入万达集团的
适应阶段，也就是从国有企业
到民营企业过渡的过程，成为
了马洁其职业经理人个人素
质修养得以雕琢的最难忘的
经历。回想起来她面带欣慰。

马洁现今担任中国 (淄
博)陶瓷产业总部基地副总经
理。之前，在淄博召开了项目
的全球推荐会，准备时间短

暂，但是在佛山中国陶瓷城集
团总部的支持下、全体员工的
共同努力下，中国(淄博)陶瓷
产业总部基地以夺目的姿态
展现在全国乃至全球的行业
同仁面前。受到行业内高度认
可。

马洁认为从事房地产行
业，特别是运作专业商业地产
项目，必须具备的基本素养
是：不断培养自我学习能力。
对自身所从事的行业，要有一
颗探寻专业的心，要不断探求
和学习。需要不同专业领域的
精英汇集在一起，博众家之
长，补己之短，才能做好一个
项目。

美丽让女性更自信

在日常工作中，马洁一直
给人以清丽、洒脱的印象。当被
问及是什么塑造了现在的职场
形象时，马洁说：“刚刚进入万
达时上班第一天被指出着装不
职业，这些经历我记忆犹新”。
这些经历马洁回忆起来满是感

激之言。
美丽让女性更自信，自信

使女性更出色。过往工作中的
尴尬经历使马洁意识到，在职
场中，女性注重自身形象，加强
气质的打造是多么的重要，心
态在“高压”工作下尤为重要。

生活中有许多美好的词汇，可以用来形容职业女性，
它可以是干练、敏锐、细腻亦或是端庄。但第一次见到马
洁时，给人的感觉确实是大气、温润。

积极向上，用微笑来减压

马洁信奉“微笑是女性最
好的化妆品”。工作中她时刻保
持积极向上、乐观的心态，用微
笑来减压。“面对困难时，乐观
的心态可以缓解工作压力。只
有调整好心态，才能把困难消
化掉。”

对于中国(淄博)陶瓷产业
总部基地项目，马洁充满信心：

“相信在我们中国(陶瓷)产业总
部基地专业团队共同努力下，发
挥产业总部的集聚效应，必将成
为陶瓷产业高端要素的集聚地，
成为建陶行业的风向标。”

作为山东盛世行房地产投资顾问有限公司总经理，身上有股较真劲

李李爱爱娣娣：：房房产产销销售售是是帮帮人人找找家家

对未来的打算，她说她希望公
司的发展越来越好，扩大规模、增强
实力，并且以后还会拓展其他业务。

“房地产的疯狂时期已经过去，现在
逐渐趋稳，将来的房产营销比的是
服务，是品质，更是体验，以后要提
高员工基本的业务素质，扎牢根基，
做好客户的体验。”

她说盛世行公司是个本土的营
销代理公司，公司的定位就是立足
鲁中，服务山东。公司所有的员工都
是从销售一线、策划一线成长起来
的，对淄博本地的房地产市场、群众
的消费习惯、消费心理非常了解。

李爱娣说，为了激发员工积极
性，他们公司也经常搞头脑风暴，针
对项目大家都群策群力，共同出主
意想办法，公司也非常注重学习，经
常到北京、上海、深圳等一线城市学
习先进经验，所以她相信她的团队，
更相信她们能一起开创美好的未
来。李爱娣告诉记者。

她除了工作，她要把更多的精
力放在家庭上，多陪陪家人，希望能
陪孩子和家人的时间多一点。

“以前忙于工作，陪孩子的时间
太少了，现在公司稳步发展，以后我
也会把更多的时间留给家庭，留给
家人。”李爱娣告诉记者。

希望公司发展壮大

为市民找到理想的家

李爱娣非常骄傲自己所从事的
工作，她说，从事房产销售最大的收
获是积累了大量经验，可以给城市
留下一些风景，把好房子卖给适合
的人，为市民找到理想的家。

李爱娣刚开始是做物业管理，
后来到房地产公司从事客服工作，
还在办公室做过文员，后来才从事
房地产营销工作。“刚开始就是想找
份工作，能挣点工资，后来随着经验
增加才慢慢找到自己现在的发展方
向。”李爱娣说

在刚开始三年多的时间里，李
爱娣都是从周村坐车到张店上班，
并且她还带着单位的大门钥匙，所
以必须第一个到单位，她说在三年
多的时间里，每天5点多起床，晚上
与星星一起回家，但是在这三年的
时间里，她从来没有迟到早退过。

“人一定要克服自己的惰性，有
时候对自己狠一些，只有这样，很多
困难就会克服。”李爱娣告诉记者。

谈到女人做房产营销的优势，
李爱娣说，女人感情细腻，丰富，比
较容易产生信任感，容易拉近与客
户之间的距离，她说女人还有管理
优势，可以以大姐的身份与员工交
流。另外女性还可以从居家的角度
考虑户型的设计问题。

兼顾家庭和事业才能收获幸福

“只有家庭没有事业的女
人是没有魅力的，而只有事业
没有家庭的女人是不会幸福
的，事业和家庭同样可以兼
顾，虽然很累，但是这样会很
幸福和充实。真正的成功是家
庭和事业的双丰收。”谈到工
作与家庭的关系时，李爱娣这
样告诉记者。

她说，如果女人要是事业
心很强的话，付出的要比男人
多得多，因为女人不仅要干家
务看孩子，还要在工作上和男

人竞争，尤其是从事房产销售
的工作，是高强度的脑力劳动，
如果不付出就不会有收获。

李爱娣最喜欢爬山，只要
有时间就会出去游玩，她说每
次爬山她一定会爬到山顶，她
有种天生的征服欲望。

“爬山就像人生，上山的时
候会非常累，遇到很多困难，但
是等到了山顶，会感受到别人
感受不到的乐趣和快感。”

她说她身上有股较真的
劲头，不管干什么就一定要干

好，不能让别人看笑话。2003

年的时候考全国房产经纪人
证书，她只用了5个月的时间
就考完了4门功课，最后顺利
通过考试拿到了证书。

说到自己的性格特点，她
觉得是开朗、勤奋和责任感，

“开朗可以给人一种向上的感
觉，容易与人交流，勤奋是一
切事业的基础，而责任感是一
名管理者必不可少的品质。”
同时这些特点对她的工作也
产生了积极的影响。

她从2001年开始从事房地产营销工作，山东盛世行从最初的24个人发展到如今的100多人，为此李爱娣倾注了大量心
血。她身上有股较真劲，一件事要干就要干好，干出成绩。如今已经成为山东盛世行房地产投资顾问有限公司总经理的的她，把
更多心思放到了公司的战略上，他说要为公司员工的未来着想，让公司不断发展壮大。
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