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在汽车行业，江铃股份是一个
低调而有内涵的企业。3月9日，中国
主流媒体汽车联盟走进江铃汽车，
参观了新的小蓝工厂并进行了高端
交流，从而让我们发现一个不一样
的江铃股份。

静水深流 磨刀霍霍

在南昌的江铃小蓝基地，我们
看到了一个总规划用地2000亩、总
投资超过40亿元的现代化汽车生产
基地，相当于在更高的水平上再造
一个江铃。

根据福特中国的“1515战略”，
到2015年将在中国推出15款新车。
福特的一款全新SUV(江铃公告代
号J08车型)，作为首款落户江铃股
份的福特品牌SUV产品，也将在这
里投产。根据公司公开信息，未来落
户江铃小蓝的还将有福特新一代轻

客，而远在太原的江铃重汽，福特发
动机项目已开工。

除了福特产品的直接注入，江
铃股份运用福特产品开发技术，流
程，在前些年已经打造了中国最成
功的合资自主品牌。自江铃的商用
车步入“后五十铃时代”，其新推出
驭虎皮卡、凯锐800轻卡、另外还有
SUV驭胜S350，都是江铃股份开发
的合资自主品牌的产品，这些产品
既按照福特标准研发流程，遵循福
特严苛的质量体系，又充分考虑了
中国消费者需求和使用环境。

SUV布局 值得期待

在江铃扩张的战略中，SUV领
域是未来发展的重要一环。江铃股
份的SUV战略，可以概括为“三部
曲”：以江铃驭胜S350作为探路，福
特品牌SUV的导入奠定江铃SUV

的高端定位，然后再推出都市型
SUV全面收获市场。

2010年底，江铃股份推出了驭
胜品牌，试水SUV市场。截至目前，
它在中国生产的非承载式车身
SUV领域内，已悄悄地进入了销量
前三。接踵而来的是福特品牌SUV
(J08)，这是福特充实江铃股份产品
线的一大举措。同时，都市型SUV

新品也呼之欲出。“发展技术，然后
提升品牌，再扩张规模。”江铃稳扎
稳打走好SUV战略的每一步。

深根固本 硕果累累

前面提及的都是江铃股份与福
特，不过江铃股份的传统优势和立
足之本，还是在商用车领域：江铃凭
借商用车领域的核心竞争力，2013年
销量已突破23万辆，销售收入过200

亿元；江铃宝典连续9年取得了柴油

皮卡的销量冠军；凭借顺达、凯锐的
优异表现，江铃在高端轻卡的市场
份额已经超过50%；在欧系轻客的市
场，全顺所占的市场份额已经比剩
余所有竞争对手加起来所占的份额
还要多。就在今年1-2月商用车传统
的销售淡季，江铃全顺实现了9700台
的销量，继续领跑轻客市场；而江铃

轻卡则累计销售12000台，实现同比
38%的增长，势头强劲。

一贯低调的江铃股份，其实内生
发展动力十足，联手福特，一只手牢
牢抓住有竞争优势的轻型商用车市
场，另一手规划着前程远大的SUV

等领域，稳步朝着做大做强，向前迈
进。 (韩杰)

中中国国主主流流媒媒体体汽汽车车联联盟盟走走进进江江铃铃汽汽车车

上上海海大大众众济济南南华华通通俊俊德德44SS店店盛盛大大开开业业
3月9日，经过选址重建后的上海大众济南

华通俊德4S店盛大开业。早在上世纪八十年
代，济南华通俊德汽车销售有限公司(前身为
济南华通汽车有限公司)成立以来，凭借优质
的服务、良好的声誉、诚信的经营，屡获殊荣，
是山东省第一批上海大众特约维修站及技术
中心站。公司经营涉及有汽车销售、汽车修理、汽
车配件供应、汽车美容装潢、置换、汽车消费信
贷、汽车保险代理、汽车俱乐部、汽车救援等汽车
相关行业。拆迁重建的华通俊德公司，秉承前身
公司的优良传统结合全国最新4S店的打造标准，
计划打造一个立足济南、覆盖全省的汽车服务综
合网络，以遍布山东各地的汽车服务经营为体
系的实力企业。据悉，开业期间，上海大众济南
华通俊德4S店内多款车型均让利销售，售后预
约维修保养工时费可享8折优惠。 （本记）

东东南南汽汽车车VV55菱菱致致VV66菱菱仕仕11 .. 55TT品品鉴鉴会会举举行行
3月10日，东南汽车V5菱致

V6菱仕1 . 5T媒体品鉴会在成都
举行。新车型搭载了三菱新一代
全铝1 . 5T涡轮增压发动机，搭配
五连杆独立后悬挂及傲视同级
的6速手动或CVT变速箱。激烈
的85公里盘山公路试驾体验后，
7 . 7L的百公里油耗的确让人惊
叹。而高速路上平稳的行驶感受
体现出承袭三菱EVO的高操控
性地盘调校。而全景天窗及极富
科技感的变道影像辅助系统更
是能给客户提供更多的越级体
验。作为东南汽车的诚意之作，
V5菱致V6菱仕1 . 5T将为客户提
供购车新选择。 （孙亮）
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