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“外电入鲁”750万千瓦 打造“十分钟缴费圈”

山山东东电电力力启启动动““彩彩虹虹蓝蓝天天””行行动动
中国进出口银行

助推山东高速走出去

本报济南3月27日讯(记者 李
虎) 25日，山东高速集团与中国进
出口银行山东省分行在济南签署战
略合作协议，双方将在未来3年内发
挥各自优势，全面开展信贷、咨询服
务等合作，推动山东高速集团走出
国门，在更深层次、更广领域开展境
外工程承包、海外投资等业务。

作为山东省企业走出去的排头
兵，山东高速集团投资经营领域相
继涉及海外106个国家和地区，投
资总额700亿元。此次双方开展全
面合作，山东高速将在走出去方
面获得进出口银行资金支持、信
息和咨询服务，在国际市场上扩大
竞争优势。

省会经济圈企业家

发展联盟成立

本报济南3月27日讯(记者 杨
传忠) 27日，省会城市群经济圈青
年发展论坛在济南龙奥大厦召开。
会上，由共青团山东省委、共青团济
南市委共同发起的省会经济圈青年
企业家发展联盟正式成立。

省会经济圈发展联盟集聚了济
南、淄博、泰安、莱芜、德州、聊城、滨
州的优秀企业，将以搭建区域经济
合作发展平台、助力民营经济发展
为目标，扩大省会城市群区域的企
业交流与合作，凝聚更多企业融入
省会城市群经济圈的建设。

打车烧钱硝烟未散 租房烧钱又闻烟味

送送房房租租送送电电视视，，移移动动互互联联又又出出手手了了

本报济南3月27日讯(记者
李虎 通讯员 丁园园

刘昳娟) 记者3月27日从国网
山东电力获悉，山东电力2014
年将针对不同时段的电力需
求，启动为民服务“彩虹蓝天”
系列行动，将落实十件实事，
为全省经济社会发展和人民
群众生活提供更加快捷、优质
的供电服务。

当前，治理雾霾是首要的
民生问题。在春季主题行动
中，山东电力针对雾霾严重的
现状推广电能替代和节能服
务，积极消纳风电、水电等清
洁电力，建设电动汽车充电服
务网络，为防治大气污染贡献

力量。
山东电力营销部副主任

王相伟介绍说，今夏预计供用
电形势偏紧，夏季高峰期用电
缺口达到600万千瓦，山东电
力将积极争取省外来电，加快
各级电网建设，进一步提升应
急服务能力。

农村是用电安全较薄弱
的地区，山东电力将抓住秋季
电网施工的黄金期，以农村配
网建设为重心，实现城乡配网
一体发展，年内基本解决农村
10千伏线路、配变过载问题。

王相伟表示，围绕“彩虹
蓝天”系列行动，山东电力今
年将全力做好为民服务的十

件实事。山东电力今年将大力
实施“外电入鲁”战略，确保
750万千瓦外电稳定输入，减
少省内火力发电排放二氧化
碳4000万吨，减排二氧化硫
4 . 9万吨。

山东电力将全力推进电
能替代，完成替代电量35亿千
瓦时以上，完成10000个以上
台区综合节能改造，年节约电
量达到14 . 48亿千瓦时以上；
积极服务电动汽车发展，建设
充换电站11座、离散式直流充
电桩124台。山东电力力争全
年消纳新能源发电量150亿千
瓦时，新建改造10千伏及以下
线路1 . 98万条、配变1 . 89万

台，改造942个贫困村，基本满
足农村地区用电需求。

山东电力目前提供自助
交费、手机代交等20种交费方
式，年内累计新增2 . 3万个交
费网点，全面完成城市“十分
钟交费圈”建设，打造电话、网
站、微信OTT、手机APP、短
信、有线电视“六位一体”的智
能互动服务平台。

王相伟介绍说，低压居民
客户新装用电受理将次日接
电，提交的申请资料种类由4种
减少为2种，低压非居民客户提
交的申请资料种类由6种减少为
3种，高压客户提交的申请资料
种类由9种减少为4种。

肯德基推15款新品

本报北京3月27日讯(记者 张
頔) 最近，光临肯德基餐厅的消费
者会发现有不少新品亮相，多达15

款产品的“菜单大变身”在快餐业极
为少见，肯德基以产品和营销手段
上的变化表现出全新出发的决心。

“这次肯德基菜单大革新，在肯
德基的历史上、甚至是快餐界都是
史无前例。”百胜餐饮集团中国事业
部主席兼首席执行官苏敬轼说：“我
们预计以后每年不少于一次菜单革
新，每次都会推陈出新相当数量产
品。”

线下找房 多花半个月房租

27日，省城市民刘女士刚
通过赶集网租到房子，就接到
房东电话，“从中介出租房子，
那边要带人来看房，你们配合
一下”。

一边是互联网找房的便

捷，一边是实体店找房的繁
琐，这让刘女士感受明显。“还
省了一笔中介费，找中介租房
子要交半个月房租。”刘女士
说，她之前通过中介租房子，
还遇到过虚假房源的问题。

“中介从网上扒房源，已
经是业内公开的秘密了。”曾
做过房产中介的宋先生说，年
轻人从网上出租房子是一种
趋势，光靠实际到中介挂房子
的房源，吸引力远远不够。

线上租房 砸钱1亿买客户

近日，互联网房产又将上
演“砸钱买用户”的大戏。赶集
网先声夺人，不但试图凭借在
二三线城市、平台优势和无线
端的深度布局，挑战该领域龙
头老大搜房网，更在“首届找
房节”期间豪掷2个亿，用于市
场推广和用户补贴。

其中，用于补贴总额达到1
亿元，只要用户通过“赶集生活”
手机客户端找房，并将优质房

源分享出来，即可获得手机话
费和房租补贴、超级电视等大
礼。据称，此次投入的补贴费用
远远超过打车市场的补贴。

业内人士分析说，无线巨
头们不惜自掏腰包补贴用户，
意在通过率先铺设应用场景
培养用户使用习惯，在手机找
房上的投入也是具有战略意
义的长期项目。

互联网“不差钱”的补贴政

策让线下中介慌了神。面对赶
集网“跑马圈地”，搜房网是否会
接招，点燃“租房大战”，线下中
介又将如何应对，大家拭目以
待。“如果真执行下去的话，肯定
会抢走线下中介的大量客户。”
一位中介人士说，互联网租房
没有中介费，还给房客补贴，实
体店租房不仅没有补贴，还要
一笔不小的中介费。二者一相
比较，差距太大了。

本报记者 孟敏 林媛媛

嘀嘀和快的之间的打车烧钱竞赛硝烟未灭，赶集网又开始“砸钱买用户”。只要用户通过“赶集生活”手
机客户端找房子，并将优质房源分享出去，即可获得手机通话费和房租补贴、电视等大礼。线上租房能送钱，
线下租房要收钱，相形之下，线下的租房中介将迎来不小的挑战。

数据

日均340 . 5万人

在赶集网找房子

53%来自移动端

赶集网房产业务移动
端增速

一线城市40%
二三线100%

（2014年2月数据）

赶集网布局

“手机找房”
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