
中老年人理财提前规划挺重要

商商业业养养老老险险越越早早投投成成本本越越低低

40 岁的庄先生夫妇崇尚
时尚简单的生活，经济负担虽
重但对生活质量要求较高，月
收入 9 0 0 0 元，每月孩子开销

2 0 0 0 元左右，给双方父母孝
敬 1 0 0 0 元左右，还经常外出
旅游、购物，加上日常生活开
支，人到中年也没有多少积

蓄。
庄先生算了笔账，他按

8% 比例缴社保，假如 60 岁退
休，以每年通胀 6% 计算，“ 20

年后每月能拿 1600 多元退休
金，只相当于现在的 6 0 0 多，
600 多一个月怎么活?”庄先生
计划现在开始准备养老金。

中国农业银行日照分行

同同业业争争排排头头，，系系统统创创一一流流
存款计划完成率居系统内第一

2013 年，日照分行紧紧围绕
省行党委“同业争排头，系统创
一流”的战略部署，坚持“同业争
先 系统进位 严控风险 科
学发展”的工作要求，以“提升份
额，增强实力，夯实基础，培育队
伍”为重点，深入实施经营转型，
大力拓展核心法人客户与个人
高端客户，持续提升市场竞争
力、价值创造力、风险控制力，扎

实推进党建、队伍和企业文化建
设，各项工作实现了持续、稳健、
高效发展。

从一季度开始连续四个季
度存款计划完成率居系统内第
一位，三季度在四行中各项存
款、个人存款和对公存款存量、
增量实现“六个第一”。年末，各
项存款较年初增加 36 . 6 亿元，完
成省行年度计划的 153%，计划完

成率居系统内第一位，居四行第
二位。实现国际结算量 53 亿美
元，同比增加 14 亿美元 , 增幅
39% ；实现结售汇业务量 26 . 7 亿
美元，同比增加 6 . 2 亿美元。实现
拨备前利润 6 . 05 亿元，同比增盈
8700 万元 ,计划完成率居系统内
第一位；实现拨备后利润 5 . 99 亿
元，同比增盈 9200 万元，计划完
成率居系统内第一位。

综合绩效考评获佳绩

该行对当地经济金融形势、
同业竞争态势和自身发展情况统
筹把握的基础上，确立了“同业争
先、系统进位、严控风险、科学发
展”的发展定位，并根据日照港口
经济以外贸进出口为主的特点，
将核心法人客户和个人优质客户
作为拓展营销重点，带领全行上
下内抓管理，外塑形象，严控风
险，科学运作，心往一处想，劲往
一处使，工作有闯劲，有活力。

通过凝聚力量，激发正能量，

员工士气日益高涨，促进了各项
业务蓬勃发展，综合考评不断攀
升。2012 年末在省分行综合绩效
考评中荣获“综合绩效考评进步
奖”；在 2013 年省分行“春天行动”
考核中居第二名，被省行授予“春
天行动先进分行”荣誉称号；2013

年一、二季度在省分行综合考评
中均居第 4 位，进入一类行，实现
历史最好考核成绩；三季度在当
地四大行中各项存款、个人存款
和对公存款总量、增量实现“六个

第一”。
产品创新上，由“跟人学”变

为“自己创”。深入企业调研，摸清
市场需求，想客户之所想，急客户
之所急，行领导亲自带队研发新
产品、产品组合，深入开展送产品
到客户活动。2013 年全年仅国际
业务条线就实现产品创新 21 项，
其中 7 项为全省首笔业务。如为
日照钢铁办理了 1 . 5 亿元全省首
笔电子商业汇票，为日照港办理
全国农行首笔 10 亿元香港债。

不断创新产品突破传统模式

针对日照区位优势，大力发展
国际业务。实行客户挖潜和产品创
新“双轮”驱动，实现了系统排名和
同业增量双第一的好成绩。去年，
在新拓展单证结算优质客户 27

家，贸易融资用信客户 33 家的基
础上，全市 21 家贸易量过亿美元
的大客户在我行授信使用率同比
提升了 2 个百分点，国际结算量市

场份额同期提升了 4 .35 个百分点；
增强了与境内外同业的直接沟通，
通过与 4 家海外分行办理 54 笔
3 .42 亿美元业务，实现 18 .6 亿元跨
境人民币结算量和 892 万元业务
收入。

加大产品创新不断突破传统
产品模式，从制度、市场多维度进
行研究，直接对接客户需求实行产

品创新，全年累计办理国际贸易融
资 209 亿元，同比增长 57 亿元；累
计办理国际结算 53 亿美元，同比
增长 14 . 5 亿美元；实现收入 1 . 59

亿元，同比增长 80%。外汇业务收
入、国际结算量、贸易融资率、跨境
人民币结算量、结售汇、国内信用
证等六项主要指标在系统考核中
取得 5 个第一的好成绩。

中国农业银行日照分行辖东港、莒县、五莲、岚山、石臼、
黄海一路和新市区 7 个区县支行和 1 个营业部，共 35 个营业
网点，机关设 17 个部室，全行员工 1046 人，其中离退、内退
321 人，在岗员工 725 人。市分行连续二十五保持了省级文明
单位称号。

理财师：公芸萍

CFP 持证人，CPB 持证人，省行级内
训师，银行业个人理财从业资格、银行
业风险管理从业资格、会计从业资格、
基金销售从业资格、保险代理从业资
格，日照分行财富中心任财富顾问，高
级专员。擅长理财规划、保险规划。

近年来，先后获得省级青年岗位能
手、省级青年服务明星、省级文明服务
标兵、日照分行“巾帼十佳”、“金钥匙春
天行动十佳客户经理”、先进工作者等
荣誉称号，获得日照分行“突出贡献
奖”。

70 后应早买商业养老险

丁先生，今年 62 岁，和老
伴退休在家，子女们都已独
立。自己和老伴每月都有稳定
的退休金，又有医保，加上子

女们每月也都孝敬一些，老两
口生活得很安逸。手头现有存
款 7 0 万元，丁先生一直存在
银行。

丁先生爱好不多，退休后
有些不习惯，因此想培养理财
的爱好，把理财当乐趣，既能
赚到钱，又能打发退休生活。

另外，丁先生还打算拿出
其中的 1 0 万元，做一些比较
激进的投资，他相信自己有这
个风险承受能力。

老年人理财做好应急规划

70 后夫妇上有 4 位老人
要赡养，下有 1 个孩子要抚
养。他们很难去“啃老”，又常
在子女教育上忘我花钱，日后
还可能被子女“啃老”。同时，
相对于上一代人，他们对寿命
有更长的预期，对退休后的生
活品质有更高的期待，在家庭

和事业的双重压力下，养老成
为 70 后重要且紧迫的任务。

要保证退休后生活质量
不降低，庄先生退休后家庭每
月支出至少需要 7 0 0 0 多元
(不考虑通胀因素)，假设从 60

岁退休生存至 8 5 岁，所需养
老金约 200 万元。

目前，我国的养老保险体
系有三个层次 :社保、企业年
金和个人自主的储蓄、投资、
商业保险等。社保远不够，企
业年金目前很多企业都没实
力建立，个人要储备充足养老
金，还必须依靠个人自主的方
式。

养老规划最忌不能持之
以恒，商业养老险的强制性便
显得重要。建议选择年金类产
品，定期且领取金额确定，在
投保时即可知退休的基本领
取利益。

商业养老险越早投成本
越低，应及早规划。

理财师建议

10 万元应急资金：

货币基金+通知存款

现在银行的理财产品非
常丰富，老年人应首选一些容
易投资、风险较低的理财产
品。除定期储蓄外，还可选择
货币型基金、国债、银行固定
收益类理财产品等低风险产
品。

建议丁先生将应急资金 5

万元投入到货币基金，一旦急

需资金则办理赎回手续，3 个
工作日即可到账。5 万元，可存
放农行的 7 天双利丰通知存
款，享受 2 . 98 倍的活期存款利
息收益，并可以随时变现。

50 万元稳健投资：

国债+银行中长期理财产品

国债的风险低、收益不需
要纳税。近期国债的收益率
为：3 年期票面年利率 5% ；5

年票面年利率 5 . 41% ，利率分

别高于同期银行定期存款利
率 0 . 5 个百分点以上，受到众
多老年客户群体的青睐。

银行的固定收益类理财
产品也是不错的选择，不仅收
益率高于定期，且期限丰富，
产品组合灵活多样。老年群体
可以考虑进行中长期投资。

10 万元激进投资：

金市通+混合基金

老年人风险承受能力普

遍较低，不宜过多地进行风险
高、收益波动大的投资。丁先
生希望拿出 10 万元做风险投
资，那么可考虑投资混合基金
和金市通。

一部分资金可投资混合
型基金，分批购买，平衡风险。
债券市场在 2013 年四季度见
底以来，已经显现出回暖态
势，攻守兼备的混合基金可做
为股市调整时的较好避险品
种以及优化资产配置的途径。

理财师建议
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