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““9900后后””不不买买房房??听听听听他他们们咋咋想想的的

调查数据显示，有6 8%

的“90后”都会选择买房。他
们认为房子是生活保障，早
买早安心，房子首先是应该
拿来住的，无论你是哪一代
对房子的需求都是一样的。

“ 9 0后”现在所走的置业之
路与当年“ 8 0后”刚进入社
会是一样的，都需要经历单
身、结婚、生子，置业的需求
也会跟随这个过程而变化。

“ 9 0后”基于买房的原因有
以下几个：结婚的需要，住
房保障体系不到位，缺乏安
全感；租房价格贵，居住条
件不稳定；房价涨得太快；
提高生活质量的需要。

调查中还有2 7%的“9 0

后”不考虑买房，因为“ 9 0

后”大多是独生子女，家里
本身就有房子，“70后”的父
母一辈经历了买房大事，所
以现在一部分的“ 9 0后”不
必进入购房队伍中。而且有
人认为，“90后”刚出社会根
本谈不上立足，买房基本靠
啃老，急着买房给父母带来
了很大的压力，不该过早的
背负房贷负担。

还有5%的“9 0后”则表
示无所谓，生活就是要在当
下，买不买都行，家里有房
子了就不买，其他方面有需
要买房子就买喽。

业 内 认 为 ：买 房 跟 年
龄 无 关 ，其 实 不 管 买 房 不

买房都是有道理的，关键是
看当下有没有这个需要，如
果在经济条件允许的情况
下，是可以选择买房的，毕
竟年轻人有自己的私人空
间 ，还 是 件 值 得 高 兴 的 事
情。

置业专家提示：“90后”
在置业的时候要有良好的
心态，抓住时机，理智置业。
当然，对于刚刚踏上社会的

“90后”年轻置业者来说，可
以适当的“啃老”，首付可以
找父母，但鼓励自己贷款。
在审视自己购房观的同时，
合理购房，给自己留出生活
空间，做个快乐的“房奴”，
岂不是更好吗？

一番“‘90后’压根就不买房”
的言论，让马佳佳这三个字一时
间赚足了舆论眼球，而现在“90
后”到底该不该买房的议题再次
摆放到我们面前。甚至知名地产
商任志强在微博上表示，“90后”
不想买房“是没有买的能力，也没
到买的时候”。按照马佳佳的观
点，“90后”根本不需要买房，不买
房节省下来的钱可以投资，可以
用来开公司，可以过着跟“70后”

“80后”截然不同的生活，买房不
买房，“90后”或许有自己的心声。

听听他们怎么说

如今一部分的“90后”大步跨入
有房者的行列，可也有一部分人认为
年轻的“90后”不应该过早的背负房
贷负担，不妨听听他们自己的声音。

“我觉得应该买房，男孩子结婚
就必须要买房……”

“暂时不考虑买房，工作还没安
排呢，压力比较大，而且家里就我一
个孩子。”

“买房时必须的，因为毕竟以后
还要成家立业，但刚走入社会，有些
困难！”

“现在还不准备买房，我刚大学
毕业，以后再说。” (搜狐)

一字之差结果可能天壤之别

买买房房租租房房要要分分清清定定金金与与订订金金
在签订房屋租赁合同

时，合同中的“租房定金”或
“租房订金”，虽然只有一字
之差，但在法律上却有着很
大的差别。由于法律维权意
识的欠缺，总是在遇到纠纷
的时候才开始着急，解析租
房定金和订金的区别及如何
运用法律知识避免租房纠
纷。

定金是指合同一方当事
人根据合同的约定，预先付
给另一方当事人一定数额的
金额，以保证合同的履行，是
作为债权担保而存在的。在
合同中，只要约定了定金条
款，如果一方违约都要承担

与定金数额相等的损失。换
句话说，如果支付定金的一
方违约，即丧失定金的所有
权，定金归收取定金的一方
所有。如果收取定金的一方
违约，则应双倍返还定金。这
种以定金方式确保合同履行
的方法称为定金罚则。在商
品房销售中，定金罚则同样
适用。

订金与定金仅一字之
差，但在法律性质上却有天
壤之别。订金不是一个规范
的概念，在法律上具有一种
预付款的性质，起不到担保
债权的作用，合同如果写的
是“订金”，一方违约的，订

金只作为抵充房款，另一方
无权要求其双倍返还，只能
得到原额，而不是双倍的返
还。

从法律上讲，定金应是
“上家卖房、下家买房”的担
保，上家违反约定不卖房应
向下双倍返还定金，下家违
反约定不买房无权要求上家
退还定金。目前二手房交易
中，定金的交付多数是自下
家交给中介公司，再自中介
公司转交上家。自于中介公
司在收取定金时的法律地位
并不明确，这极容易引发二
手房交易上下家之间的定金
纠纷。

遵循四步骤

1、要求中介公司出示其与上家
之间就该房屋挂牌出售的委托协
议。该协议应包括委托中介公司向
下家收取定金的内容。

2、与中介公司签订书面的中介
协议。

3、与中介公司签好中介协议后
实际交付定金前，购房者还应要求
中介公司出具上家委托中介收取定
金的委托书。

4、收到委托书后，在交付定金
时应要求中介公司出具收取定金的
收据。

小贴士

网友讲述失败经历

我在“鬼城”

有个房子

我在知名“鬼城”常州有一
套房子。一我不是常州人，二我
没在常州住，所以这真是一次投
资失败的教训。

2 0 1 0年我和老公判断未来
相当一段时间内通货膨胀都将
处于高位，于是，家里那几十万
存款变得岌岌可危了。什么保值
呢？当然是房子。出于惯性思维，
我们决定投资房产。

当年4月，北京出台了“限购
令”，北京的房子就不能考虑了。
这个时候，出于业务需要经常住
常州，南方城市的秀丽，加上与
北京相比便宜的价格让我们以
为捡到了宝，二话不说投资了一
套50多万元的小户型。

签 合 同 的 时 间 是 2 0 1 0 年 6

月，但我们的判断出现了失误。
苏锡常历来富庶，当地老百姓不
缺钱，甚至也不缺房子，它不像
北方区域之间经济不平衡，造成
人口聚集，由于周边经济环境差
不多，人口聚集速度不高；另外
与 北 方 不 同 ，当 地 经 商 意 识 浓
厚 ，老 百 姓 对 投 资 房 产 兴 趣 不
大；并且，我们低估了后来常州
的造城速度，大批空置房冲淡了
当地房地产市场。

在 2 0 1 0年的时候信托还是
遥不可及、也看不太懂的投资产
品，私募基金也没有这么风生水
起，互联网金融带来的普惠投资
机会也没有到来，所以我们判断
钱没处去其实是固态的思维，对
金融市场不了解，限制了自己的
选择。

2 0 1 0年的“限购令”把很多
地产商都赶到了三四线城市，造
城运动、圈地运动扰乱了市场，
带来过剩。我们也是跟着那一波
走向三线城市的，现在房地产商
又回到一二线城市，我们也用自
己的教训发现核心城市的重要
性。

虽然是个失败的投资者，还
是忍不住总结些经验分享大家。

1 、投资房产不要轻易离开
你所熟悉的地区，距离带来高昂
的持有成本。

2、“地段、地段，还是地段。”
是投资房产的第一规则。

3 、行政化的调控政策是房
地产市场最难控制的变量，所以
密切关注调控趋势，根据调控政
策进行推论也很重要。

4 、找找身边在房地产公司
的朋友，时时打探消息。

5 、自住用房和投资用房的
取向不同。 (理财 )
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