
从上周开始，每天都有不少读
者报名，短短四、五天的时间，就
已经有近二百人加入了齐鲁 i车
团，要和大家一起买车。“我想买
朗逸”“我想买迈锐宝”“帮我问
问高尔夫现在多少钱了”，记者初
步统计了一下，报名的读者有购买
意向的汽车品牌主要集中在上海大
众、一汽大众、雪佛兰、别克、福
特等合资品牌，并且已经有了自己

的目标车型，万事俱备，就等降价
啦。“有人帮砍价，有专业人士帮
看车型，省了不少事。齐鲁i车团
的‘汽车团购’我一定参加。”众
多的消费者们期待齐鲁 i车团的
“汽车团购”。

记者了解到，对于“汽车团
购”，无论是商家还是消费者均表
示欢迎与期待。

“汽车团购”，顾名思义，就

是许多准备买车的人通过媒体、网
络、手机短信或电话等各种方式进
行组团，组成十几人甚至几十人的
团队集体去和经销商砍价，以达到
以优惠价格买到新车的目的。

据记者了解，目前在北京、
上海、广州等大型城市“汽车团
购”大为流行。并且已逐渐发展
成一种新型的汽车消费模式。经
过精心周密的策划组织，有更多

的人通过团购的方式来买车，汽
车厂家和经销商也更加支持这种
新的消费模式。而通过“汽车团
购”这一形式以最优惠的价格购
得新车的案例则比比皆是。

但是，记者走访济宁市场后
发现，在济宁市目前还没有一个
策划周密而专业的“汽车团购”
组织。或者说，即便曾经有过
“汽车团购”的形式，但是，或

者是某个商家的个体行为，规模
和影响力不大，或者是举办了一
次之后就销声匿迹了，没有持久
性。究其原因，有业内人士认
为，商家、消费者都期待这样的
购车方式，但是，却一直缺少一
个够“硬”的媒介。这一“媒
介”就是组织方，它需要具备一
定的实力，此外，信誉、影响力
等等也要具备。

在接到的报名电话中，不少读者都会问到一个
问题，“我们加入齐鲁 i车团要钱吗？”齐鲁 i车团
是一个不以盈利为目的公益汽车团购活动。我们组
织这个活动，主要是为我们的读者提供更好的购车
服务，为汽车经销商提供更广阔的销售平台，在买
卖双方之间构建起良好的合作关系。

一些汽车4S店的负责人表示支持并期待齐鲁i车
团的活动。尤其是近期，当汽车市场竞争比较激烈
的时候，成规模的“汽车团购”不仅为他们售出了
汽车，缓解了库存压力，也激发了更多潜在客户的
购车欲望。

用用团团结结凝凝聚聚力力量量
齐鲁i车团会员招募进行中

“您只要报名齐鲁i车团汽车团购，我们一定给出一个最低的价格”；“‘汽车团购’，我们
很支持这种形式，一定会尽力配合。”通过前期的走访和调查，济宁市的很多汽车经销商欢迎“汽
车团购”这种形式。

本刊 施园

所有想买车、喜欢车的市民都可以报名参加我们的“齐鲁i车团”，只需要告诉我们您想购买的车型，
剩下的事情交给我们。

报名的方式有4种，这4种报名方式都可以让想买车的您直接享受到买车的最低价，报名别忘记留下想
买车辆的详细信息：

齐鲁i车团省时、省事、省钱

1、拨打报名电话
0537——— 2366539

2、加入济宁运河车友会QQ群
9 6 6 1 7 3 6 9

3、网络报名凤凰汽车济宁站
j i n i n g . a u t o . i f e n g . c o m

4、短信报名
编辑短信“报名”发送至15053728880
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