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兖州新闻

人物

山东易欣正外贸出口有限公司的总经理周锋

想想干干好好事事业业，，就就要要用用心心钻钻研研

易欣正外贸出口有限公司
成立以来，周锋无论工作大小，
总是想在前头、想得细致，公正
廉明，勤俭踏实，充分起到了模
范带头作用。扎实的工作作风，
优异的工作业绩得到了上级的
肯定和职工的高度认可。

针对当前全球服务贸易发
展速度快、贸易壁垒少的特点，

作为民营出口企业，周锋实施货
物贸易与服务贸易并重的发展
战略，响应国家政策号召，利用
有利的财政支持或制度支撑，努
力发掘出外贸新的增长点。同
时，钻研和利用政策，充分利用
了兖州有利的政策支持，增强自
身竞争力，多渠道拓展海外市
场，以适应出口退税政策调整、

人民币升值等新的外贸环境。
日常工作中，周锋不断强化

“以市场为导向，以效益为中心”
的经营理念，圆满完成了各项销
售任务，近几年的销售业绩不断
攀高。销售收入实现稳步增长，
销售额由2006年的1 . 3个亿元到
2013年的4 . 6亿元，经济增长呈
现出稳健的增长态势。

为了实现利润最大化，周锋
作为外贸公司的总经理，将公司
利益放在第一位，建立了销售管
理制度，理顺了销售管理流程，制
定销售激励机制并进行实施、监
管。并根据销售情况进行市场预

测，拟定销售工作计划，做到心中
有数。同时，对于市场的开发和整
合，周锋专注于对其他合作销售
公司的协作管理，扩大影响力，还
以身作则，遵守公司组织纪律和
各项管理制度。

同时，根据国内外市场变化，
及时调整产品价格，提高了市场
份额和销售业绩，在他的努力及
各部门员工的积极配合下，销售
收入明显增长，企业发展步入了
一个新的台阶。

此外，作为公司的领导，周
锋十分注重保障员工利益，为员
工说话，为员工解忧，得到员工
的拥护和爱戴。

首先，周锋完善了公司的劳
动保障体系，提高员工薪金待遇
完善劳动保障体系。他坚信，企
业的发展壮大离不开职工的艰
苦奋斗，职工的生活改善离不开

企业的关爱。家和万事兴，企业
与职工之间只有心心相印，和谐
相处，才能开拓创新，健康发展。

“作为职工想得最多的是工资保
障和福利待遇，担心的是企业能
不能为自己缴纳社会保险。”周
峰说，为了消除职工的顾虑，他
为公司全员参保，切实维护了员
工的合法权益。

此外，开展职工文体活动，
丰富职工文化生活。为了倡导健
康的企业文化，构建和谐的劳动
关系，该公司除了正常生产外，
还积极创造条件开展各种文化、
体育活动，每年“五一”、 “十
一” 、“元旦”等节日，都要开展
丰富多彩的文体活动。

C 关爱员工，改善员工生活

周锋，山东易欣正外贸出口有限公司的总经理。2006
年毕业于俄国图拉国立大学经济系，硕士毕业。2007年8
月，他用30万元启动资金注册成立了山东易欣正外贸出
口有限公司，大力发展全球贸易服务，事业至上专研业
务，业绩不断攀升。

兖州正阳担保投资有限公司总经理吴鹏———

创创业业几几经经磨磨难难，，仍仍自自步步履履坚坚定定

当售货员、干个体户、开饭馆、搞水产养殖、做担保公
司……和其他担保投资行业的老板们相比，吴鹏尽管年
纪不大，涉足过的行业却十分广阔，创业经历非常精彩。

“我只是一直在坚持。”谈到自己近20年的打拼，吴鹏却言
简意赅，显得很淡然。

15岁开始踏入社会，至今不
到20年，吴鹏却已在众多行业中
摸爬滚打过。成功和失败之间的
转换体验对于吴鹏来说，实在是
如同家常便饭。

初入社会的吴鹏，在兖州市百
货大楼当了一名售货员。作为国营
企业，吴鹏的这一职业在当时还是
让不少人羡慕的，但吴鹏却并不满
足。1998年，19岁的吴鹏选择了创业，

成了一个专门卖包的个体户。“男人
嘛，就应该主动走出去，干出点事情
来，窝在这里是很安逸，可没什么意
思。”谈及当年的选择，吴鹏一点也
不觉得可惜。

勇敢的行动立即得到了回报，
因为市场竞争较小，吴鹏的“雨点包
行”在兖州的市场销售一直不错。但
天有不测风云，干了一年多，一场突
如其来的大火，把吴鹏的包行烧了

个干干净净，一夜之间，吴鹏几乎一
无所有。梦想一夜间化为泡影，吴鹏
拿着仅有的1万块钱寻求翻身机会，
由于受了刺激后的盲目、武断，仅剩
的万余元积蓄也被骗了个精光。

接连的打击，让吴鹏一蹶不
振，一度沉迷于网络麻醉自己，但
他很快重新振作，拒绝了家人回
百货大楼工作的建议，倔强地再
次寻求创业的机遇。

2002年，吴鹏在父母的资助
下，又东拼西凑弄来资金，在兖州
火车站附近开了一家饭店。虽经
营不错，但因车站附近人员太杂，
不时发生的打架斗殴事件，严重
影响到饭店经营，最终只得关闭。

连番打击下的吴鹏，并没
有退却，2003年，正阳担保的前
身——— 兖州市大鹏信息服务中
心正式成立，主营房产中介服

务，“当时真是没钱了，做其他
类型的公司都需要大笔资金投
入，仔细分析市场之后，决定先
从中介服务做起，一步步来。”
吴鹏表示。

找对方向之后，吴鹏的事业
终于开始步入正轨：2007年，公司
开始专门做房地产市场中介对
接，随着市场的不断变化，为满足
客户资金需求，在此基础上2010

年成立了兖州正阳担保投资有限
公司，注册资金2000万元。2012
年，随着业务的扩大，正阳担保又
在兴隆矿新成立了分公司，同时
经营正阳高档宾馆及水产养殖
业。

目前，担保公司、宾馆以及水
产养殖场都呈现出良好的发展态
势。仅担保公司一项，今年的业务
份额就已经达到1个亿。

事实上，即使找对了方向，吴
鹏的正阳担保发展仍不是一帆风
顺，正式成立后的第一单生意，就
出了问题。虽然之前进行了详实
的考察调研，但担保合同签了仅
仅几天后，客户竟然因一次意外
交通事故丧生，入行之初，吴鹏就
领略了风险的可怕。

“任何一笔业务，从信息登
记，到调查审评，到签订担保合
同，到款项落实，我们都始终严格

遵循所有公司程序，不得有丝毫
马虎。”吴鹏说，按照正阳担保的
业务流程，全流程下来大概共有
十多道把关程序，业务风险被大
大减低。而因为长时间的亲自考
察，吴鹏练出了一幅“火眼金睛”，
尤其善于识别空壳骗保者。有一
次，一个客户想做担保借款，吴鹏
到对方公司快速看了一圈，就很
干脆的推掉了这单业务。“原因很
简单，虽然对方公司大门很气派，

办公室和车间也很不错，但桌子
上厚厚一层土，生产车间大而空，
几乎没有什么有价值的东西。”

随着对行业了解的加深，吴
鹏在做担保业务方面，逐渐也有
了自己的认识。“做担保业务要分
人，我一般不看对方公司的规模，
而是首先看对方的言谈举止，说
话做事的方式，人品好，我才会考
虑进一步接触，如果人品不过关，
其他条件再好我也不会接单。”

B 事业至上，实现利益最大化

A 专研政策，增强自身竞争力

C 求稳不求快，找准方向步履坚定

B 静下心来，重新寻求发展机遇

A 创业之初，就遭受了接连失败

周锋近照。

吴鹏近照。
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