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小小长长假假与与家家电电零零距距离离
家电市场迎来马年首个“小阳春”

万达广场开业在即，全线产
品价格即将上涨，投资万达更待
何时！4 1- 7 9m 2 精装公寓仅剩最
后一批，稀缺好房源，准现房年
底交付，实景样板间让您看得
到、摸得着。好房子不等人，繁
华在即，财富机遇一闪而过，敬
请把握！

投万达就是抢时机
开业涨价前最佳

从全国各地万达广场来看，
开业前后以万达广场为中心的物
业，其租售价格都将迎来一次上
涨。而对于在售的万达广场自身
产品来说，前期万达的销售策略
就是快速出货、快速回款，随着
产品热卖、数量锐减，加上准现

房发售、大商业开业等一些利好
因素，尤其是像济宁太白路万达
广场处于城市核心地段，根本不
愁卖房，所以“坐房起价”也在
情理之中！

万达精装公寓经过前期几次
开盘的大卖，现在只剩下最后一
栋，预计最好的一些房源届时将
被一抢而空。而随着 7月份万达
广场的全面开业及年底即将交付
的万达精装公寓，其投资价值将
迅速得到兑现，太多投资者看到
这一点，纷纷出手、能抢几套抢
几套，就怕过后不止这个价！

买万达就是买繁华
中心之上价值更大

万达广场距开业不足百天，

各项工程进度、招商工作已进入
最后完善阶段，而最让老百姓关
心的，莫非就是开业后万达广场
里有什么、会带来什么样的繁华
体验！而在 3月 2 2日万达广场开
业倒计时 1 0 0天揭幕仪式上，众
多国际一线品牌商家的亮相，给
了济宁市民无限的想象！

据悉，在已签订入驻协议
的商家中，就囊括华润万家、
星巴克、必胜客、肯德基、优
衣库、H&M、屈臣氏等世界顶
级品牌商家，此外万达百货、
万达影城、大歌星、大玩家、
国美电器、奥本健身、大白鲸
世界等十大主力店均已确定入
驻！商聚人聚、人聚财聚，大
牌入驻不仅带来全新的城市中

心一站式生活享受，对于零距
离万达广场中心繁华的精装公
寓来说，更是物业价值上的巨
大飞跃！

准现房年底交付
看过实景再买万达

据悉，万达精装公寓将于
1 0 月交房，如今已全部准现房
发售。投资者能够清晰、明了
地看到现实中的房子，能让购
房者规避工期、销售、需求等
多种因素的制约，实实在在地
看到公寓的建房质量，触摸到
公寓的精装品质，感受周边各
种配套带来的便利，为购房者
提供更加直观的参考与对比，
从而降低购房风险。购买准现

房，非但可以大大缩短收房时
间 ， 还 可 享 受 成 熟 的 社 区 配
套，同时免受工程施工带来的
噪音和灰尘污染。

而作为一项投资品来说，准
现房交付意味着即买就能即住即
租即赚，资金回笼越快，投资价
值也就越大！更何况万达广场的
都会繁华盛景与每天数万次的客
流，将会带来无尽便利与无限的
潜在商机。万达精装公寓“准现
房、与万达广场共商机”的双重
投资价值，让周边其他项目望尘
莫及！

开业在即，涨价在即， 4 1 -
79m2万达精装公寓，开业前抢购
倒计时！

投资正当时，错过不再有！

开开业业即即升升值值 投投资资正正当当时时
41-79m2万达精装公寓开业前抢购倒计时

本周末将迎来清明节三天小长假，除了踏青旅游火爆外，家电市场也将掀起一个销售小高潮。据了解，自从清明节成为为三天假
期的法定节假日之后，经过连续几年的市场培育，再加上五一长假的缩短，目前已经成为家电市场当中一个阶段性的促促销节点。笔
者走访发现，济宁家电销售已经逐渐进入旺季，准新人和业主们成为这个时期的消费主力军，而空调、冰箱等应节类家家电逐渐开始
抢占主角位置。

在天气逐渐变暖的同时，
空调、冰箱这些家电也迎来了
销售高峰。据九龙家电相关负
责人介绍，前几年一进入夏季，
或者遇到天气突然变热，就会
出现市民扎堆购买空调的情
况，由于购买数量过大，安装送

货压力骤增，便会有一部分消
费者无法及时享受到清凉，这
种供需矛盾年年都会有。近几
年，卖场和空调厂家会提前推
出空调优惠购买活动，避开空
调销售高峰期，提前预热市场，
价格也更加实惠。为了迎接今

年的空调销售旺季的到来，他
们已经提前做好了充分的准
备，招聘培训空凋安装、服务等
员工，储备售后服务力量。

而业内人士也表示，在这
个时候买空调非常合算，既可
以享受价格促销带来的实惠，

同时也可以避开旺季销售高峰
衍生的人流高峰、购买高峰、安
装高峰等，轻轻松松地享受购
物的乐趣。

今年夏季对于球迷爱好者
来说有一场盛世，那就是巴西
世界杯。在市区一家家电卖场，

笔者遇到正在选购电视的孙先
生。为了更好的观看世界杯，他
准备换一台高清大屏的电视。
而据卖场销售人员介绍，像孙
先生一样为了看球赛而更换电
视的球迷们不在少数，世界杯
也带火了电视家电的销售。

虽然对于智能家电、智能
手机这些概念，我们已经不陌
生，但是去家电卖场随便逛一
逛，你还是能发现不少亮点，
曲面电视、微信电视、烘干洗
衣机等等，很多家电已经不再
拘泥于传统的形式，不仅实

用，外观也更加艺术。
在电视卖场区域，一个曲

面电视的宣传展架吸引了很多
消费者的目光。“电视是凹面
的，看着能舒服么？”在场的
消费者不禁发出这样的疑问。
据销售人员介绍，曲面电视不

同于传统的纯平电视，有一定
的弧度，而弧度是经过精密研
发设计的，高度符合人类眼球
的球面特性，能够使屏幕上每
一点到达眼睛的距离相等，消
除了屏幕边缘的视觉扭曲，可
以真切感受到弧面屏显示技术

所带来的影院级视听感受，观
感更加自然舒适。

据卖场工作人员介绍，除
了曲面电视之外，由微信延伸
而来的微信电视，比甩干更加
便利的洗衣机烘干功能等更加
智能化的新产品和设计，赢得

了很多消费者的青睐。就连空
调设计也更加人性化，形状不
再拘泥于方方正正，增加了圆
柱形、椭圆形等形状和更加漂
亮的外观图案设计，使原本笨
重呆板的空调能很好地融入到
现代感的室内设计中去。
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电视、空调销售正火热

家电加速智能化趋势

新人、业主成家电消费主力军

眼看“五一”将近，随着
天气转暖，新人们扎堆结婚的
场景也即将呈现。结婚旺季前
的这三天小长假，恰好为准新
人们集中选购家电提供了一个
好时机。与此同时，时下也正

是家装旺季，因五一长假缩
短，很多市民提前了家电购置
计划，装修、买家电同时进
行。

记者在市区几家大型家电
卖场看到，卖场和一些热门品

牌厂家纷纷推出了各种优惠促
销活动拉拢人气。据九龙家电
的相关负责人介绍，每年的这
个时节，由于临近结婚旺季，
往往是新人们扎堆购置婚庆家
电的时候，准新人们和正在装

修的业主们成为这段时期的消
费主力军。卖场会专门针对这
部分消费者推出套购产品优惠
活动，给消费者提供更多的便
利和优惠。在采访中，一对即
将在五一举行婚礼的准新人表

示，他们更偏好于一条龙、整
套系采购，会选择在信赖的大
型家电卖场一站式购齐电视、
空调、洗衣机等所需家电，这
样既方便快捷，又可以得到更
多的实惠。
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