
小伍是一名90后，两个月
前 他 贷 款 买 了 人 生 第 一 辆
车——— 致炫。如果你问小伍为
什么会贷款买车，他可能会回
答你，喜欢就买吧，没有那么
多为什么！当80后都在努力存
钱买房的时候，90后却开始贷
款买车，这就是80后与90后最
明显的区别。

感觉对了

贷款也得开回家

70后的大叔买车，多数都
会找一款适合自己的车型，他
们 觉 得 适 合 自 己 的 才 是 最 好
的。80后的青年比较理性，买
车往往会精挑细选货比三家，
直至找到一款性价比最高的。
90后买车看感觉，不管兜里有
多少钱，也不管这车是什么牌
子，感觉不对直接屏蔽，感觉

对了，贷款也得开回家！
小伍第一次见致炫是在恒大

星 光 音 乐 节 广 州 站 的 现 场 ，
“第一眼就爱上”绝不夸张。
霸气十足的“大嘴”前脸、凌
厉的鹰眼大灯、俊朗的车身腰
线、前卫的悬浮式车顶……致
炫硬朗洒脱的型男气质让小伍
过目不忘，他认定，这就是他
人生的第一辆车。

如今，人均收入在不断增
加，汽车价格却在不断下降，买一
辆车早已经不是什么难事。小伍
的致炫，总价才6 . 98万元，外观够
酷，空间够大，油耗够低，开出去
回头率高，够面子。都说丰田品质
高大上，可致炫分期付款首付才
1 . 4万元，小伍觉得自己赚了。

靠感觉买车的90后，远远不
止小伍一个。陈黎是小伍的小伙
伴，一次借小伍的致炫自驾出
游，回来之后，他觉得这款车感

觉很对，于是也出手买了一辆致
炫。可见90后买车，干脆利落，
感觉对了就出手。

除了看感觉

还关注质价比

有人说90后是脑残一代，
对 此 ， 9 0 后 只 回 应 俩 字 ： 呵
呵！其实现在90后买车，已经
不看重性价比，除了看感觉，
他们还关注质价比！质价比不
仅指产品品质和价格之间的对
比，还包括产品设计、服务等
和产品价格之间的对比，更强
调关乎车辆使用成本、时间和
精神价值。作为衡量车型可买
程度重要指标，质价比要比性
价比要求更高，它是产品综合

因素相互比较的结果，看似不
明觉厉，其实比性价比更符合
消费者日益理性的购车追求。
可见，90后看似脑残，其实消
费非常理性。

致炫这款车之所以能够打
动小伍这样的 9 0后，除了在空
间、油耗、品质等方面具有“显性
优势”之外，在安全、操控、舒适、
服务方面也具有“隐性优势”。最
直接的一点就是，购买致炫的年
轻人，可以跟凯美瑞车主一样，
享受3年或10万公里保修政策，
后顾之忧全免，这就是超高质价
比所附加的价值。

生活开启新模式

朋友圈越来越精彩

小伍说，买了致炫之后，
生活开启了一种全新的模式，
世界变小了，眼界变阔了，朋
友圈也越来越精彩！

以前周末，小伍多数会宅
在家里打游戏消磨时间，自从
拥有致炫之后，他就经常自驾
出游。精彩的旅途生活，不仅
让小伍开阔了眼界，而且认识
了越来越多的朋友。小伍还打
算过段时间自驾走川藏线去一
趟西藏。以往拍拖，逛街看电
影小伍都要跟女朋友先挤一趟
公交或地铁，碰上人多的时候
非常狼狈，有了车之后出行变
得方便快捷，而且也多了很多
制造浪漫的机会。小伍觉得，
有了人生第一辆车之后，生活
从此大不同了。

9900后后买买车车：：感感觉觉对对了了就就出出手手
先买房还是先买车？这个问题如果你问90后，相信大部分90后

会说先买车。现在，房价居高不下，年轻人都只能望“房”兴叹，
连90后网络红人马佳佳都说了：90后压根不想买房。相比房价，汽
车的价格却在不断下探，购车的门槛越来越低。而且，对于崇尚自
由的90后来说，买房意味着房奴生活的开始，而买车则意味着将迎
来更自由的生活。况且现在无论是卖萌耍酷，工作出差，还是社
交、旅行，都离不开车。有了一辆车，生活将从此大不同，所以买
车自然就成为了很多90后第一层次的需求。
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