
分分红红险险并并非非只只赚赚不不赔赔
专家提醒保险还需保障为主

保监会新规：
不同保险公司可并购

两家或两家以上的保险公
司 将 可 合 并 成 为 一 家 保 险 公
司。日前，保监会网站正式公布

《保险公司收购合并管理办法》
(以下简称“《办法》”)，允许两家
或 者 两 家 以 上 的 保 险 公 司 并
购，进一步鼓励境内外各类优
质资本特别是民间资本投资保
险业，保监会相关负责人表示，
此举标志着健全保险市场准入
退出机制工作取得了阶段性成
果。据悉，该办法将于今年6月1

日起正式施行。
《办法》将收购界定为“收

购人一次或累计取得保险公司
三分之一以上 (不含三分之一 )

股权，且成为该保险公司第一
大股东的行为；或者收购人一
次或累计取得保险公司股权虽
不足三分之一，但成为该保险
公司第一大股东，且对保险公
司实现控制的行为”。据悉，《办
法》主要规范境内保险公司的
并购行为，不包括保险公司对
非保险公司的股权投资，也不
包括保险公司对境外保险机构
的股权投资，但《办法》同时适
用于中资保险公司和外资保险
公司。

随着市民不断增强的保险意识，现在购买分红险作为理财产品的人越来越多，甚至很多人直接就将保险产品归结为一种种理财产品，认为只赚不赔。然
而现在不少保险却喜欢“装扮”一番，它的理财功能成为销售人员宣传的重点，也越来越成为老百姓关注的热点。但是是过分重视保险的理财功能，而忽略其
基本的保障作用也会误入保险消费的误区。

“高收益”成保险卖点

“当初买这款保险主要就是冲
着‘高收益’，以为既有收益又兼具
保障比理财产品合适，也没多考虑
其他问题就签了合同。但现在想想
这款产品并不合算，不但期限长，
而且保费高，每年缴纳这么多钱，
给我的经济造成很大负担，最主要
的是我感觉这个保障并不高。”6年
前，南充阆中市民付先生先后曾买
了3份分红型保险，每笔50万元。第
一笔到期后，利息共7万元。今年3月

27日，当付先生拿着单据去领第二
笔利息，却傻眼了。“同样的险种、
同样的金额，利息怎么就平白无故
少了两万呢？”

相信和付先生存在同样心理、
有类似遭遇的市民并不在少数，记
者在调查中发现，本来不确定的红
利现在却成了保险销售人员的销
售重点，“收益高，外加红利，比你
存在银行划算多了。”这样一番推
销下来大多市民都会动心。

婚婚庆庆旺旺季季到到金金饰饰消消费费量量增增高高
价格相较一月前降了近十元

本报枣庄4月7日讯(记者 韩
微) 随着婚庆旺季的到来，金饰销
售量开始有多增高。同时，各大知名
品牌黄金4月7日售价较于一月前下
降了近十元，更是助推了金饰销售。

在君山路老凤祥和老庙黄金的
销售专柜记者了解到，4月7日当天，
黄金价格分别为333元、333元。而一
个月前，老凤祥和老庙黄金售价还
分别在345元、343元。“三月中旬的时
候在周大福买了一个6g的黄金吊

坠，当时是342元每克吧，现在再一
看就已经调到333元每克了，这才一
个月我就算折了近60块钱。”市民
赵女士介绍，因为看到年初黄金价
格一直上涨，自己又没有足够购买
投资黄金的资金，就本着买涨不买
降的心里，存了点金银首饰，没想
到才一个月就降了那么多。

采访中，业内人士介绍，虽说黄
金价格自年初以来有较大程度的上
涨，但也是处于不稳定状态，特别是

近段时间，黄金价格每天都会有所变
化，所以造成很多市民购买投资困
扰，而单就黄金首饰的销售来说，反
而是随着婚庆旺季的到来，销售量开
始增加。据了解，在清明假期期间，黄
金饰品销售就有了一个小高潮，不少
营业专柜还特意推出婚嫁系列金饰，
吸引了众多年轻人的购买。

据周生生黄金销售专柜的工作
人员介绍，随着婚庆旺季的到来，又
值金价下跌，购买金饰的顾客也开

始变多。跟“中国大妈”们不同，年轻
人来买金饰在看中分量成色的同
时，更加专注于款式，金镶玉、金镶
钻类的镶嵌式饰品卖的反而比纯金
饰要好的多，“金价涨降对于年轻人
消费与否并没有太大的影响”。

“ 毕 竟 纯 金 饰 品 还 是 过 于
‘土豪’了，想投资可以直接买
金条，自己结婚的话还是想比
较 个 性 ，时 尚 一 点 。”准 备“ 五
一”结婚的小孙介绍说。

泰康人寿山东分公司成立十三周年系列活动之“圆梦春天”

2001年3月，泰康人寿正式落
户山东。十三年间，泰康人寿扎根
齐鲁，在创新中求发展，在发展中
稳健前行，成长为山东保险市场上
不可或缺的重要力量。目前，拥有
16家中心支公司、110家支公司和
服务部、227家乡镇网点，形成了遍
布全省的机构网络布局。

十三年间，泰康人寿山东分公
司以文化、人才、品牌、技术作为发
展的核心，努力发挥保险服务职

能，不断满足人民群众日益增长的
保险保障需求。赢得了齐鲁人民的
厚爱，品牌价值不断提升，先后获
得“全国诚信经营示范单位”、“全
国诚信维权承诺示范单位”、“金融
创新奖”、山东省青年文明号、山东
省消费者满意单位等荣誉。

成立十三年来，山东分公司始
终秉承“分享成功、奉献社会”的理
念，在救灾公益、大事件公益、教育
公益等一系列社会公益活动中体

现企业的社会价值。赔付金额超过
7亿元，五日内结案率91 . 5%，平均
赔付时间1 . 9天，从汶川地震、玉树
地震到舟曲泥石流，从开展慈心一
日捐、捐建“泰康图书室”到爱心助
学等，都有山东分公司的身影。

在泰康人寿山东分公司成立
十三周年之际，公司先后开展了

“捐赠聋哑学校”、“走访困难家
庭”、“公益植树”、“贵宾客户体
检”、“健康知识讲座”、“高端客户

回访”等系列回馈社会公益活动。
为更好的感谢社会各界的支持，近
期，泰康人寿山东分公司将再次推
出十三周年系列活动之“圆梦春
天”，并召开大型知识讲座，让每一
个人都有出彩的机会，助每一个人
更好的实现梦想。

携着梦想，华丽起航。未来，山
东分公司将用智慧和坚实的步伐，
开始新的跨越，打造山东市场的

“金”字招牌。

财政部将发400亿储蓄国债
3年期票面利率5%

记者3日从财政部获悉,今年
第一、二期电子式储蓄国债将于
下周开始发行 ,最大发行总额400

亿元。根据财政部公告,第一期期
限3年,票面年利率5%,最大发行额
240亿元 ;第二期期限5年 ,票面年
利率5 . 41%,最大发行额160亿元。
公告显示 ,两期国债均为固定利
率、固定期限品种。发行期均为
2014年4月10日至4月19日,2014年4

月10日起息,按年付息,每年4月10

日支付利息。第一期和第二期分
别于2017年4月10日和2019年4月
10日偿还本金并支付最后一年利
息。 (新华社)

回归理性认识分红险

“前几年分红险获得了大发展，
但这并不是偶然。”业内相关人士对
记者称。分红险最大的特征是除了
提供风险保障和合同约定的保证收
益外，客户还可以分享保险公司运

营管理分红险业务产生的部分盈
余，这一盈余即是保单红利。

其实，众多消费者的心态一
样，都希望保单还具有保值增值
的功能。“分红险并非一般意义上

的理财工具，保障性是它的最大
属性，只不过附属了分享经营收
益的功能而已。”业内相关人士在
接受记者采访时称，被习惯归类
于理财产品的分红险和万能险，

仅仅只是产品形态的不同，在“分
红”抑或“万能”的外衣下，重在对
各类风险的保障和补偿，诸如生、
老、病、死、残等，保障性是分红险
的第一属性。

提醒：中途离场保户利益受损

市场上分红险林林总总，究
竟哪一款更“实惠”？专家提示，
由于各险种的保费在保障账户
和投资账户分配比例不同、红利
计算基础不同以及各公司投资、

分红理念不同，对各险种一时一
地的“分红力度”做简单对比并
不科学。投保时，为保障功能计，
应选择实力雄厚、产品开发能力
强的公司；为长期收益计，应考

察承保公司的投资能力。
需要强调的是，保单红利是

一个变动的数字，长期持有才能
获得超越平均水平的收益。若投
保者为一时收益下降退保，不仅

保 障 利 益 和 保 证 收 益 有 折
损——— 需单方面承担较高的退
保费用损失，也享受不到长期坚
守所收获的较高收益。

(陈俊君)
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