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今日泰山

生活理财

理理财财说说明明看看不不懂懂老老人人只只问问收收益益率率
理财师：产品类型、期限、投向，这三处重点留心下

本报泰安4月8日讯(记者
赵兴超) “理财说明书的字

数太多了，上了年纪看不懂
啊。”一些老年投资者对纷繁
复杂的理财产品说明书头疼，
经常不看说明只凭收益率就
做了选择。理财师表示，说明
书并不难懂，看准预期收益、
产品期限、类型及投资方向，
先看提及风险的小号字体文
字，就能避免掉入陷阱。

“一份理财产品说明书
有20多页，我可看不了，你还
是直接告诉我收益率怎么样
吧。”6日，62岁的五马社区居
民周女士，到附近一处银行

网点咨询理财产品，看准了
一款半年期的理财产品，却
因为产品说明书发了愁。戴
着银行提供的老花镜，周女
士一字一句看起了产品说明
书，花了半个小时没看完一
半。产品说明书里的一些专
业术语，周女士还得挨个问
工作人员，有的解释半天也
弄不明白。后来眼睛酸得看
不清字，没办法，周女士只能
和工作人员要求，给她简单
说说预期年化收益率情况。

像周女士这样被产品说
明书难住的老年人，在银行理
财产品的销售过程中经常出

现。“现在老年人来买理财产
品，基本都是问问收益率、期
限，别的信息很少问。”青年路
一处银行网点理财经理说，老
年人因为视力、知识水平等原
因，很难读懂产品说明书，大
多依靠对银行工作人员的信
任，单方面由工作人员推荐和
解读，也在一定程度上埋下投
资风险，“有的产品收益率高
但并不保本，最终和投向有直
接关系，一旦没赚到钱或者赔
了本金，客户还会找向其推荐
的工作人员。”

其实，老年人读懂理财
产品说明书并不难，需要把

握几个关键点。看说明书时，
要看清产品类型保本还是不
保本，收益是固定还是浮动。
二看投资方向，股票、基金等
投向风险高，债券等则较低。
三看收益率、手续费及管理
费，实际收益理论上还要先
扣除手续费或管理费等向银
行支出的费用。四看期限，长
短选择与个人对资金的流动
性要求直接相关。理财师还
建议，有的产品说明书，会把
提 及 风 险 等 不 利 因 素 的 文
字，以小号字体显示，阅读说
明书时可先重点看小字和风
险提示。

在QQ群上听说办卡能赚钱，
张某、李某、王某做起了用别人身
份证件办理银行卡的兼职。近日，
石景山检察院以妨害信用卡管理
罪对3人提起公诉。

2012年底，年仅20岁的待业青
年张某，从一个提供兼职的QQ群
上看到有偿回收储蓄卡的消息。张
某便与对方取得联系，对方向其提
供了多名女性的身份证。张某便找
与身份证上年龄、相貌相仿的女子
去各大银行柜台办理储蓄卡。

事后，上线根据所办成的卡开
通的业务情况给予张某高额报酬。
据了解，用身份证办理的储蓄卡，
上线通常会给200元至300元不等的
报酬，用士兵证办理的或者开通网
银的储蓄卡，至少给400元报酬。

张某见有利可图又通过兼职
QQ群找到下线李某、王某，让二人
通过小广告、QQ群等方式找来多
名年轻女子，再拿张某的上线提供
的身份证，到各银行办理储蓄卡。
期间，李某、王某还使用自己的照
片伪造了士兵证，办理银行卡获取
报酬。

去年3月，三人最后一次办卡
时，银行工作人员发现办卡人持有
的身份证与本人相貌不一致，产生
怀疑遂报警。民警将三人抓获后，
还从张某家中起获7 0余张非本人
名下的银行卡。

据三人交代，他们办卡所使用
的身份证全部由QQ群认识的上线
提供。张某曾听上线说很多身份证
是花1 0元左右的价格从在校学生
手中“借”来的。据了解，今年3月，
张某、王某、李某三人因涉嫌妨害
信用卡管理罪，分别被法院判处有
期徒刑3年半、1年半和1年。目前，
三人的上线还在抓捕中，所办理银
行卡的用途、受害人数、损失金额
仍在追查中。

据京华时报

本报泰安4月8日讯(记者
赵兴超) 清明节过后，泰城

各银行集中于8日发行新理财
产品，预期年化收益率普遍降
低0 . 5个百分点左右，募集期
也降低到3天左右。理财师分
析，虽然收益率降低，但因为
募集期变短，投资者实际收益
减少并不算多，可以优先考虑
差别不大的短期产品。

刚过完清明节，沉寂了三
天的各家银行，纷纷推出新一
批理财产品。8日，记者在泰山
大街一处中国银行网点，看到
大厅内挂出了8日新出理财产
品的情况简介，一些市民对节

后理财产品的收益率并不太
满意。“3个月期的预期年化收
益率才5 . 05%，和三天前比起
来差了至少0 . 1%。”市民王女
士看了几款不同银行推出的
理财产品，感觉不太值得买
入。

确实如部分投资者所看
到的，从8日推出的新理财产
品收益率上来看，的确不太
尽如人意。记者从泰城工行、
农行、中行、建行、交行等银
行理财产品部门了解到，8

日，各家银行在节后第一天，
都各自推出了三四款理财产
品，期限从一个月到半年期

均有覆盖。预期年化收益率
上，因为普遍较低，如一个月
期产品大约在4 . 6%左右，三
个月期产品在5 . 0%左右，对
投资者吸引力较节前减小不
少。这两个期限的产品，对比
节前发行产品的5 . 0%和5 . 4%

收益率，低了0 . 5个百分点左
右。虽然工商银行、建设银行
等也新发行了预期年化收益
率超过5 . 6%的产品，但投资
门槛较高，分别为 5 0万和 1 0

万，且风险评级稍高，不太适
合普通投资者购入。

不过值得注意的是，各
家银行新推出的理财产品虽

然收益率普遍降低，但募集
期不约而同保持了短期的一
致特点。包括工商银行、农业
银行、中国银行等多家国有
银行在内，各银行8日新推产
品募集期集中从8日到10日，
只有三天时间。理财师表示，
如此短的募集期，缩短了资
金计息的空档期，对投资者
来说是好事，最大限度保证
投资者的收益，避免长募集
期造成的收益“被平摊”。建
议投资者关注短期产品，因
为目前短期产品与中长期产
品收益差别有限，还可以等待
下一波高收益产品的到来。

本报泰安4月8日讯(记者
赵兴超) 3月31日，市民赵

女士急需理财通内的资金赎
回时，本来实时到账的赎回却
在2天后才到账。进入4月份，
微信理财通悄然将原先T+0的
赎回标准改为T+1标准，实时
赎回不再，流动性大为降低。

3月31日，市民赵女士接
到同学苏女士的求助电话，苏
女士月底存款任务没有完成，
急需赵女士帮忙存入一笔资
金。刚好，赵女士在微信理财
通里放着5万元流动资金，她

答应了下来，答应早上就赎
回，下午存进银行。赵女士之
前多次赎回过理财通内的资
金，明白其赎回机制是T+0机
制，也就是当天赎回操作当天
资金到账，最多一两个小时就
能到账。而3月31日赵女士上
午11点操作赎回后，一直等到
晚上7点多，也没有收到资金
到账的消息。“同学等到晚上7

点半，最后因为我答应的钱没
到账，也没完成一季度任务。”
赵女士觉得很内疚。

4月2日，赵女士才收到从

理财通赎回的这笔资金，但已
经于事无补。她再次登录理财
通，在赎回界面发现，赎回方
式变了样，分成快速赎回和普
通赎回。按照理财通的解释，
当天17点前快速赎回可当天
到账，17点之后第二天到账。
普通赎回工作日15点之前赎
回第二个工作日到账，15点之
后第三个工作日到账。6日，记
者体验赎回时，选择快速赎回
被告知当天快速赎回总额度
已满，只能采用普通赎回。同
时，快速赎回还限制单笔2万，

每日三笔，普通赎回则没有额
度和次数限制。

“货币基金通用的赎回机
制是T+1，理财通之前采用的
T+0实际上是公司自己垫资，
为吸引客户才这么做的。当资
金紧张时，就难以做到所宣传
的T+0赎回了。”泰城一家国有
银行理财经理李先生分析，在
改变T+0的赎回机制后，理财
通这样的理财方式在赎回上
就没有优势了，无法保证投资
者资金流动性最大化，会有更
多客户流失。

清明节后理财产品变化大

收收益益率率普普降降00 .. 55%%，，募募集集期期短短至至33天天

被微信理财“普通赎回”晃了下

想想赎赎回回五五万万元元落落了了空空

持他人身份证
骗领70张银行卡

经过了数年的辛苦
“铺设”，上市银行中间业
务收入在去年终于进入了
发展的快车道。7家股份制
银行的手续费和佣金净收
入增速均超过40%，其中平
安 银 行 增 速 最 快 达 到
82 . 73%。中间业务占比方
面，8家银行的手续费及佣
金净收入的占比超过20%，
民生、光大、招行、兴业超
越国有大行，占据前四位。
不仅如此，已公布的几家
股份制银行的银行卡手续
费及佣金净收入，频现增
速翻番。

数据显示，2013年已公

布的12家上市银行手续费
及佣金净收入为5568 . 65亿
元，较2012年的4555 . 85亿元
增加逾千亿元。其中，平安
银行、浦发银行、兴业银
行、光大银行、中信银行、
招商银行和民生银行分别
较 2 0 1 2 年增长 8 2 . 7 3 % 、
58 . 98%、57 . 75%、57 . 74%、
49 . 96%、47 . 85%和45 . 96%。

中间业务收入占比方
面，民生银行、光大银行、
招商银行、兴业银行、工
行、建行、中行、平安银行
等8家银行的手续费及佣
金净收入占营业收入比例
均超过20%。截至2012年年

末，该排行的前三名依次
为建行、民生银行和工行，
也就是说，今年前三甲变
化巨大。从规模上看，四大
行仍然稳坐前几位，民生
银行和招商银行则超越交
通银行，分别位列第五、六
位。

分析人士指出，在利
率市场化的大背景下，净
利增速下降、息差收窄，迫
使银行在中间业务方面不
得不转型，而在转型的过
程当中，各家银行开始分
道扬镳，探索差异化的发
展道路。

据证券日报

银行卡手续费收入猛增

上市银行中间业务收入占比重排位
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