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棋棋童装

位于海滨二路海滨商贸中
心 1 楼南门 B-1-11，主营韩国
一线品牌童装，立足于韩国的
风格与品味，始终本着时尚、个
性、有型的风格紧跟时尚潮流，
追逐个性发展。优质的纯棉面
料，柔软舒适吸汗透气不变形，
做工优良精致。

胖太太服饰

位于海滨商贸中心2楼
A2-19- 1，主营时尚民族服
饰，适合30-50岁不同年龄段
爱美女性的追求，服饰以棉麻
布为主，宽大、舒适、环保，高
档的服装、中档的消费，是您
不错的选择。

兰蔻皮草行

让品质不在奢侈，让生活
充满时尚，王府大街兰蔻皮草
行主营品牌兰蔻、阿玛尼、香奈
儿，男女皮装、皮草、水貂等。皮
草新款上市，厂家直销，0 利润
推广，价格最低。凡在该店购买
的皮衣终生免费保养。

暖倍儿

十月妈咪品牌入驻王府大
街暖倍儿专卖店，根据妇女孕
期的生理、心理特点，加上精良
的工艺、专业的制作，开发出合
适各季穿着的孕妇时装及内衣
系列，填补了孕期妇女美扮自
我的缺憾。

胖人坊

位于百货大楼西 200 米武
装部对面，胖体女性的衣橱，作
为专业穿衣顾问，打造不一样
的你，让广大胖友穿出自信与
魅力。一次性消费满 800 元可办
理会员卡，会员享九折优惠。持

本报可享受会员价。

SA 思尔·艾柏羽绒服

位于百货大楼西门对过，
主要针对具有较高文化品味、
懂得享受生活、热爱时尚的职
场精英、商政人士，产品张扬而
不失内蕴、时尚而不显媚俗，让
羽绒服摆脱以往的笨重，力求
使人们着装简约时尚，在精致
中散发着成熟优雅的情怀。

莱特妮丝

莱特妮丝是一家专业内衣
精品店，主打产品为莱特妮丝
调整型内衣。持本报到店购买
内衣的顾客，可享受9折优惠。

安奈儿童装

秋装新品上市，夏装清仓6

折优惠。在该店一次性购买满
300 元即可成为会员，会员平日
享受 8.8 折优惠。

亦谷yigue

夏天主打连衣裙和礼服，
冬天主打大衣系列。新款服装
上市，会员享受8 .8折优惠。持本
报进店，可在现有折扣基础上，
再享受9.5折的优惠。

立奢服饰

该店位于王府大街二楼，
安静、舒适，顾客可以放松的
试穿各式各样的衣服，还可以
在本店的休闲小吧内看书、喝
茶，在购物的同时放松您的心
情。

比比我童装

该店为韩国品牌比比我童
装专卖店，服装款式新颖靓丽，
韩范儿十足，是年轻妈妈们的
首选童装品牌。持本报到店可
享 8 折优惠。

本报记者 王在辉

2013 年夏末，周旋于全国大小
招商加盟展销会的丁玮身心俱疲，
上海之行带回的各色资料装满了整
个箱子，翻了一圈不过是热门的奶
茶，咖啡，洗衣等项目，新型的莫过
于奢侈品护理还有产后修复。商机
貌似是无限，可是此时的丁玮，并不
知道该从何做起，也不知道继续搜
寻下去的意义和价值是什么。

走遍全国展会寻商机

机缘巧合遇水族行业

了解丁玮的人都知道，她是个有
魄力、有闯劲儿的姑娘。92 年的她在
心智上更加成熟，更有担当。“之前做
了一段时间的房地产代理，后来压力
太大就准备改行了。”丁玮笑着说。

“我不怕创业的艰难，因为我坚信一
份耕耘一份收获。”说这句话时，依然
能感受到丁玮初做决定时满满的信
心。2013 年初，在地产行业刚刚崭露
头角的丁玮选择带着自己的第一桶
金开始寻找创业项目。

沉甸甸的除了行李箱的重量还
有心情。重新站在人生的十字街口
的丁玮是端正谨慎的，整整花费了
半年的时间奔走着寻找项目。丁玮
向记者介绍，最后选择水族行业，看
似机缘巧合其实冥冥之中早有注
定。粗糙和十年不变的水族箱造型
已经不能匹配新潮的家居和日益提
高的生活品质。高端水族市场的空
白让丁玮看到了商机。

“琶洲展会寻找商机失望而归
的时候，是一个朋友托我去花鸟鱼
虫市场买宠物，意外邂逅水秀坊水
族，惊讶水族箱竟然也可以这么雅
致！当我了解到它不仅有大方的外
表，内在更是多项国家专利的时候，
就下定决心把它带到日照来。”丁玮
对记者说。

从亏损到盈利

以新创意赢得市场

回顾创业之初，因为店铺选址
在观海苑国际家居广场的南门大
厅，所有的安装、布景、调试都只能
在夜晚进行。白天需要卖货，所以一
天只能睡 3 个小时。向来做事认真
的丁玮，连造景的每一粒沙子都要
亲自清洗，耐心布置。

凡事亲力亲为让丁玮有更多的
想法和创意，她设计了日照仅有的

“沙河造景”，这一设计如果水族箱
中铺的是细沙，就会形成细沙缓缓
流动的效果，气泡条的运用更是让
水族箱更加的灵动！

选择新的商场，就意味着客源
的不稳定，试营业两个月亏损近 3

万元，第三个月已经没有可流动的
资金。就在这窘迫之际，丁玮接到一
个大订单，正是“沙河造景”为水秀
坊赢得了顾客，这一单可以说是解
燃眉之急的救命钱。11 月和 12 月

是水秀坊转折点，填平之前所有的
亏损，薄有盈余。

真诚服务

老客户主动帮宣传

客户的鼓励和认可，是丁玮坚
持创业的强心针。“对于一个新店来
说，口碑宣传太重要了，而我的每一
个客户都成了水秀坊的宣传大使。
店里每天都会来几个老客户，遇到
新的客户她们都会为我们宣传。”丁
玮向记者介绍。店里所有的水族设
备，水族用品，鱼粮，鱼药专为老客
户提供优质方便特惠的半价服务。

丁玮说，“水秀坊服务您一辈
子！”是我们的口号。营业至今 10 个
月了，店铺扩展到 2 家，为丰富品
种，丁玮又相继拿下了广州杰能水
族的山东大区总代理还有山东本土
品牌森贝尔的地区总代理。

“我走在奋斗的路上，努力并坚
持着，成功一定不遥远。”年轻的丁
玮总是这样说。

本版文/片 逛街记者 辛周伦 王在辉

23 岁的丁玮自主创业开起水族馆

营营业业十十个个月月，，开开两两家家分分店店

水秀坊水族在丁玮的耐心经营下已经开了第二家店。
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