
C032014年4月14日 星期一

编辑：常学艺 组版：赵秋红

今日德州

关注

由本报等多个单位主办的春季车展圆满落幕

““最最低低价价””促促销销带带火火购购车车盛盛宴宴
花絮

多数消费者

最看重价格

13日是2014德州春季车展的最
后一天，告别前两日的阴冷天气，这
一天显得格外和谐，而对于最后一
天的销售时机，工作人员更是倍加
珍惜。记者了解到，车展上购车者更
看重的是价格，而容易忽视车的性
能。

记者随机采访了别克、中华、大
众、比亚迪、奔驰、丰田、尼桑等7个
品牌车的工作人员，对于“车展上购
车者更看重的是哪一点？”这一问
题，除尼桑以外，其他6个品牌的回
答都是：价格。“车展上购车者最容
易忽视的是性能。”通途别克的工作
人员称，虽然购车者对品牌形象的
认知度有所提高，但价格对于购车
者的吸引更大，他们对于车的油耗、
安全性、售后服务等关注度不大，购
车者的购车眼光不够长远。尼桑品
牌的工作人员刘先生说，购车者首
先看重品牌，其次看重性能，但更多
只停留在车的外观等一些表面的东
西，对于内在性能，比如用料、油耗
等的挖掘不够深。

本报见习记者 徐良

选定一款车

便宜八千元

11日上午11时许，在车展现场，
市民张先生和儿子“吵”了一架。“比
之前咱们选车时便宜8000元钱，再
不订车还等什么啊。”张先生说，儿
子准备“五一”结婚，从春节前就开
始着手选车，想挑选一部性价比较
高的爱车。“现在买了之后，正好在
婚礼现场派上用场，还能优惠八千
元钱，很合适。”

张先生的爱人李女士介绍，家
里已经有一辆车，他们老两口已经
退休在家，平时经常开着出门游玩，
所以想趁着车展优惠期间，给儿子
置办一辆新车。

“买房装修房子、订婚等，已经
花了很大一部分积蓄，现在不着急
买车，但女方一直催着买，我父母就
想早晚都是买，也一直催着赶紧选
车买车。”张强说。

本报记者 孙婷婷

车展一口价

车子卖得欢

本报4月13日讯(记者 孙
婷婷) 4月11日-13日，由本报
等多个单位主办的2014德州春
季车展，在澳德乐时代广场隆
重举行。巨大的优惠幅度成为
车展最大亮点，“直降4万元”

“最高优惠2 . 5万元”等吸引市
民驻足选车订车。

“科帕奇直降4万元”“赛欧

直降1万元，现价49999元，办理
分期，还可享受18个月免息”；

“马自达星骋最高优惠2 . 5万
元”；“英朗GT直降26700元”等
降价信息，都被各大参展商摆
在了最显眼的位置。

“1月份、4月份、5月份是上
半年汽车销售最火的三个月份，
春季车展也成为各大经销商完成

任务量的重头戏。”鸿润雪佛兰4S
店工作人员告诉记者，此次车展
降价力度空前，为的就是让消费
者真真正正得到实惠。

“之前去4S店里看车，他们
会准备礼品作为吸引消费者的
亮点，但最终价格上的优惠力
度没有特别大，这次车展部分
车型价格直接降到了最低。”市

民刘红宇介绍，他希望可以在
“五一”之前提车。

2014德州春季车展上，共
计有50余家经销商，300多辆汽
车参展，品牌齐全，规模宏大，
各经销商的活动更是丰富多
彩，扫二维码赠送纸抽、茶叶
蛋，人体彩绘，模特走秀大赛等
活动，更是不断吸引市民驻足。

现场

装点车辆吸引年轻人

“现在国产车开上几年
也出不了问题，但是能便宜
很多。”4月11日到13日，车展
上，国产汽车因为价格优势，
颇受消费者欢迎。

1 2 日 上 午 ，在 陆 风 汽
车的展位前，其多款 S U V

车 型 颇 吸 引 了 很 多 目 光 。
从陵县来看车的刘先生表
示 ，刚 才 看 了 不 少 合 资 品
牌的SUV，但价格挺高。类
似 的 车 型 ，合 资 品 牌 要 比
国 产 品 牌 贵 四 五 成 。同 是
S U V ，合资品牌的都在 1 5

万以上，贵的二三十万，而

国产品牌比较好的才 1 2万
多 ，刘 先 生 倾 向 买 辆 国 产
品牌的车。

吉利汽车、比亚迪汽车
的展位前，也都吸引了诸多
顾客。一位王姓先生告诉记
者，他朋友之前开的是一款
比亚迪汽车，开了三年从来
没有维修过。

陆风汽车的销售人员介
绍，国产汽车现在取得了长
足的进步，很多优点可圈可
点，价格还相对便宜，用起来
没有问题。

本报记者 董传同

国产车价格优势不减

为了吸引顾客的眼球，
各品牌汽车4S店均推出了让
利优惠活动。“价格优惠，奖
品多多”，让市民真正享受到
优惠。

记者在车展现场看到，
德州华润汽贸有限公司推出
扫微信送钥匙扣，订车砸金
蛋中大奖的活动，奖品包括
导航仪、电水壶、毛绒玩具、
纪念杯子等。德州银港中华
4S店同样推出了订车有礼的
活动，奖品包括电冰箱、饮水
机等家用电器。

“我们准备的小礼品都
是比较实用的，也起到了很
好的吸引人气的效果。”传祺

汽车经销商介绍。同时不少
经销商还推出微信“集赞”送
水杯的活动，只要每个微信
客户端收集30个赞即可获得
纪念水杯一个。

“春季车展将各大品牌
汽车集合在一个地方，让我
可以现场做性价比，省去了
去各个4 S店的麻烦。”正在
试乘大众POLO汽车的李女
士和家人孩子一起来选车。

“买车不仅可以享受价格优
惠，还有这么多奖品，挺合
算的。”参加抽奖活动，李女
士对于收获一个电水壶，很
是惊喜。

本报见习记者 楚俊玉

收集30个赞给个奖品

2014德州春季车展上迎
来了大批消费者，其中不乏
河北、菏泽等外地市民，车展
辐射力可见一斑。

“听说德州有车展，特意
赶过来看看，买个车自己家
用，七八万的就行，主要是得
省油，配置好点的。”11日上
午，河北市民王女士说，她看
上了好几款车，但选择哪一
款还在犹豫。

在雪佛兰汽车的展区，
销售人员告诉记者，来此选
车的外地市民也有很多，刚
刚有一对县里的夫妇，他们

那里的路况不是太好，而且
还经常到偏僻的农村，对车
的损耗比较大，我就为他们
推荐了科帕奇，车的底盘比
较稳，抓地力强，越野能力也
不错。

“之所以从这么远的地
方过来选车，是因为我的一
个朋友告诉我此次车展规模
不小，优惠力度也很大，为了
选一辆性价比更高的车，跑
这么远，值得。”一位从菏泽
赶来买车的刘先生说。

本报记者 刘振 见习记
者 张延宁

外地市民也来凑热闹

4月11日上午10时左右，从庆云
赶来参加车展的张玉峰打算挑一辆
四五万的小排量汽车，“刚看了一款
赛欧，比在4S店的便宜不少，立马交
钱订购了！”

张玉峰说，他家里已经有一辆
车，但因油价上涨，想再买辆汽车改
气用。在车展上一圈转下来，感觉赛
欧不管是从价钱上还是性能上都不
错，尤其是这次车展超低价格更让
他心动。“和家里商量后，立马就交
钱订购了。”

市民李先生在本报看到澳德乐
时代广场有车展，一大早就从武城
赶过来了。“今天我买车便宜了2000

块钱，这回真是赚到了。”
“车展第一天光我自己就订

出去三辆车。”一家汽车销售人员
刘杰说，车展上所有厂家都打出
了最低价，他们也对所有车型的
价格做出调整，实行“车展一口
价”，保证市民最低价格享受最优
服务。

本报记者 李榕

眼下正是结婚的“密集
期”，不少准夫妻牵手来车展
选“婚车”，一些参展商瞄准
商机适合推出家用“婚车”，
并将其装扮成“可爱系”、“甜
蜜系”等风格来吸引买车人。

13日，在本田品牌展区，
80后小伙王先生正带着爱人
试驾一款本田思域车型，5月
2 1日是这对准夫妻举办婚
礼的日子，眼下万事俱备只
差 一 辆 称 心 的 家 用 婚 车 。

“我们都年轻，外观样子要
年轻时尚些，家用的话还要
空间大一些、油耗小点。”王
先生说，一开始家里老人倾
向于样子稳重的大众系列，

但他们俩更喜欢造型时尚的
日系车。

在车展现场，不少参展
商适时推出了一些适合结婚
家用的紧凑级轿车，并用气
球、彩带、毛绒玩具等装饰物
把参展车装扮一新，有的车
辆还装上了“假睫毛”和“礼
帽”，吸引了不少年轻人上前
询问。“很多年轻人买车都是
奔着结婚用的，这类车型的
售价一般都在10万左右，车
身颜色以暖色调为主，最关
键的是空间大、油耗低，经济
适用。”丰田品牌经销商李女
士介绍。

本报记者 刘振

现场人气高涨，各个品牌展区内挤满选车、赏车的市民。 本报记者 马志勇 王小会 摄影报道
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