
团购在近两年成为了一个
非常时髦的名词，许多消费者认
为，团购就是大家一起买东西，
便宜，划算。严格定义来说，团购
就是团体购物，指认识或不认识
的消费者联合起来，加大与商家
的谈判能力，以求得最优价格的
一种购物方式。团购的目的在
于，让每一个人都能找到更优惠
的团购商，让不相识的消费者共
同享受物美价廉的服务。

团购经过近两年来的迅速
发展，已经有了一套非常完善的
体系，专业的团购组织的团购流
程：

1 .注册成为团购组织的会员
2 .向团购组织提交你的购买

消费意向或者直接报名参加已
有团购活动

3 .收到团购组织者的活动邀
请

4 .在约定时间前往活动地点
参加团购活动

5 .挑好自己要购买的产品后
下单

6 .验货付款提货
团购的好处主要表现在两

方面：一是团购价格低于产品市
场最低零售价，二是产品的质量
和服务能够得到有效的保证。

团购能够带来上述好处的
原因：一是参加团购能够有效降
低消费者的交易成本，在保证质
量和服务的前提下，获得合理的
低价格。团购实质相当于批发，
团购价格相当于产品在团购数
量时的批发价格。通过网络团
购，可以将被动的分散购买变成
主动的大宗购买，所以购买同样
质量的产品，能够享受更低的价
格和更优质的服务。二是能够彻

底转变传统消费行为中，因市场
不透明和信息不对称，而导致的
消费者弱势地位。通过参加团购
更多地了解产品的规格、性能、
合理价格区间，并参考团购组织
者和其他购买者对产品客观公
正的评价，在购买和服务过程中
占据主动地位，真正买到质量
好、服务好、价格合理、称心如意
的产品，达到省时、省心、省力、
省钱的目的。

下面我们通过一个消费者
中间的案列来分析一下团购的
本质。

创维电视是彩电行业中的
佼佼者，他通过团购的形式组织
了深化版——— 创维万人大团购。
纵观09年——— 13年，创维经历的

五届万人大团购中，首先都是由
渠道作为团长，发起团购，消费
者通过比较价格、产品了解，最
终决定跟团。此时，创维的电视
就已经将价格设置为团购价，如
2012年，在杭州，55寸E800A，团
购价9799元，起团人数是140人。
在活动开始的第二天上午，团购
人数就超过了140人，于是完成
了这次交易，同时也满足了顾客
占便宜的心理。据奥维数据显
示，在第一届万人大团购到第五
届中，分别实现了1 . 2亿、2 . 3亿、
4 . 5亿、5 . 4亿、6 . 7亿。可想而知，
消费者对团购呈乐观积极态度，
同时消费者的意识升华比较快，
能够获得消费者信任。

但是，互联网时代，各种品

牌都在做万人大团购了。并且对
于消费者来说，万人大团购哪儿
都一样，没有了原先的吸引力。
创维经过改良，在万人大团购的
基础上衍生了“创维第六届万人
大团购”再掀电视风暴。通过团
上团的方式彻底改变了传统的
团购模式。即在设置完团购价
格，消费者满足参团人数以后，
还能够进行团购降价，做到了人
越多，价越低。4月18—20日，菏
泽创维各大专柜可以咨询。

总的来说，团购的本质已经
从最初的团长发起团购、定价、
然后成交，到现在全新的团购模
式——— 发起团购、定价、参团、团
上团、然后成交。以后的团购模
式随着商业环境和科技的变化

必定再次发生改变，是仍然率先
在家电行业创维诞生，还是在其
他行业有新的突破，我们拭目以
待。

创维前五届大团购家喻户
晓，是家电行业的一个神奇之
举，同时也取得战果累累，4月18
日将开启创维第六届万人大团
购普惠全民，在行业内首创团上
团模式(人越多价越低，每个人
的参与都会产生一次价格的变
动)。

全国首款搭载专属电视的
天 赐 操 作 系 统 极 速 8 核 电 视
65E510E荣耀上市。

选择65E510E四大优势：

1、极致窄边，漂亮时尚。
0 . 59cm极窄边框，“金”致有型，
32道钻石切面工艺，浑然天成。

2、极速8核，功能齐全。4核
CPU+4核GPU,内置无线网卡。

3、微信点播，极速体验。手
机点播电影，微信玩转电视，远
程控制电视。

4、搭载专属电视的天赐系
统操作更简单。搭载专为电视而
生的操作系统——— 天赐操作系
统。挑战世界里记录，价格劲爆，
空前绝后仅此一次

创维专注健康科技，将科
技、健康作为发展第一要念，引
领家电行业向前发展，同时连续
八年获得彩电销售冠军。

4月18日-20日，菏泽市区、
县城各大家电卖场创维专柜诚
邀您的参与，共同见证第六届万
人大团购火爆场面。错过这次，
再等一年，您不得不来！

（宋玉齐）

全民关注4月18-20日
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