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22001144齐齐鲁鲁((济济宁宁))春春季季车车展展明明日日开开展展
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本刊 施园

今年春节后的济宁车市，不温不火，整
体表现平淡。在这种市场环境下，齐鲁(济
宁)春季车展无疑成为振奋济宁春季车市的强
心针。届时，众多车型将齐聚车展，而各大
汽车经销商也将针对车展量身打造出众多的
优惠政策，本年度最佳购车时机就在明天。

记者在本届车展组委会了解到，本届齐
鲁(济宁)春季车展是鲁西南地区市场规模最
大、档次最高的春季车展，以促进汽车销售和
服务衔接为宗旨，采用观展和现场体验相结
合的方式，联合各大汽车品牌销售商，推出超
低特惠的价格政策及车展特价车，真正为消
费者提供实际的购车实惠。齐鲁(济宁)春季车
展将为消费者、汽车经销商和生产厂家搭建
汽车贸易平台，打造上半年济宁最具规模的
汽车狂欢生活派对。

优惠是车展主旋律

为了在本届车展上取得良好的销售业
绩，各大汽车经销商都拿出了十二万分的诚
意。优惠涵盖了高中低档所有车型。无论是
豪华车、中级车，还是经济车型，都有让消
费者惊喜的优惠活动。一位汽车品牌经销商
告诉记者：“为了参加这次车展，我们特意
推出了全系车型的大幅优惠，有些提车困难
的车型我们还提前从厂家申请了一批现车。
除了价格和礼包等优惠外，我们在车展现场
还将为所有订车者赠送一些售后服务。”

新车上市提人气

与往年相比，今年齐鲁(济宁)春季车展
期间亮相的新车特别多，一些消费者非常期
待的新车也将如期而至。

据经销商介绍，新车对市场人气的带动
非常明显。每次有新车型上市后，4S店的来
电或客流量，比上市前几乎增加50%以上，
对其他车型的销量也有很大的带动。据悉，
目前各汽车商家开始积极调配，准备充足的
现车货源，以满足车展期间可能出现的新车
供不应求的局面。

i车团购车服务更周到

齐鲁i车团的会员们也将参与到本次车展
中，到车展现场选车购车，大家抱团砍价。
跟着齐鲁i车团一起买车，价格的吸引力最关
键。量大从优，团购形成的人数越多，经销
商给予的优惠可能就会越大。具体优惠价格
要根据不同车型而定。齐鲁i车团在一定程度
上填补了汽车市场“售前服务”的空白。买
车相对于购买其他商品要复杂得多。比如，
关于汽车的知识、保险、贷款等，普通人很
难了解。因此，在信息上，买卖双方是不对
称的，而团购可以弥补这个不对称。在本次
车展上，相信i车团的会员们都会有所斩获。

中级车是主力军 豪车惊艳

值得一提的是，在这场济宁车市盛宴中
唱主的依旧是中高端车型，其中紧凑级、中高
级、豪华车为众商家的展出焦点，此举也迎合
了国内高端乘用车市场上扬的消费趋势，以
满足不同消费者对于高端车的个性化需求。

较以往车展，本届展出的经济型车辆比
例和和往往届届持持平平，紧凑型车和中级车渐渐成为
车展的生力军，豪车的数量也增加了许多。
玛莎拉蒂、坦途、奔驰、宝马、路虎、捷
豹、凯迪拉克、Jeep、英菲尼迪、雷克萨斯
等品牌悉数到场，届时将会让到场市民大饱
眼福。

时时间间：：44月月1188--2200日日
地地点点：：济济宁宁市市体体育育馆馆
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