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重磅

““蓝蓝印印””末末班班车车真真的的那那么么灵灵？？
天津蓝印户口5月底将停办，为子女高考滨州市民盲目扎堆看房

教育畸形催生

“蓝印怪胎”

马上就评

蓝印取消
去津看房人数增多

近日，记者调查发现，在城
区渤海七路、十路，黄河五路、六
路等不同路段，办理天津蓝印户
口的广告都被放在显眼的位置。
在黄河六路与渤海七路交叉口，

“天津蓝印户口，5月31日停办，
现房30万”的宣传条幅更是吸引
了许多路人观看。“5月31日停
办”是蓝印将取消的消息出来后
新粘贴上去的。记者以办理蓝印
户口为由拨打上面的电话了解
到，办理人员正拉着4位想办理
蓝印户口的市民在去天津看房
的高速路上，并告诉记者回头再
联系。

记者在银座黄河店以北的
天津蓝印购房网滨州接待处了
解到，只要在塘沽区、武清区和
宝坻区购房就可以获得蓝印户
口。接待处赵经理告诉记者，办
理蓝印户口需要家里不超过两
个孩子才行，持蓝印户口学生在
天津参加高考，必须考前三年就
取得户口并取得天津市普通高
中正式学籍，因此只适合小学生
或是初中生。

在简单介绍后，赵经理极力
向记者推荐塘沽区的房子，整体
办下来价格要在70万左右。当记
者因贵而推辞时，她又介绍起宝
坻区的房子，价格相对便宜，全
套费用不到40万。赵经理在向记
者介绍的过程中，不断地接到电
话，并约定去天津看房的时间。
她说：“自从蓝印取消的消息出
来后，最近办理蓝印的人数比平
时多了，去天津看房子也频繁
了。”在黄河五路渤海十一路交
叉口附近的一家天津蓝印办理
处，王丽(化名)告诉记者，负责
人带着客户去天津看房了，最快
要晚上10点才能回来，这里暂时
由她接待，对有办理蓝印意向的
市民进行登记，负责人回来后会
回电，记者发现留电话的市民确
实不少。

家长瞒着孩子买房
却不住房

记者在和赵经理的交谈过
程中了解到，来办理蓝印户口的
学生家长都希望自己的孩子能
上所好的大学，而且大部分家长
都是瞒着孩子办的，生怕孩子知
道以后学习的劲头松下来。

前来办理蓝印的王女士说：
“家里就一个男孩，今年上初一

了，离高考还有几年，但是也快
了，省内考生太多，今年听说有
57万人，而天津的考生才6万左
右，办个蓝印能让孩子在高考中
少些竞争对手。

本来想明年甚至后年再办
蓝印的张女士由于政策的变化，
不得已提前办理了。专门办理蓝
印户口的王丽也为自己的孩子
办理了蓝印，她告诉记者，孩子
现在在清怡中学上六年级，但是
想提前为孩子做打算。

记者了解到，很多购房的市
民并不是为了前去居住，而是单
纯为获得蓝印户口，为孩子的高
考打算。之所以看房只是为了等
孩子高考以后能够作为二手房
再卖出去。王丽说：“因为，天津
和山东的考题不一样，获得蓝印
户口的学生一般都会去天津读
高中，家长在滨州都有正经工作
和生意，也不可能前去陪读，因
此学生是住校，房子买了根本不
会有人去住。”张女士认为，孩子
过了高考这一关，上大学、工作
都不一定会在天津，因此宝坻区
的乡镇上的低价房子成了她的
选择。

“高考移民”
是办理蓝印的主因

经过调查，记者了解到，为
了高考办理蓝印最常见，也最
普遍。赵经理告诉记者，来办蓝
印的都是同一个原因，就是为
孩子高考。王丽也表示，在前来
办理蓝印的家长中，目的和想
法大多是相同的。“你在哪个区
买房子只能上哪个区的高中，
要是跨区域还要专门缴纳借读
费，我在给家长推荐房子时，很
多家长们考虑的更多的是这个
区的高中是不是好。像宝坻一
中比较好，这个学校所在的区
的房子就很受家长们欢迎。”王
丽说。

数十万的费用一般家庭
根本承担不起，专门办理蓝印
户口的张林 (化名 )向记者透
露，他们经常对前来办理蓝印
的市民进行职业询问，他发
现，办理蓝印的一般是特殊身
份背景，非常重视子女的教
育，大都是当官的或是做生意
的。更有业内人士提醒，到天
津买房，如果只为了子女高考
降分，那可要斟酌仔细了。户
口到底能不能办妥，分数到底
能不能降低，都还是未知数。
更有人士指出，蓝印，只不过
是个噱头而已。

天津市政府4月18日发布消息，自2014年5月31日起，停止外省市户籍人员通过购买商品住房、投资兴办企业和引进人才
办理蓝印户口。这就意味着，外省人员想通过在津买房获得蓝印户口，从而降低子女在高考中的淘汰率即将成为历史。。山东
作为高考大省，今年考生将近60万，蓝印取消的消息一出，很多滨州的家长希望能赶上蓝印户口的末班车，出现了扎堆去津
看房的现象。

本报记者 谭正正

一市民经过蓝印户口宣传广告前。 本报见习记者 于雪莹 摄

天津将于5月31日取消蓝印
户口政策消息一爆出，坊间对此
态度迥异、议论纷纷。蓝印户口政
策出台初期原本是为解决农民进
城落户、投靠亲属落户等问题，然
而过去的20年，“高考移民”却搭
着政策的便车成为了蓝印户口的
绝对主力。蓝印变质，与其责备政
策初期的不健全，不如诟病教育
畸形发展催生的这一怪胎。

一项本来利民的政策在事势
变化中渐成利益中心，吸引着各
寻益方不断靠近，最终失去了本
来的面目。在蓝印户口政策的流
变中，购房者必须是一次性付款，
必须买现房，必须买新开发的商
品房这一铁规，成为蓝印户口获
得者不可逾越的鸿沟。当寻求公
平教育的考生追着载有蓝印户口
的房产“马车”，双方为了各自的
利益你跑我追，“蓝印”在错误的
道路上越走越远。所谓的教育公
平成为了房市攫取利益挥动的大
旗，撕下美丽的面纱，我们看到的
只是利益脚下被蔑视的教育卑微
的面孔。

我们并不纠结于楼市“勾搭”
上教育谁是主动方，这样的政策
已经让教育成为了挽救楼市的一
棵稻草。大量金钱换来无人居住
的异地空房成为了争夺教育优势
资源的敲门砖和通行证，这巨大
的成本背后除了教育发展畸形之
外，也凸显了大众对于教育资源
均衡发展的强烈苛求。

蓝印的取消似乎给非津考生
泼了一盆冷水，然而真正能够获
得蓝印户口的也只是有能力付出
高昂成本的少数人，更多的考生
依旧演绎着教育不公平下的高分
上差学的悲剧。一言以蔽之，要想
真正消除“蓝印”背后反映的教育
问题，实现教育资源均等化、公平
化才是王道。

本报记者 谭正正

做有责任的商超，开业不搞庆典让利于民

银银座座华华星星店店盛盛装装开开业业
本报讯 4月18日，滨州

银座第九家门店——— 华星店
隆重开业。该店位于黄河二路
与渤海二十一路交叉口处，毗
邻长途汽车总站，为地上二层
建筑，总建筑面积约1万平米，
经营品种10万多个，是目前滨
州市经济开发区面积最大、档
次最高、品种最全、环境最好
的综合性大卖场。

华星店是滨州开发区荣
升国家级开发区后，第一家落
户该地的大型零售企业。滨州
银座在发展历程中，以自身行
动倡导社会各界共同关心关
注民生，大力扶助社会弱势群
体，用一片爱心回报社会的关
爱，积极承担起一个国有企业
应尽的社会责任。

在华星店开业之际，公司
决定“不办仪式，不搞宴请，不
放烟花”将节省下来的庆典费
用，以低价促销，发放肉、蛋、
菜票的方式，让利于顾客，解
决群众的实际困难。此举不仅
得到了开发区领导的高度肯
定和赞扬，同时也得到了广大
消费者的大力支持。华星店开
业当天人流如潮，取得了良好
的销售业绩，夺得了开门红。

银座目前在滨州区域拥
有9家门店，并正以每年开1-

2家新店的速度，力争早日实
现滨州区域开店县市全覆
盖。银座华星店的开业，标志
着滨州银座与滨州市服务业
发展局签订的打造“十分钟
生活圈”(让老百姓步行或骑
车10分钟就可以到达某一银
座门店)的战略合作迈上了
新的起点，进一步巩固了银
座在滨州区域零售市场的领
先地位。

超低黄金价格圆市民“黄金梦”
中兴金店·戴梦得珠宝开业推超低黄金价格

本报4月20日讯 (记者 韩
志伟 ) 4月20日，滨州中兴金
店·戴梦得珠宝开业，滨州的黄
金市场又迎来了一次变局。此次
戴梦得耗资百万重新装修，以崭
新的面貌与滨州广大消费者见
面，并推出了266元/克的超低黄
金价格，吸引了大批市民进店购
买。

20日上午，记者在滨州市黄
河五路渤海七路南处看到，大批
的市民手持宣传单页在滨州中
兴金店·戴梦得珠宝门前排起了
长长的队伍，等待参与开业活
动。穿过热闹的人群，跟随着装
靓丽的礼仪小姐，记者走进了重
新装修后盛装亮相的中兴金店。
店内装修金碧辉煌，红色的托盘

与金黄色互相辉映，给人一种高
贵、奢华的感觉。柜台前导购员
以专业化的讲解为每位顾客介
绍各款首饰，灿烂的笑容也让人
倍感亲切。

滨州中兴金店4月20至23日
开业期间，设有专门的钻石、翡
翠、黄金、铂金、钯金等珠宝体验
区。款式新颖，价格优惠，广大市
民都能轻松地挑选到合适自己
的饰品。金店还推出了266元/克
的超低黄金价格可谓是让滨州
大妈过足了“黄金梦”。

戴梦得珠宝金行的前身便
是滨州中兴金店，此次华丽转身
的意义也是回归本土，为滨州广
大市民提供更加优质、更加便捷
的珠宝定制服务。

开业现场。

开业当天人流如潮。

戴梦得珠宝开业当天异常火爆。
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