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5月1日聊城国际车展广受追捧
——— 中国第一美女车模兽兽将亮相

随着气温的回升，2014聊
城国际汽车博览会的热度也
越来越高。据悉，将于5月1日-
2日在聊城国际会展中心举行
的2014聊城国际车展是历届
车展展览史上面积最大的一
次车展，展会启用了聊城国际
会展中心全部室内展馆与全
部室外场地，将为国内外汽车
企业及知名品牌搭建更大、更
完美的贸易平台。

据组委会负责人介绍，中
国第一美女车模翟凌亮相聊
城五一车展，一汽、上汽、北
汽、广汽、长安、东风等汽车集
团均已确定展示面积，进行旗
下汽车品牌的精彩展示。目
前，聊城各大集团的参展方案
均已确定，高科技的展具、靓
丽的新车以及国际一线的名
模及演艺将在5月如期抵达水
城。而一直备受消费者关注的
豪华车及老爷车本届展会将
集中展示，届时消费者将在这
些展馆饱览各种名车的最新
车型。另外，还有人体彩绘、车

体彩绘等精彩活动，新浪聊城
汽车还将在现场举行以精彩
聊城汽车博览会为主题，广大
摄影记者、摄影爱好者、手机
摄 影 爱 好 者 为 参 与 对 象 的
2014聊城汽车博览会摄影比
赛等一系列活动，登录官方网
站：http://lc.auto.sina.com.cn
/，微博：@新浪聊城汽车，官
方微信“sina聊城汽车”参与互
动。关注“sina聊城汽车”官方
微信-分享“聊城国际车展当
天倒计时牌”到朋友圈-截图
回复到“聊城国际车展”官方
微信即有机会获得组委会送
出的各种丰厚大礼！奖品包
括：汽车原厂车模、自行车等。

另据来自参展商的最新
消息，目前，各大汽车厂商、经
销商已全面启动2014聊城国
际车展的参展筹备工作，一系
列年度新车发布、区域钜惠政
策即将揭开面纱，爱车的朋友
们一定要在5月1-2日来聊城
国际会展中心欣赏国内外名
车的动人魅力。

本报聊城4月23日讯(记
者 张召旭 ) 目前已经进
入今年的第二个季度，对于
汽车经销商来说，如何提升
销量是本季度的重点工作。
为了取得优异的战绩，聊城
一些汽车经销商更是北上北
京取经北京车展。

北京现代索纳塔最高优
惠4 . 9万元、新速腾最高优
惠1万元、别克英朗XT最高
优惠2 . 35万元……记者走
访聊城一些汽车经销商了
解到，为了避免一季度汽车
销售的低迷再现，进入二季
度后，各大汽车经销商不可
避免地打起了价格战，优惠
幅度也越来越高。

相较于其他几个季度而
言，四、五、六月份的销量在
全年的销售计划中占有着重
要地位，一方面，车市的走势
还不够明朗，要想完成厂家
销售任务，一些平时表现不
是特别突出的经销商必须抓
住第二季度卖车。另一方面，
随着时间的推移，下半年各

品牌之间的竞争力度也会越
来越大，价格战一旦打响，那
么三四季度的销售有可能会
大打折扣。因此，对大多数品
牌来说，唯有在第二季度尽
量多卖车，才能避免在下半
年陷入恶性竞争，同时也能
保持较高的销售利润。

相比年前年后热门车型
普遍缺货的情况，目前车市
的车源已逐渐充足起来，多
家经销商表示提车周期大幅
缩短。“年后厂方产能大幅提
高，经过这一个多月来的努
力，年前订车的客户已经全
部都提到车了。目前我们还
有少量库存，可以满足更多
客户的提车需求。”

北京车展将在本月底结
束，整个车市的眼光都聚集
在了北京，聊城也不例外。为
了上半年“中考”中取得理想
成绩，聊城一些汽车经销商
更是派出骨干，进京吸取北
京车展经销商卖车的经验，
以图在上半年考核即将到来
之际，来一把冲刺。
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一只南美洲亚马孙河流
域热带雨林中的蝴蝶，偶尔扇
动几下翅膀，可能在两周后引
起美国德克萨斯引起一场龙
卷风。这是蝴蝶效应的原版阐
述。对于冰冷的聊城车市而
言，千里之外的国际A级车
展——— 北京车展正在如火如
荼地进行。冰火两重天的对
照，似乎找不到一丝关联，但
仔细观来，千里的距离却包含
着层层因果，就如一只蝴蝶在
北京的春天扇动了几下翅膀，
聊城车市已经感受到了明显
的震动。

作为国际级的A级车展
之一，北京车展的火爆实际上
无非两方面：令人乍舌的低价
和令人眼爆的车模。新车亮相
方面则因为前期“谍照”的“不
慎曝光”早已被大家熟知，在
车展上搞新车上市已经不那
么吸引人们的眼球，倒是与钱
袋子密切相连的价格和“没有
最露，只有更露”的车模们成
为了国内国际级车展的标杆。

众所周知知，越是级别高
(一线城市级别最高)的城市，
其车价越低。作为刚刚挤上三

线城市的聊城来说，虽然无法
吸引“更露”的车模光临，但如
果能拿到超低的价格，则是一
直“认实惠过日子”的水城市
民所关注的。

从3月份本报组织的齐鲁
车展开始，水城车市慢慢迎来
了上升期。不过消费者和车商
都愈发地理性，车型和价格的
竞争力是否充足才是销量能
否提升的关键因素。衡量第二
季度车市，光看车展肯定不
行，唯有跟上北京车展低价格
的节奏来制定销售政策，才能
有望在上半年“中考”突围。

对于市民来说，汽车不是
日常消费品，很多家庭几十年
可能只会购买一辆，因此选择
合理的时间点出手才是市民
所关注的。今年春季聊城车展
频多，也使得不少购车者拿不
准到底该何时出手。现在距离
经销商上半年“中考”尚有两
个月的时间，通常距离上半年
考核时间越近，价格就会放得
越低，也就是说消费者在5月
中旬到6月底这段时间购车还
是比较理性的。 (建伟)

聊城车市：千里之外的蝴蝶效应

购车惠享最低价，再送3000元精品大礼包
4月27日，菱智商务车标

二车型惠享最低价，再送
3000元精品大礼包！！

同时，风行菱智还多次
成为博鳌亚洲论坛、东盟博
览会等国际性高端峰会的唯
一指定接待用车，获得内蒙
古卫生厅、新疆邮政总局等
政府部门采购大单；还先后
斩获“中国汽车工业60年最
具市场贡献车型”、“年度畅
销MPV”等各大权威奖项。

风行菱智2013年取得的所有
业绩，都离不开广大车主朋
友们的信任与支持，在此，我
代表东风风行，再次对大家
表示感谢。

作为一款全能公商务
车，菱智满足了各级公商务
消费群体载人载物的多种用
车需求。菱智M5首次将中端
公商务车价格下探至8万元
区间，性价比非常高；而菱智
V3/M3以5-8万元的亲民价

格，满足了中小企业的用车
需求，助力各位车主朋友们
事业发展和生意兴隆。

新推出的2014款菱智，
同那些在新商务时代下努力
打拼的中小企业主们一道，
用智慧的方法与他们一同经
营事业和梦想，满足了各级
公商务用户群的用车需求，
契合他们“小投入，大产出”
的商务智慧，开启了崭新的
智慧商务时代。
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