
夏装热卖，春装成了“过季品”

夏装提前上市，占据了
大部分展柜，春装自然被放
到一个不起眼的角落，甚至
遭遇下架风波。但是最近气
温反复无常，前两天气温下
降，还时不时下起了小雨，许
多商家见到此种情况拿出残
留不多的春装进行促销，不
少商家看准这个苗头，纷纷
以各种促销的方式吸引顾
客。

一位专柜负责人告诉记
者，进入四月中旬以后，气温
总体回升，夏装新款基本已
经到货，样式新颖的夏装早
已占据了近四分之三的展
柜。“今年的夏装较往年来说

上市较早，款式也更加符合
消费者心理和欣赏水平。所
以春装就被夏装挤压到一个
角落里，很少有人过问，为了
少积压一部分货，我们会选
择在适合穿春装的时候进行
促销。而春装的促销我们在3

月份就开始了。”
据了解，时装不同于其

他商品 ,一般来说凡是货源
到位 ,谁最先出样 ,谁就最先
获利 ,所以很多品牌的服装
都是在季首抢先上市 ,博得
消费者眼球。春装在这个时
候便已经成了促销商品，而
夏装却是当下炙手可热的

“宠儿”。

春装“短命”，想买春装都难了

现在本应该是春装销售旺季，
还不到完全穿夏装的季节，但夏装
却已经成为主角，春装很难买到了。

记者近日走访了吉品街数十家
商店，看到几乎所有的商家都将春
装专柜浓缩到一个很小的角落里，
有的商家甚至将春装完全下架。贵
诚购物中心等大型商场，春装基本
上被打折或者是清仓，夏装早已经
占据了市场的主导地位。

市民张女士抱怨道：“我是个爱
美的女士，但是还是把健康放在首
要位置。现在四月份正是穿春装的

季节，想着买件合心意的春装穿穿，
可是逛商场的时候，傻眼了，这哪里
还有春装，不是打折促销，就是缺
货，有的商店直接是清一色夏装。大
半个市中区我算是已经逛遍了，想
买件新款春装看来得等到明年了。”

销售员李小姐表示，她们一般
会选在春节前后推出春装新款，春
装本来就属于过渡期，销售时间较
短，进入到三四月份以后，就主打夏
装了。她们专柜的春装已经缩到了
很小的面积，有的同行早已经将春
装下架，她们店面还保留了一部分，

部分商品已经低至3折左右，不过现
在的市民如果想买春装应该是不容
易了。

同时，24日记者了解到，春天的
鞋也早已促销，剩下的都是缺码的。
市民苦恼买不到合适的鞋。“这段时
间就想买双鞋，可是逛了很多地方
就是买不到我穿的鞋码，剩下的都
是小码。”正在选鞋的市民无奈的
说。记者在市中区各大商场和吉品
街部分专柜了解到，市民选春款鞋
的还真不少，只是春款鞋早就已经
压缩处理，很多市民买不到合适的。

“朋友圈”里卖货
质量咋样难说

本报枣庄4月24日讯 随着微信、
微博等软件的普及，微信、微博的朋友
圈成为人们网上交流互动的主要平
台，然而部分市民也开始在微信、微博
的朋友圈做起生意，广告图片铺天盖
地而来。

“风靡全球的某品牌来了，原价
960，现在只要165包邮。”“原单正品，
附带专柜小票。”记者打开手机几个软
件的朋友圈，满满的广告如刷屏一般
占满了屏幕。小张是一名在校学生，颇
具眼光的他第一时间在朋友圈里做起
了生意。“我主要做服装类销售，现在
我一个月基本可以收入3、4千元，从我
做起生意基本不用问家里要生活费
了。而且，很多时候同学找我买东西，
如果有不合适的也很方便退换。”小张
说起自己的生意十分骄傲。

小张还告诉记者，虽然很多人在
朋友圈里做生意，但是部分人的“商
品”质量并不过关。不少卖家称自己的
东西是国外代购，其实不少都是从广
东等地进货，所谓的专柜小票不过是
在打字社等地方花钱做的。由于朋友
圈里的商品主要靠朋友之间代为宣
传，就算是买到“假货”，考虑到朋友面
子的买家也只能吃个“哑巴亏”。

近日，记者尝试向朋友圈中一位
卖家购买了一款“MAX90”的某品牌
运动鞋，卖家称支持专柜验货。24日，
记者收到这款运动鞋后，便拿到专柜
验货。可是，这双球鞋并不像卖家描述
的那么好。专柜工作人员告诉记者，这
款球鞋并不属于“正品”，包括包装盒
在内的几样标识与专柜的同款运动鞋
也不相同。 (于鹏)
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夏夏装装提提前前登登场场 春春装装遭遭遇遇““短短命命””
夏天还未到，春装已很难找到了

这边夏装热卖，那边春装促销。 本报见习记者 王开元 摄

本报见习记者 王开元 连婧婧

“春季热卖3折起”、“春季新品5 . 9折2件
销售”、“春装处理，夏装新品上市”......进入4月
份，气温还未稳定，夏装早已提前上市，使得
商家纷纷打出春装促销的牌子。而一些店铺
更是主推夏装，让一些市民直呼难买当季衣
服。

4月18日，长虹“全民玩CHiQ，壕
礼重重送”五一钜惠活动正式拉开序
幕，真的将iPhone6打包作为此次五一
狂欢的豪礼之一，气煞同样想借五一
热销季好好表现一下的“小盆友们”。

4月18日，长虹筹划已久的“全民
玩CHiQ，壕礼重重送”活动盛大开启，
因率先打响五一钜惠第一枪，而再次
在小长假前抢得市场先机。据长虹相
关负责人介绍，包括长虹CHiQ电视
Q1R、Q1C、Q1N三大旗舰系列及多款
长虹4K、大板系列精品都参与了此次
回馈活动。其中长虹CHiQ电视精英极
窄版40Q1N仅售3876元，42英寸4K爆款
平板电视仅售3399元，而花3999元即可
将55长虹英寸大板爆款抱回家。长虹还
为消费者额外准备了一系列壕礼。其
中，最令长虹“增粉”的要数“爱疯6”空
降大礼包了。活动期间，关注长虹官方

微信并体验CHiQ电视，按照任务指令
完成游戏，就有机会获得1000微信积
分和3次抽取“土豪6”的机会，另外还
有10-110元话费等你抢！在购买长虹
CHiQ电视时，也可根据不同机型，领
取480元优酷专属服务礼包一份、1180

元PAD一台或是100元购物卡一张。
不过，壕礼再出众，也挡不住长虹

CHiQ电视的“个人魅力”。据悉，长虹
CHiQ电视丢掉了遥控器，基于“手机-
TV”多屏协同模式而具备“随时看、带
走看、分类看、多屏看”四大功能优势，
以此颠覆新一代家庭互联网标准。

据长虹相关负责人介绍，“全民玩
CHiQ，壕礼重重送”活动将一直持续
至五一黄金周期间。后续长虹还将携
包括CHiQ电视在内的更多精品亮相

“京东五一大促”等一系列钜惠活动，
更多惊喜可持续关注长虹官方微博。

玩长虹CHiQ电视当土豪
与爱疯6秀“恩爱”
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